БІЗНЕС-ПЛАН

по налагодженню торгівлі запчастинами для автомобілів

Підприємець:  КРАВЧУК Тарас Васильович

1. МЕТА БІЗНЕС-ПЛАНУ І ЗАВДАННЯ БІЗНЕСУ

1. Головним завдання мого бізнес-плану є обґрунтування прибутковості обраного виду діяльності.

2. Встановлення термінів розвитку та перспектив на майбутнє.

3. Створення додаткових робочих місць.

2. ПІДПРИЄМЕЦЬ ТА ЙОГО ДІЯЛЬНІСТЬ ПО НАДАННІ ПОСЛУГ З ТОРГІВЛІ ЗАПЧАСТИНАМИ ДЛЯ АВТОМОБІЛІВ.

Я, Кравчук Тарас Васильович 1956 року народження. Освіта повна вища, за спеціальністю інженер-механік. Після завершення навчання працював інженер-конструктором та менеджером.

Основним видом моєї діяльності буде продаж запчастин до автомобілів, які були у вжитку.

 Здійснення такого виду діяльності я планую розмістити у власному гаражі в м. Коломия, що дає перевагу мені в тому, що у мене не виникне додаткових витрат пов’язаних із купівлею або сплатою оренди за приміщення. Згідно моїх розрахунків мені буде необхідно найняти двох працівників, які будуть займатися розборкою автомобілів, та підготовкою запчастин для реалізації на ринку. 

3. ІНВЕСТИЦІЙНИЙ ПЛАН

Згідно інвестиційного плану об’єктивно необхідний рівень інвестицій становить 6,5 тис. грн.., причому 4 тис. грн.. з власних коштів, що дасть змогу уникнути витрат пов’язаних із погашенням кредиту отриманого в банку.

Графік інвестицій на початку роботи

	№ п/п
	Напрями вкладення інвестицій
	Березень
	Квітень
	Травень

	1
	Витрати пов’язані із купівлею інструменту та обладнання. 
	*
	*
	

	2
	Витрати пов’язані із пошуком автомобіля під розбір на запчастини.
	
	*
	

	3
	Витрати на купівлю даного автомобіля та його транспортування.
	
	*
	

	4
	Початок роботи
	
	
	*

	5
	Витрати на рекламу
	
	
	*


4. АНАЛІЗ РИНКУ

Згідно даних аналізу ринку автозапчастин можна зробити висновок, що найбільшим попитом користуються запчастини до автомобілів іноземного виробництва. Це пояснюється тим, що в нашому регіоні більшість автомобілів іноземного виробництва. Оскільки даний попит існує вже досить давно, то його звичайно задовольняють, але основною проблемою є  досить висока ціна на дані запчастини, що пов’язано з їхнім іноземним виробництвом. Отже таким чином, існує реальний шанс досить вигідно як для мене (продавця) так і для покупця отримати вигоду, тобто прибуток.

Проте на даному ринку існує попит і на запчастини до автомобілів вітчизняного виробництва. Отже, звичайно, я буду намагатися працювати і в у цьому напрямку, тобто задоволення потреб споживачів в дешевих запчастинах до вітчизняних автомобілів.

5. ПЛАН ДІЯЛЬНОСТІ

При планування діяльності слід визначити товар, що користується найбільшим попитом, його ціну, тобто ціну, яка б задовольняла, як покупця та і продавці та перспективу розвитку мого бізнесу.

Для визначення товару, який користується досить значним попитом слід уважно вивчати коньюктуру ринку, та зважати на обсяги попиту і пропозиції.

Для визначення оптимального рівня цін слід зважати на закон попиту і пропозиції та на їх пластичність. Так наприклад при досить великій пропозиції та малому попиті слід зменшувати ціну товару, і забезпечувати прибутковість бізнесу за рахунок збільшення обсягу продажу, а не підвищення ціни.

Перспективною для цієї діяльності на мою думку буде надання в майбутньому послуг населенню та організаціями по ремонту та обслуговуванню автомобілів, як вітчизняного так і закордонного виробництва.

6. РІЗНЕ

Певний досвід діяльності в даній сфері підприємництва дає можливість стверджувати, що обраний мною вид діяльності обов’язково буде приносити прибуток, створить нові робочі місця.

Проте слабкою стороною того бізнес-плану є його досить сильна залежність від коньюктури ринку. В даному випадку виходом із цієї ситуації буде чітке реагування на зміни попиту та пропозиції товару на ринку.

Однією із сильних сторін даного бізнес-плану є те, що він не потребує значних капіталовкладень та не є прив’язаний до конкретних замовлень.

