Загальна характеристика становлення та розвитку
страхового ринку України
Страховий ринок — це сфера економічних відносин, у процесі яких формуються попит і пропозиція на страхові по​слуги та здійснюється акт їх купівлі-продажу} У деяких публі​каціях наводиться ширше поняття страхового ринку. Іноді ним охоплюють усі форми надання страхового захисту. Із цим пого​дитися не можна. Адже коли збитки відшкодовуються за рахунок централізованих фондів, відносини купівлі-продажу не виника​ють. Немає їх і тоді, коли з цією метою формуються та викорис​товуються кошти з фондів самострахування.

Існує також думка, що під страховим ринком слід розуміти сукупність його суб'єктів (страхувальників, страховиків та посе​редників) і страхових послуг, які є предметом купівлі-продажу. Можливо, з теоретичного погляду таке визначення не досить ко​ректне, проте воно набуло певного визнання, особливо серед практиків.

Український страховий ринок перебуває сьогодні на порозі поступового інтегрування у світовий. Тому дуже важливо з'ясу​вати, яке місце посідає страховий ринок у країнах з розвиненою економікою, де страхову галузь визнано однією з найважливі​ших. Вона забезпечує дієву систему захисту майнових прав та ін​тересів усіх громадян і підприємств, підтримання соціальної ста​більності суспільства, економічної безпеки держави, а також є важливим фінансовим інструментом регулювання національної еко​номіки й потужним джерелом акумулювання коштів для їх подаль​шого довготермінового інвестування в народне господарство.

Страхова діяльність належить до найприбутковіших видів сві​тового бізнесу? Так, 2000 року 6 страхових компаній входили до списку 50 найбільших компаній світу. Щорічний світовий обсяг страхових послуг наближається до 2,5 трлн дол. США.
Акумульовані страховими компаніями ресурси згідно з їх ха​рактером переважно використовуються для довготермінових ви​робничих капіталовкладень через ринок цінних паперів. Слід на​голосити, що більшість банків, які опираються, здебільшого, на порівняно короткотермінові залучені кошти, таких можливостей не мають. Тому поступово страхові компанії починають доміну​вати на світових і національних ринках капіталів. Оскільки при​плив грошових коштів у вигляді страхових премій і доходів від активних операцій, як правило, набагато перевищує суму щоріч​них виплат держателям полісів, це дає змогу страховим компані​ям із року в рік збільшувати інвестиції в довготермінові цінні па​пери з фіксованими термінами погашення, насамперед в облігації промислових корпорацій, акції підприємств та закладні під неру​хомість. Завдяки величезним інвестиційним ресурсам страхові компанії перетворюються на дієві зовнішні центри фінансового впливу щодо промислових корпорацій.
У більшості економічно розвинених країн держава істотно впливає на національний страховий ринок через законодавство й уповноважені страхові організації, в яких вона володіє, як прави​ло, значним пакетом акцій. Такі страховики проводять за дору​ченням держави специфічні види страхування та виконують роль своєрідного бар'єра для відпливу валюти по каналах страхування та перестрахування за кордон. Наприклад, компанії здійснюють страхування експортних кредитів, щоб заохотити національний експорт. У багатьох країнах закріплено законодавчу норму щодо обов'язкового передання уповноваженим страховим компаніям у перестрахування та співстрахування фіксованого відсотка всіх ризиків, які приймаються на страхування в даній країні. Завдяки цьому вдається якомога повніше використовувати місткість стра​хового ринку й забезпечувати безпосередній державний контроль за можливими каналами відпливу валюти за кордон.
Останнім часом значно посилилася конкуренція між банківсь​ким та страховим бізнесом, і переможцями в цій конкурентній боротьбі часто виходять страхові компанії. Наприклад, у Франції за останні 20 років частка особистих заощаджень на банківських рахунках зменшилася з 59 до 15%, а коштів, інвестованих у страхові активи, зросла з 10 до 45 %.|Поширеним компромісним способом вирішення конкурентних суперечностей між страхови​ми та банківськими установами стало злиття в тій чи іншій формі банківського й страхового бізнесу в єдиний конгломерат, який одночасно забезпечує банківські та страхові послуги.
Банки пропонують страхові послуги, а страхові компанії від​кривають депозитні та ощадні рахунки; інколи банки створюють дочірні страхові структури, а страхові компанії беруть участь у банківських формуваннях. В окремих країнах дозволяється злиття банків зі страховими компаніями. Крім того, банки часто ку​пують цінні папери і стають власниками істотної частки цінних паперів страхових компаній або, навпаки, страхові компанії ста​ють власниками цінних паперів банків. Нерідко банки та страхові компанії укладають між собою кооперативні угоди і утворюють спільне підприємство, залишаючись при цьому незалежними.

У більшості країн страхові компанії активно залучені до пен​сійного бізнесу, у рамках якого вони активно й успішно конку​рують з іншими інститутами цього ринку (пенсійними фондами і т. ін.). Скажімо, у Франції та Великій Британії успіхи страхового бізнесу в цій сфері настільки переконливі, що уряди цих країн надали найвпливовішим страховим компаніям офіційні дозволи на право продажу та управління пенсійними коштами. »

Реалією сьогодення стала активізація міжнародної діяльності страхових компаній (особливо в Європі зі створенням Європей​ського союзу), а саме злиття страхових компаній, які містяться в різних країнах, і відкриття нових філій за кордоном. З 16 червня 1999 року набула чинності Угода про партнерство між Україною та країнами Євросоюзу в частині банківської та страхової діяль​ності, яка передбачає, зокрема, створення для іноземних страхо​виків умов, не гірших за ті, що існують для страховиків-резидентів. З огляду на сказане страховий ринок України зазнає істотних змін, про які йтиметься далі.
У розвинених країнах страхування є одним із найважливіших секторів національної економіки і забезпечує перерозподіл 8—12 % валового внутрішнього продукту. Загальний обсяг надходжень до бюджетів цих країн від страхової галузі порівнянний з обсягом відповідних надходжень від банківської системи. Акумульовані через страхування грошові кошти є джерелом великих інвестицій. N Український страховий ринок порівняно з провідними країна-мир де він розвивається протягом кількох століть, ще молодий і перебуває у стадії формування. Тому його частка у вітчизняній економіці ще доволі мала
Поняття «страховий ринок» у пострадянській економіці скла​лося на початку 90-х років. Саме на цей період припало створен​ня поряд з Держстрахом перших альтернативних страхових орга​нізацій.
Зародження й розвиток страхового ринку України — процес, що має багато спільного з аналогічними процесами в інших пост-соціал і стичних країнах. Проте нашій країні притаманні й деякі специфічні риси.
Із законодавчим упровадженням у колишньому Радянському Союзі деяких елементів ринкової економіки (особливо з появою 1988 року Закону «Про кооперацію») почали створюватися перші страхові кооперативи, їхня частка в загальних обсягах страхування була незначною — не більш як 1 %. Проте існування кооперативів протягом 1988—1989 років мало велике значення, оскільки дало змогу набути першого досвіду роботи в ринкових умовах, посп​рияло підвищенню кваліфікації кадрів. Під страховий захист по​чали брати «нетрадиційні» для Держстраху СРСР ризики, зокре​ма вантажі, відповідальність за невиконання угод третіми особами тощо. Уже на перших порах зародження на теренах ко​лишнього СРСР страхового ринку альтернативні страховики пиль​ну увагу звернули на зміст страхових продуктів (послуг), що про​понуються в розвинених країнах Заходу. Завдяки цьому і в Україні почав зростати асортимент страхових послуг, виник інститут пере​страхування. Коли 1990 року рамки законодавства в напрямку розвитку ринкових відносин було розширено, почали створюва​тися перші комерційні страхові компанії. Можна відокремити чотири основні чинники, які сприяли розвитку на ринку повноцін​них суб'єктів страхування.
Чинник 1-й — створення порівняно великих страхових орга​нізацій союзного значення з широкою мережею периферійних філій, у тому числі й в Україні, що перетворилися згодом на са​мостійних юридичних осіб. Так, скажімо, виникла теперішня компанія АСКА.
Чинник 2-й — створення комерційних страхових організацій на базі розміщених в Україні установ системи колишнього Держстраху СРСР і Індержстраху СРСР. Цей процес відбувався поступово і певною мірою опосередковано. Оскільки до кінця 1993 року Держстрах залишався повністю державною організаці​єю, то через слабкий розвиток на той час ринкового законодавст​ва він був істотно обмежений щодо можливостей підписувати вигідні страхові угоди, отримувати доходи від інвестиційної дія​льності, впроваджувати ефективні форми мотивації праці тощо. Система ще тривалий час пропонувала підприємствам і населен​ню «застарілі» шаблонні страхові продукти доринкового періоду. Державний страховик мав здійснювати обов'язкове страхування, яке було, здебільшого, збитковим. Імідж Держстраху багато втратив через гіперінфляцію і неможливість з багатьох (переваж​но не залежних від страховика) причин своєчасно компенсувати втрати й виплачувати громадянам за попередніми договорами змі​шаного страхування життя, укладеними ще за радянських часів.

З огляду на сказане кваліфіковані працівники Держстраху по​чали переходити до інших компаній, створювати страховиків-супутників, які активно залучалися до страхування «вигідних» ризиків, запроваджуючи ті види страхування, яким не надавалося належної уваги в Держстраху. Навіть і тоді, коли в 1992—1993 ро​ках законодавством України Держстрах (на той час уже Націо​нальна акціонерна страхова компанія «Оранта») було поставлено в однакові умови з іншими компаніями, страхові компанії-супутники не зникли, а, набувши певного досвіду, працювали й далі (щоправда, поступово втрачаючи зв'язки зі своєю «базою»). За​уважимо, що зазначений процес не був результатом спеціальної політики з боку Держстраху: його ініціювали й втілювали на міс​цях працівники регіональних установ.
Що ж до Індержстраху, то він ще до розпаду СРСР перетвори​вся на холдинг з великими правами своїх філій, зокрема й в Україні. Тому протягом 1991—1992 років для створення на базі цих філій самостійних страховиків не довелося докладати вели​ких зусиль.
Чинник 3-й — створення страхових компаній комерційними, торговельними, банківськими та іншими підприємницькими струк​турами. Перші роки самостійності української держави характери​зувалися заснуванням багатьох банків, торговельних корпорацій, ін​вестиційних компаній, інших комерційних структур. Ці суб'єкти, розвиваючи свій бізнес, доходили висновку про необхідність здійс​нення страхування. Оскільки на страховому ринку ще не було вели​ких надійних компаній, то структури в інших галузях бізнесу почали засновувати своїх страховиків, щоб ті їх обслуговували. Надалі страхові компанії такого типу почали працювати універсально, не обмежуючись потребами своїх засновників.
Чинник 4-й — створення так званих кептивних страховиків при галузях, підгалузях, сферах виробництва. З розвитком ринко​вих відносин у різних сферах виробництва постала потреба ство​рити обслуговуючу, комерційну інфраструктури. Тому поряд з банками, торговельними посередниками, зовнішньоекономічни​ми фірмами почали засновуватись і страхові компанії, які на перших порах брали на себе внутрішньогалузеві ризики. Харак​терною особливістю таких компаній було те, що на їхню роботу істотно впливали міністерства, відомства, державні корпорації тощо.
Окрім цих головних чинників масове виникнення страхових компаній протягом 1990—1993 років стимулювали (щоправда, набагато менше) такі чинники:
а) ініціатива науковців, фахівців, які запозичували досвід ро​боти страхового ринку в розвинених країнах;
б) засновницька робота профспілок, громадських організацій;
в) участь зарубіжних інвесторів (такі компанії були, як прави​ло, невеликі і створювалися передусім з метою розвідки ринку, але після встановлення 20 %-вої межі участі нерезидентів у статут​ному фонді страховика майже всі вони припинили існування).
Не можна обминути й такий чинник, як створення страхових компаній з метою суто трастової діяльності — «гри на інфляції». Хоча частка зазначених компаній становила не більш як 3—5 % ринку, вони свого часу завдали великої шкоди багатьом своїм клієн​там, не повернувши їм належних коштів, а також і страховим ком​паніям, підірвавши довіру громадян до них.
Отже, період 1990—1993 років характеризувався бурхливим зростанням кількості страхових компаній за невпорядкованого законодавства.
Після виходу у травні 1993 року Декрету Кабінету Міністрів України «Про страхування» (далі — Декрет) та створення восени 1993 року Комітету у справах нагляду за страховою діяльністю почався новий етап розвитку страхового ринку України.
Було впроваджено єдиний державний реєстр страхових ком​паній і видано ліцензії. Страхову діяльність визначено як виключ​ний вид діяльності. При цьому здійснювати страхову діяльність стало можливим лише за тими видами, які зазначено в ліцензії. Було передбачено обов'язкову звітність страховиків за результа​тами року. Установлено певну залежність між обсягами макси​мального зобов'язання та розмірами страхових резервів.
Діяльність страхового ринку протягом 1994—1995 років за умов, визначених Декретом, можна схарактеризувати так.
• По-перше, це посилення спеціалізації роботи страховиків.
• По-друге, це збільшення сфери страхування, поява і розви​ток нових його видів. Саме в цей період значного поширення на​буває страхування вантажів, особисте страхування від нещасних випадків. Почалося впровадження страхування цивільної відпо​відальності власників транспортних засобів, відповідальності за виробничими ризиками. Було зроблено перші кроки в медичному страхуванні. Водночас високий рівень інфляції зумовлював попу​лярність так званого змішаного страхування життя з урахуван​ням інфляції. Проте цей вид страхування не мав достатньої зако​нодавчої та методологічної бази. Тому коли 1995 року припини​лася гіперінфляція, численні страхові компанії збанкрутували, і багато їхніх вкладників не отримали належних виплат.

• По-третє, завдяки законодавчому регулюванню страхової Діяльності відчутно підвищилася фінансова дисципліна страхо​виків. Було впроваджено облік резервів, розроблено категорії ак​тивів, у межах яких страховики розміщували ці резерви, упоряд​ковано взаємовідносини страховика з його філіями та представ​ництвами, установлено необхідні форми спеціальної звітності. І найголовніше — розпочався нагляд за страховою діяльністю.
Усе це сприяло зростанню обсягів страхового ринку і розши​ренню сфери діяльності страховиків.
Проте незважаючи на значні позитивні зміни, Декрет ще не забезпечував достатньої правової бази для розвитку ринку, особ​ливо стосовно гарантій платоспроможності страховиків. Головні недоліки Декрету були такі:
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• неврегульованість системи страхування життя як окремої специфічної галузі страхування;
• відсутність системи чітких нормативів платоспроможності;
• нехтування загальноприйнятими у світі поняттями про тех​нічні і математичні резерви, які забезпечують надійність покрит​тя зобов'язань страховиків;
• недосконалість регулювання у сфері перестрахування та ді​яльності страхових посередників;
• недостатня визначеність договірних відносин між страхови​ком і страхувальником. 
Отже, у період становлення ринкової економіки в Україні знач​но зросли обсяги страхового ринку, і він набув якісного розвитку. Сформувалися тенденції до збільшення кількості страхових до​говорів, кількості страховиків та їхньої спеціалізації за видами страхування, розвитку перестрахувальних операцій як на внутрі​шньому (національному), так і на зовнішньому (світовому) стра​ховому ринку. Особливо слід зазначити, що завдяки належним заходам як на законодавчому рівні, так і на рівні застосування чинників управління й організації страхового ринку страхові ре​зерви почали постійно зростати. А отже, посилилася фінансова надійність страховиків, підвищився рівень гарантій щодо вико​нання ними взятих зобов'язань.
З ухваленням Закону України «Про страхування» (березень 1996 р.) та перереєстрацією страховиків у 1997 році в Україні по​чався третій етап розвитку страхового ринку.
Закон установив систему контролю за рівнем платоспромож​ності страховиків і порядок розрахунку резервів, посилив норми, що регулюють нагляд за страховою діяльністю, упорядкував ви​ди обов'язкового страхування. Основні його вимоги такі.
Збільшення з 1 січня 1997 року статутного фонду страхових компаній до 100 000 євро, а для страховиків з іноземним капіта​лом — до 500 000 євро.
Обов'язковий поділ страхових компаній на ті, які здійснюють страхування життя, та ті, які проводять страхування за видами іншими, ніж страхування життя.
Встановлення нової системи формування резервів. Підвищення вимог до кваліфікації фахівців у тих галузях, де брак професіоналізму завдає особливо великої шкоди, — пере​страхування, медичне страхування, страхові посередники, ава​рійні комісари і т. ін.

Крім того, Закон дав визначення і таким чином легалізував ба​гато страхових понять, таких як страховий продукт, аварійні комісари, актуарії, страхові посередники (брокери та агенти). Конкретизовано вимоги до договорів і правил страхування.
Закон значно збільшив вимоги до платоспроможності страхо​виків і вдосконалив механізм контролю за їхнім фінансовим ста​ном. З цією метою застосовується спеціальна методика розра​хунку платоспроможності.
Істотного реформування зазнала система ліцензування. Укрстрахнагляд застосував нову інструкцію, що наближає цей про​цес до європейських норм і спрямована на підвищення ступеня захищеності страхувальників. В їх основу покладено рекоменда​ції Комітету зі страхування при Європарламенті.
Розроблена і затверджена спеціалізована бухгалтерська звіт​ність, що дає змогу ефективно аналізувати і виявляти тенденції розвитку національного страхового ринку.
Ухвалення Закону України «Про страхування», реалізація по​ложень цього Закону через низку Постанов і Розпоряджень Кабі​нету Міністрів України, а також низка нормативних актів Укрстрахнагляду посприяли створенню протягом 1996—1997 років законодавчого поля для розвитку страхування. Це, у свою чергу, дало змогу більш системно й комплексно підійти до розробки стратегії подальшого розвитку цієї галузі, яку було втілено в дов​гострокових цільових програмах.
За роки існування страхового ринку Урядом було ухвалено послідовно дві Програми розвитку страхового ринку України.
Перша Програма, ухвалена Кабінетом Міністрів  1998 року, визначала головні завдання та пріоритети галузі на 1998—2000 роки і складалася з таких головних розділів: удосконалення нормативної бази; підвищення платоспроможності страхових організацій; удосконалення порядку оподаткування страхової діяльності; вимоги до створення і діяльності страхових організацій; розвиток інфраструктури страхового ринку.
У цілому Програму було виконано, хоча з багатьох об'єктив​них і суб'єктивних причин окремі її пункти було не реалізовано або реалізовано не повністю. Це стосується, зокрема, внесених пропозицій щодо змін до Цивільного кодексу України.
У травні 1999 року Верховна Рада України ухвалила в першо​му читанні Проект Закону України «Про внесення змін до Закону України "Про страхування"», де було передбачено законодавчу реалізацію змін, намічених Програмою. У 2000 році до Верховної Ради було також подано законопроект щодо врегулювання пи​тань обов'язкового державного страхування.
Зазначені законопроекти передбачили й заходи з підвищення платоспроможності страховиків. Так, із цією метою, як передба​чалося Програмою, було створено й зареєстровані об'єднання страховиків у вигляді Моторного, Морського, Авіаційного бюро, а також відповідний гарантійний фонд з експортно-імпортних
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ризиків. На виконання Програми було прийнято відповідну По​станову Уряду щодо діяльності аварійних комісарів і розгорнуто їх підготовку в Україні. Також значно зросла участь України в міжнародних організаціях, посилилися контакти з міжнародним страховим ринком. На жаль, не вдалося реалізувати намічений у Програмі захід щодо розвитку системи взаємного страхування та співстрахування. Причиною стало те, що, з одного боку, ці види діяльності недостатньо висвітлювалися (міжнародний досвід, переваги і т. ін.), а з іншого — наш вітчизняний споживач ще не був готовий до цих форм страхового бізнесу.
Не вдалося виконати також один із найістотніших пунктів Про​грами: на страховому ринку не знайшло належного йому місця соці​альне страхування — у пенсійному, медичному, страхуванні від не​щасних випадків і т. ін. Закони, які приймалися щодо соціального страхування, не передбачали жодної участі страхових компаній у виконанні відповідних програм. Водночас ігнорування в соціально​му страхуванні страхового ринку призвело до того, що законодавст​во із соціального страхування стало дуже важко впровадити. Його основний тягар лягав на бюджет та доходи підприємств.
Було ухвалено необхідні законодавчі акти на виконання по​ложення Програми щодо аудиту засновників страхових організа​цій. Почалася державна реорганізація страхових посередників, у тому числі й іноземних, розпочалася робота з уніфікації страхо​вих продуктів.
Завдяки посиленню Ліги страхових організацій України в 1998 році вдалося налагодити системуpublic relations. Почали виходити нові періодичні видання з питань страхування. Стали регулярно проводитися навчання, у тому числі й за участю інозе​мних фахівців.
У 1999 році було створено Асоціацію актуаріїв. Відповідні підрозділи ЛСОУ почали регулярно виконувати аналітично-методичні функції.
У цілому перша Програма дала змогу комплексно підійти до подальшого розвитку страхового ринку в усіх головних аспектах і напрямках, хоча окремі її позиції так і не було втілено в життя. Отже, упровадження цієї Програми сприяло розвитку страхового ринку як системи, усі ланки якої становлять єдине ціле.
Утім, життя настійливо вимагало подальшого вдосконалення загальної стратегії страхування. Тому на початку 2000 року ЛСОУ приступила до створення нової комплексної програми. Пі​сля тривалих найширших дискусій у колах владних структур, се​ред страховиків та науковців документ було подано до Кабінету Міністрів і після доопрацювання 2 лютого 2001 року затвердже​но ним як Програму розвитку страхового ринку України на 2001—2004 роки (далі — Програма).
Нова Програма, як і попередня, передбачає, що буде прийнято цілу низку законодавчих і нормативних актів, насамперед новий Цивільний кодекс. Важливо також ухвалити ще й такі закони: «Про договір страхування» та «Про порядок здійснення обов'яз​кового страхування». Намічено посилити законодавче поле зі страхування від стихійного лиха, техногенних аварій та катаст​роф, а також зі страхування експортно-імпортних операцій.
Щоб підвищити фінансову надійність страховиків, потрібно створити законодавче підґрунтя, по-перше, для розміщення тим​часово вільних коштів, а по-друге, для підвищення статутного фонду до 1 млн євро в 2004 році. Для страховиків, що займають​ся страхуванням життя, — 1,5 млн євро. Звичайно, слід очікува​ти, що Постанова про розміщення тимчасово вільних коштів до​поможе страховикам ефективніше розпоряджатися страховими резервами, маючи гарантії держави. Великі надії покладаються також і на посилення державного нагляду за страховою діяльніс​тю. Адже оперативний контроль фінансових показників дасть змогу державним службам відстежувати кожну операції, викону​вану страховою компанією, і завдяки цьому постійно впливати на діяльність страховиків, а при потребі зупиняти операції, не прийнят​ні з погляду державного органу управління. Багато уваги приді​лено роз'яснювальній роботі, що має на меті впроваджувати страхування серед населення та юридичних осіб. Визначено та​кож завдання у сфері підготовки кадрів і розвитку науково-дослідної бази.
Загалом зазначені заходи створили передумови для сталого розвитку страхової справи в Україні. Цей висновок підтверджує табл. 1.
Як свідчить статистика, страхування — чи не єдина галузь економіки України, яка протягом останніх років має стабільний значний щорічний приріст обсягів наданих послуг.

За 2001 рік страховики України зібрали 3031 млн грн страхо​вих премій з добровільних і обов'язкових видів страхування, що у 1,4 раза перевищує показники 2000 року. З урахуванням офі​ційного рівня інфляції обсяги ринку страхових послуг зросли цілком реально. Проте питома вага страхових платежів у всьому ВВП ще невелика (1,3 %), що значно менше не лише, ніж у роз​винених країнах Європи, а й у Росії, Польщі, Угорщині.
Із загальної суми страхових премій, отриманих українськи​ми страховиками протягом 2001 року, на добровільні види страхування припадало 88,4 %, а питома вага, %, страхових надходжень за окремими галузями страхування розподілилася так: майнове страхування — 73,3; страхування відповідальності — 8,0; особисте страхування — 7,1, зокрема 0,5 зі страхування життя.
Таблиця 1
ДИНАМІКА РОЗВИТКУ
СТРАХОВОГО РИНКУ УКРАЇНИ ПРОТЯГОМ 1995—2000 років
Показники
1995
1996
1997
1998
1999
2000
96/95
97/96
98/97
99/98
2000/99

Страхові премії

 млн грн
244
318
408
789
1164
2138
1,30
1,28
1,93
1,48
1,84

У тому числі з майнового страхування
*
117
221
562
717
1481
*
1,89
2,54
1,28
2,07

з особистого страхування
*
93
68
73
96
165
*
0,73
1,07
1,32
1,72

зі страхування відповідальності
*
29
30
70
180
203
*
1,03
2,33
2,57
1,13

з недержавного обов’язкового страхування 
*
66
73
68
154
238
*
1,11
0,93
2,26
1,55

з державного обов’язкового страхування
11
13
16
17
17
51
1,18
1,23
1,06
1,00
3,00

Страхові виплати млн грн
144
147
129
178
361
408
1,02
0,88
1,38
2,03
1,13

Сформовані страхові резерви на 01.01
65
93
160
448
537
945
1,43
1,72
2,80
1,20
1,76

Обсяг сплачених статутних фондів на 01.01 млн грн
23
64
119
151
328
506
2,78
1,86
1,27
2,17
1,54

Примітка, Запис виду 96/95 тут і далі означає, що йдеться про темпи зрос​тання розглядуваних показників у році, який записано в чисельнику, порівняно з роком у знаменнику.
Майже 90% загального обсягу страхових послуг припадає на юридичні особи. Решту становлять послуги, надані за договорами, укладеними безпосередньо з громадянами. Проте спостерігається швидке нарощування страхових операцій з фізичними особами.
Обсяг виплат страхових сум та страхових відшкодувань за 2001 рік досяг 402,2 млн, або 13,9 %. Найбільший рівень виплат припадає на особисті види страхування.
Позитивною тенденцією є те, що обсяги страхування життя від зменшення повернули на зростання.
Останнім часом також значно поширилися зв'язки українсь​ких страхових компаній із зарубіжними партнерами, особливо із країнами СНД. Завдяки цьому збагатився вітчизняний досвід у страховій справі, зокрема в організації підприємницької діяльно​сті страховиків.

