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Основной капитал

Каждое предприятие обладает уставным капиталом, который состоит из основных фондов и оборотных средств, вещественным содержанием которых являются средства производства, со​стоящие соответственно из средств и предметов труда.

Предприятия для осуществления производственной деятельности должны иметь средства труда и предметы труда. Характер их участия в процессе создания стоимости неодинаков. Предметы труда (сырьё, материалы, топливо) целиком и без остатка потребляются в течение одного производственного цикла, образуя материально-вещественную субстанцию (основу) готовой продукции.

Средства труда участвуют в процессе производства в течение нескольких производственных циклов, утрачивая при этом свои полезные свойства не сразу, а постепенно и перенося свою стоимость на готовый продукт по частям.

К основным производственным фондам  относятся те средства труда, которые, находясь в сфере мате​риального производства, непосредственно участвуют в изготовлении материальных благ (машины, оборудо​вание и т. п.), создают условия для осуществления производственного процесса (производственные здания, сооружения, электросети, трубопроводы и др.), служат для хранения и перемещения предметов труда.

Кроме основных производственных фондов в состав основных фондов промышленности входят и основные непроизводственные фонды, к которым относятся такие объекты непроизводственного назначения (жилые дома, детские сады и ясли, школы, больницы и другие объекты здравоохранения и культурно-бытового назначе​ния), которые находятся в ведении промышленных предприятий (они не непосредственно, а косвенно влияют на процесс производ​ства). Здесь мы рассматриваем только основные производственные фонды.

Основные производственные фонды промышленно​сти – это часть производственных фондов, которая вещественно воплощена в средствах труда, сохраняет в течение длительного времени свою натуральную форму, переносит по частям стоимость на продукцию и возмещается только после проведения нескольких производственных циклов.

Если мы рассмотрим промышленное предприятие, то не все основные производственные фонды участвуют в создании промышленной продукции: это основные фонды строительных организаций, подсобных организаций сельского хозяйства, которые входят в состав промышленного предприятия. Основные производственные фонды этих подразделений в соответствии с действующей методикой учитываются отдельно.

Основные фонды промышленности занимают важное место в национальном богатстве. Удельный вес промышленности в основных производственных фондах народного хозяйства составляет более 48%. При этом производственных – 69%, непроизводственных – 31%.

Темпы роста основных производственных фондов промышленности превосходят темпы роста основных производственных фондов в целом по народному хозяй​ству. Например, за 1980 – 1990 гг. основные производ​ственные фонды увеличились в промышленности в 1,3 раза, а во всем народном хозяйстве – в 1,05 раза.

1.Методы оценки основных фондов

В практике учета и планирования воспроизводства основных фондов промышленности используются как денежные, так и натуральные показатели, поскольку основные фонды в производственном процессе высту​пают не только как носители стоимости, но и как сово​купность определенных средств труда.

Денежная оценка основных фондов необходима для учета их динамики, планирования расширенного вос​производства, установления снашиваемости, начисления амортизации, определения себестоимости продукции и рентабельности предприятий, а также для осуществле​ния хозяйственного расчета.

Необходимость переоценки основных фондов связана:

· с инфляцией;

· с тем, что одни и те же основные фонды с одними и теми же технико-экономическими характеристиками, но приобретённые в разное время имеют различную стоимость (связь с НТП).

Переоценка основных фондов позволяет объективно оценить истинную стоимость основных фондов и более правильно определить величину амортизационных отчислений и себестоимость продукции.

В связи с длительным участием основных фондов в процессе производства, их постепенным снашиванием, а также с изменением за этот период условий воспроиз​водства существует несколько видов денежной оценки основных фондов:

1) по полной первоначальной стоимости;

2) по первоначальной стоимости за вычетом износа;

3) по полной восстановительной стоимости;

4) по восстановительной стоимости с учетом износа;

5) по ликвидационной стоимости;

6) по среднегодовой стоимости.

Полная первоначальная стоимость представляет со​бой фактическую стоимость по ценам приобретения (включая затраты на доставку и монтаж) или строи​тельства основных фондов.

В зависимости от способа поступления основных фондов их первоначальная стоимость определяется следующим образом:

1. для внесённых учредителями в счет их вклада в уставной капитал предприятия – по договорённости сторон;

2. для основных фондов, изготовленных на самом предприятии, а также приобретённых за плату у других организаций – исходя из фактически произведённых затрат по возведению или приобретению этих объектов, включая расходы по доставке, монтажу и установке;

3. для полученных от других предприятий и лиц безвозмездно – экспертным путём или по данным документов приёмки-сдачи.

Первоначальная стоимость за вычетом износа вы​ражает стоимость основных фондов, еще не перенесен​ную на изготовленную продукцию. Она меньше полной первоначальной стоимости на величину износа основных фондов и часто называется остаточной стоимостью:

(2) Фост = Фпер – (Фпер (вос) * НА * Тф)/100, где

Фпер (вос) – первоначальная (восстановительная) стоимость;

НА – норма амортизации;

Тф – фактический срок службы.

Эти два вида денежной оценки затрудняют сопоста​вимость данных о динамике основных фондов, так как цены на оборудование и стоимость строительства ме​няются и основные фонды, приобретенные (построен​ные) в разные годы, выражаются в смешанных це​нах.

Сопоставимость созданных в разные годы одинако​вых элементов основных фондов достигается благодаря их оценке по восстановительной стоимости. Полная вос​становительная стоимость – это стоимость воспроизвод​ства основных фондов в новых производственных усло​виях (данного года).

Метод оценки по восстановительной стоимости не учитывает степень изношенности основных фондов, а по​этому он дополняется оценкой основных фондов по вос​становительной стоимости с учетом износа.

Восстановительная стоимость с учетом износа пока​зывает часть восстановительной стоимости основных фондов, еще не перенесенную на продукт.

Оценка основных фондов по восстановительной стоимости – сложный, трудоемкий процесс, требующий значительных затрат времени и средств для переоценки всех элементов основных фондов. Переоценка основных фондов осуществляется периодически. 

Ликвидационная стоимость – это стоимость реализации изношенных и снятых с производства основных фондов (часто это цена лома).

Среднегодовая стоимость основных фондов определяется на основе первоначальной стоимости с учетом их ввода и ликвидации по следующей формуле:

(3) Фс = Фп (б) +(Фвв * ЧМ)/12 – Фл (12 – М)/12,

где Фс – среднегодовая стоимость основных фондов;

Фп (б) – первоначальная (балансовая) стоимость основных фондов;

Фвв – стоимость введенных фондов;

ЧМ – число месяцев функционирования введенных основных фондов;

Фл – ликвидационная стоимость;

М – количество месяцев функционирования выбывших основных фондов.

Учет и планирование основных фондов осуществляются не только в денежном выражении, но и в нату​ральных показателях в виде конкретных средств труда. Это необходимо для того, чтобы определить технический состав, производственную мощность предприятий и от​раслей промышленности, установить задания и пути эффективного использования производственной мощно​сти, составить баланс оборудования и т. д. Такие данные можно получить по результатам инвентаризации основ​ных фондов, которые периодически проводятся в про​мышленности.

Натуральные показатели бывают двух видов:

· Для зданий: их число, общая и полезная площадь (в метрах квадратных);

· Для рабочих машин и оборудования: число единиц этого оборудования по видам и их возраст.

Если обозначить первоначальную (балансовую) стоимость как Фб и учесть срок службы (tсл), то при равномерном переносе  часть стоимости каждый год будет составлять:

(4) С = Фб/ tсл.

Наиболее масштабная переоценка основных фондов была проведена в 1972 году. В настоящее время в соответствии с приказом министерства финансов РФ, введённого в действие с 1.01.1998г., организациям предоставляется право не чаще одного раза в год (на начало года) переоценивать объекты основных средств до восстановительной стоимости. При этом используются два метода оценки основных фондов:

· прямой, когда экспертным путём определяется восстановительная стоимость каждого объекта;

· косвенный, когда восстановительная стоимость каждого объекта определяется с помощью индексов.

Одновременно с изменением стоимости основных фондов, связанных с переоценкой, производится и переоценка ранее начисленной амортизации.

При помощи натуральных и денежных показателей осуществляются необходимые группировки разнообраз​ных элементов основных фондов. В этих группировках отдельные элементы основных фондов выделяются в относительно однородные группы в соответствии с их назначением в производственном процессе.

2. Классификация основных фондов

В настоящее время центральное статистическое управление классифицирует основные фонды промышленности по следующим основ​ным группам.

1. Здания. Здания и строения, в которых происходят процессы основных, вспомогательных и подсобных производств; административные здания; хозяйственные строения. В стоимость этих объектов кроме стоимости строительной части включается и стоимость систем отопления, водопровода, электроарматуры, вентиляционных устройств и др.

2. Сооружения. Инженерно-строительные объекты, которые необходимы для осуществления процесса производства: дороги, эстакады, тоннели, мосты, подземные и открытые горные выработки, нефтяные и газовые скважины, гидро​технические и другие сооружения.

3. Передаточные устройства. Водопроводная и электрическая сеть; теплосеть, газовые сети, паропроводы, т. е. объекты, осуществляющие передачу различных видов энергии от машин-двигателей к рабочим машинам.

4. Машины и оборудование:

1) Силовые машины и оборудование, включающие все виды энергетических агрегатов и двигателей;

2) рабочие машины и оборудование, которые непосредственно воздействуют на предмет труда или его перемещение в процессе создания продукции;

3) измерительные и регулирующие приборы и устройства и лабораторное оборудование, предназначенные для измерений, регулирования производственных процессов, проведения испытаний и исследований;

4) вычислительная техника: электронно-вычислительные, управляющие аналоговые машины, а также машины и устройства, применяемые для управления производством и технологическими процессами;

5) прочие машины и оборудование, которые не отнесены к перечисленным подгруппам.

5. Транспортные средства. В их состав входят все виды транспортных средств, в том числе: внутрицеховой, межцеховой (автокары, вагонетки, тележки и др.) и межзаводской транспорт: речной и мор​ской флот, автомобильный транспорт, принадлежащий предприятиям подвижной состав железных дорог, трубопроводный магистральный транспорт и т. д.

6. Инструменты и приспособления. Сюда относятся инструменты режущие, давящие, ударные и другие, стоимостью не менее 100 необлагаемых налогом минимумов за единицу и сроком службы свыше одного года.

7. Производственный инвентарь и принадлежности, предназначенные для хранения материалов, инструментов и облегчения труда, - верстаки, стеллажи, столы, контейнеры и др.

8. Хозяйственный инвентарь. Предметы конторского и хозяйственного назначения (мебель, несгораемые шкафы, множительные аппараты, предметы противопожарного назначения и др.).

9. Рабочий и продуктивный скот.

10. Многолетние насаждения.

11. Капитальные затраты по улучшению земель (без сооружений).

12. Прочие основные фонды.

Остальной инструмент, инвентарь, а также другие принадлежности (несмотря на то, что теорети​чески они по всем экономическим признакам должны относиться к основным фондам) в хозяйственной прак​тике принято считать оборотными фондами.

Каждая группа приведенной классификации в свою очередь подразделяется на подгруппы, которые состоят из родственных основных фондов с примерно равными сроками службы, нормами амортизации и условиями эксплуатации.

Не все элементы основных фондов играют одинако​вую роль в процессе производства. Рабочие машины и оборудование, инструменты, измерительные и регули​рующие приборы и устройства, технические сооружения (горные выработки шахт и разрезов, нефтяные и газо​вые скважины) принимают непосредственное участие в производственном процессе, способствуют увеличению выпуска продукции и поэтому относятся к активно дей​ствующей части основных фондов. Другие элементы основных фондов (производственные здания, инвентарь) оказывают лишь косвенное влияние на производство продукции и поэтому их называют пассивной частью основных фондов.

3. Структура основных фондов

Пользуясь этой группировкой, можно определить производственную структуру основных фондов. Произ​водственная структура основных фондов характери​зуется удельным весом каждой группы основных фондов в общей их стоимости по предприятию, отрасли и про​мышленности в целом.

Структура основных фондов зависит от отрасли промышленности. Например, в судостроении – высокий удельный вес сооружений, а в электроэнергетике – большой удельный вес передаточных устройств.

Схема классификации основных средств приведена в Приложении №1.

Производственная структура основных фондов и ее изменение за тот или иной отрезок времени дают воз​можность характеризовать технический уровень про​мышленности и эффективность использования капиталь​ных вложений в основные фонды. В частности, чем выше в составе основных фондов удельный вес машин, обору​дования и других элементов активной части основных фондов, тем больше продукции будет произведено на каждый рубль основных фондов.

Различия производственной структуры основных фон​дов в разных отраслях промышленности являются ре​зультатом технико-экономических особенностей этих отраслей. Даже предприятия внутри одной и той же отрасли промышленности, как правило, имеют неодина​ковую производственную структуру основных фондов. Наиболее высок удельный вес активных элементов основных фондов на предприятиях с высоким уровнем технической оснащенности и электровооруженности труда, где производственные процессы механизированы и автоматизированы и широко используются химические методы обработки.

На производственную структуру основных фондов оказывает влияние развитие концентрации, специализа​ции, кооперирования и комбинирования производства, на нее оказывает влияние также капитальное строи​тельство. Добиваясь снижения стоимости строительства, например, производственных зданий, можно уменьшить долю пассивных элементов основных фондов в общей их стоимости и тем самым повысить эффективность затрат, вложенных в основные фонды нового предпри​ятия.

Все это говорит о том, что бизнес и обще​ство заинтересовано в повышении доли машин, и обору​дования – наиболее активной части основных фондов и в снижении удельного веса, прежде всего зданий и хо​зяйственного инвентаря без ущерба для эффективного функционирования производственного процесса.

Основные фонды могут поступать на предприятия по следующим каналам:

1. как вклад в уставной капитал предприятия;

2. в результате капитальных вложений;

3. в результате безвозмездной передачи;

4. вследствие аренды.

Почти каждое предприятие может улучшить струк​туру основных производственных фондов за счет повы​шения доли производственного оборудования. Это воз​можно благодаря более рациональной расстановке обо​рудования внутри цехов, размещения его на открытых площадках, где это возможно, а также выноса с произ​водственных площадей непроизводственных служб (скла​дов, контор и т.д.) и размещения на них дополнитель​ного количества оборудования.

Структуру промышленно-производственных основных фондов следует рассматривать и в отраслевом разрезе. Она отражает уровень материально-технической базы промышленного производства, а также степень индустриального развития страны.

Структура основных фондов промышленности России (вся промышленность – 100%, в том числе):

1. машиностроение и металлообработка – 22,8%;

2. топливная промышленность – 20,9%;

3. электроэнергетика – 17,4%;

4. химическая и нефтехимическая промышленность – 8,4%;

5. чёрная металлургия – 6,3%;

6. цветная металлургия – 5,6%;

7. Пищевая промышленность – 4,8%;

8. Лесная, деревообрабатывающая и целюлозно-бумажная промышленность – 4,4%;

9. Промышленность строительных материалов – 4,4%;

10. Лёгкая, текстильная, швейная, кожевенная промышленность – 2,1%;

11. Прочие – 2,8%.

Основная часть производственных основных фондов промышленности находится на предприятиях тяжелой промышленности, в том числе значительная их доля сконцентрирована в отраслях, обеспечивающих техни​ческий прогресс в народном хозяйстве (в электроэнер​гетике, машиностроении, в химической, нефтехимической и топливной промышленности, в черной металлургии и других отраслях). 

Для упрощения учёта не относят к основным производственным фондам, а учитывают в составе оборотных фондов следующие средства труда:

· быстроизнашивающиеся, служащие меньше одного года независимо от срока службы;

· малоценные, стоимостью менее 100 минимальных месячных зарплат за единицу независимо от срока службы;

· специальные инструменты и приспособления, предназначенные для производства определённых изделий по индивидуальному заказу независимо от их стоимости;

· спецодежда и специальная обувь независимо от их стоимости и срока службы.

Экономисты различают активную и пассивную части основных фондов. К активной части относят те фонды, которые непосредственно воздействуют на предмет труда (машины и оборудование, инструмент…). К пассивной части основных фондов относят средства труда, которые создают условия для нормальной работы активной части основных фондов (здания, сооружения, передаточные устройства). Конкретное отнесение тех или иных фондов к той или иной части зависит от отрасли промышленности.

4. Износ и амортизация основных фондов

В процессе производства основные производственные фонды подвергаются физическому и моральному износу.

Физический износ основных фондов наступает как в результате их использования в процессе производства, так и в период их бездействия. Бездействующие основные фонды изнашиваются, если подвергаются воздействию естественных  процессов (атмосферных явлений, внутренних процессов, происхо​дящих в строении металлов и других материалов, из ко​торых изготовлены основные фонды). В результате такого износа обществу наносятся большие убытки. Что касается действующих основных фондов, то их физиче​ский износ зависит от ряда факторов, в том числе: 

· от качества основных фондов (материалов, из которых они изготовлены, от технического совершенства конструк​ций, от качества постройки и монтажа); 

· от степени на​грузки (количество смен и часов работы в сутки, про​должительность работы в году, интенсивность исполь​зования в каждую единицу рабочего времени); 

· от особенностей технологического процесса и степени за​щиты основных фондов от влияния внешних условий, в том числе агрессивных сред (температура, влажность и др.); 

· от качества ухода (своевременность чистки, смазки покраски, регулярность и качество ремонта);

· от квалификации рабочих и их отношения к основным фондам.

Основные фонды, подвергаясь в процессе производ​ства физическому износу, ежегодно теряют часть своей стоимости, равную той ее величине, которая перенесена на изготовленную в течение этого года продукцию. На​пример, при сроке службы машины восемь лет после второго года ее эксплуатации величина износа составит 25%. Эта величина определяется по следующей фор​муле:

(5)                           
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где И – износ основных фондов, выраженный в про​центах;

С – фактический срок эксплуатации основных фон​дов (лет);

А – нормативный срок службы (амортизационный период) основных фондов (лет).

Находящиеся на предприятиях основные фонды под​вергаются не только физическому, но и моральному износу. Моральный износ имеет две формы. Первая форма морального износа заключается в том, что с внед​рением новых машин, с совершенствованием техники, технологии, организации производства и труда стои​мость изготовления, например, машин и оборудования при сохранении их конструктивных свойств и эксплуа​тационных показателей неуклонно снижается. То же относится и к зданиям, стоимость которых в результате индустриализации строительства снижается. Следова​тельно, эта форма морального износа выражает умень​шение стоимости машин или оборудования вследствие удешевления их воспроизводства. В соответствии со сни​жением стоимости производства машин, оборудования и других элементов основных фондов пересматриваются соответственно и цены на них.

Моральный износ первой формы определяется на основании соотношения балансовой и восстановительной стоимостей:

(6) М1 = [(Фб – Фв)/ Фб] * 100%,

где Фб – балансовая стоимость (руб.);

        Фв – восстановительная стоимость (руб.).

Моральный износ первой формы можно определить и по другой, более простой, формуле:

(7)   М1 = Фп – Фв,

где Фп – первоначальная стоимость (руб.).

Вторая форма морального износа имеет место в том случае, когда изменяются конструкция и эксплуатацион​ные показатели новых машин. Их применение позволяет увеличить объем производства, повысить производитель​ность труда, уменьшить расход эксплуатационных мате​риалов (горючее, электроэнергия, смазочные материалы и т.д.), а в некоторых случаях и основных материалов, снизить затраты на производство единицы продукции и обеспечить более высокое качество обработки. Таким образом, вторая форма морального износа имеет место тогда, когда машина технически устарела и заменяется более совершенной. В этом случае общество, применяя устаревшую технику, затрачивает больше рабочего времени на производство одного и того же количества про​дукции.

Моральный износ второго рода чаще всего определяется на основе сравнения производительности оборудования:

(8)  М2 = [(Пр2 – Пр1)/Пр2] * 100%,

где  Пр1 – производительность действующих основных фондов;

       Пр2 – производительность новых основных фондов.

Однако при этом не учитывается экономия сырья и материалов или экономия рабочей силы, что может быть обеспечено новыми основными фондами. Поэтому для более точного учета морального износа второго вида следует сравнивать основные фонды и издержки производства, применяя следующую формулу:

(9)  М2 = [(Изд2 – Изд1) / Изд. 2] * 100%,

где    Изд1 – издержки производства действующих основных фондов (руб.);

Изд2 – издержки производства новых основных фондов (руб.).

Величину морального износа второй формы (М2) также можно определить по формуле профессора П. Г. Бунича:

(10) М2 = Фп – [Фп/(tс * Пс) – Фпн/(tн * Пн)] * tо * Пс,

 где Фп – первоначальная стоимость старой машины (руб.);

        tс – нормативный срок службы старой машины (в годах);

        Пс – производительность старой машины в год (в стоимостных или натуральных единицах);

         Фпн – стоимость машины современного образца (руб.);

         tн – нормативный срок службы новой машины (в годах);

         Пн – производительность машины современного образца в год (в натуральных или стоимостных единицах);

         tо – остающийся срок службы старой машины (в годах)

Решить проблему морального износа можно с по​мощью осуществления ряда хозяйственно-организацион​ных мероприятий. Прежде всего, машины и механизмы должны использоваться с максимальной загрузкой, чтобы ускорить отдачу их полезного эффекта до наступления момента старения. Вот почему так важно сокращать сроки строительства новых объектов и сроки эксплуата​ции машин и оборудования, добиваться, чтобы выпу​щенные машины не задерживались на складах или в монтаже.

Известно, что во время эксплуатации основных фон​дов наступает период, когда их необходимо ремонтиро​вать, усовершенствовать или заменять новыми. Для ремонта старой или покупки новой машины нужны де​нежные средства. Они создаются и накапливаются при эксплуатации машины, так как в процессе труда часть стоимости ее переносится на вновь созданный продукт. Указанная часть стоимости машины включается в за​траты на производство продукции в виде амортиза​ции. 

Износ и амортизация не являются тождественными понятиями. Амортизация в денежной форме выражает износ основных фондов. Она может не совпадать с раз​мером износа в отдельные промежутки года, так как основные фонды изнашиваются неравномерно, а аморти​зация начисляется равными долями в течение года.

Амортизация в промышленности – это плановое погашение стоимости основных фондов (по мере их износа) путем ее перенесения на изготовляемую продукцию. Она выполняет следующие основные задачи:

1) позволяет определить совокупные общественные издержки производства. В этой роли амортизация необ​ходима для исчисления объема и динамики националь​ного дохода в стране;

2) характеризует в обобщенной форме степень из​носа основных фондов, что необходимо для планирова​ния процесса их воспроизводства;

3) создает денежный фонд для замены износившихся средств труда и их капитального ремонта.

Отсюда видно, что амортизация направлена как в прошлое (ей исчисляется себестоимость про​дукции и степень износа основных фондов), так и в будущее (создает фонд возмещения). Первая ее сторона расчетная, пассивная, а вторая – активная, влияющая на процесс воспроизводства технической базы.

Экономический смысл начисления амортизационных отчислений заключается в следующем. Каждому предприятию следует обеспечивать накопление средств необходимых для замены окончательно износившихся основных фондов.

В этой связи отметим, что амортизация тесно свя​зана с осуществлением научно-технического прогресса посредством установления научно обоснованных норм амортизации основных фондов. Поэтому одной из задач в области научно-технического про​гресса является разработка и постепенное введение новых, более коротких сроков амортизации производ​ственного оборудования с ограничением объемов мало​эффективного капитального ремонта и увеличением доли амортизационных отчислений, выделяемых на за​мену изношенного и морально устаревшего оборудо​вания.

Величина стоимости, включаемая посредством амор​тизации в издержки производства, представляет собой амортизационные отчисления.

Амортизационные отчисления производятся на основе норм амортизации, которые устанавливаются по каж​дому виду основных фондов.

Из приведенной ниже таблицы хорошо видно как изменяется объем амортизационных отчислений в РФ (по данным и прогнозам министерства экономики РФ):

Таблица 1

	Годы
	Отчетный период
	Прогнозируемый период

	
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2001

	Амортизационные отчисления (млрд. руб.)
	290
	300
	360
	460
	530
	580


В ряде случаев амортизационные отчисления не производят:

1. по основным средствам бюджетных организаций;

2. по библиотечному фонду;

3. по средствам, переведённым на консервацию.

Величина амортизационных отчислений определяется по нормам амортизации от первоначальной (балансовой) стоимости основных фондов с учетом срока их службы.

В соответствии с этим норма амортизации рассчитывается по формуле:

(11) НА = [(Фп (б) – Фл)/ Фп (б) * tсл] * 100%,

где     НА – годовая норма амортизации основных фондов (в %);

          Фп (б) – первоначальная (балансовая) стоимость основных фондов; 

Фл – ликвидационная стоимость;

tсл – срок службы основных фондов. 

Поскольку размер амортизационных отчислений за год зависит от первоначальной стоимости основных фондов в момент их приобретения, срока предполагае​мой службы, затрат на капитальные ремонты за весь амортизационный период, а также от остаточной (лик​видационной) стоимости данных основных фондов, то годовая норма амортизации может быть опре​делена по формуле:

(12) 
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где Рм – затраты на капитальные ремонты (включая модернизацию) в течение срока службы основ​ных фондов; 

Л – ликвидационная стоимость основных фондов, вышедших из употребления;

А – амортизационный период (срок службы) основных фондов.

Перенесенная часть стоимости может быть определена по упрощенной формуле (без учета ликвидационной стоимости):

(13) Фп = [НА * Фп (б)]/100%,

где Фп – перенесенная часть стоимости (руб.).

По таким видам основных фондов, как здания, соору​жения и передаточные устройства, имеющим длитель​ный срок службы, нормы амортизации значительно ниже, чем, например, на машины и оборудование, транс​портные средства, являющиеся более активной частью основных фондов. В общей норме амортизации основ​ных фондов промышленности довольно велик удельный вес амортизационных отчислений, направляемых на ка​питальный ремонт (около 27%). По отдельным видам основных фондов (здания, силовые, а также рабочие ма​шины и оборудование, транспортные средства) он дости​гает 50—54%. Та часть амортизационных отчислений, которая предназначена для капитального ремонта основных фондов, находится в распоряжении предприятий и расходуется по их усмотрению в соответствии с принятыми планами осуществления ремонтных работ.

Во всех странах установление норм амортизации – это государственное дело. Действующие в настоящее время в России нормы амортизации были установлены правительством СССР 22.10.1990г. С 1991 года существенно изменены порядок и нормы амортизационных отчислений (в соответствии с постановлением Совета министров СССР от 22.10.1990г.). Эти отличия заключаются в следующем:

1) введены новые нормы амортизации, которые по многим видам основных фондов отличаются от прежних;

2) отменены амортизационные отчисления на ремонт оборудования, теперь все виды ремонтов осуществляются за счет себестоимости;

3) По машинам, оборудованию и транспортным средствам по истечению нормативного срока службы прекращается начисление амортизационных отчислений.

С 1992 года амортизируются не только основные фонды, но и нематериальные активы. К ним относятся права пользования земельными участками, природными ресурсами; патенты; лицензии; ноу-хау (новинки); программные продукты; торговые знаки и торговые марки. Величина амортизационных отчислений определяется тремя методами:

1) равномерным, который предусматривает одинаковую годовую норму амортизации за весь амортизационный период;

2) ускоренным, когда в первые годы применяется повышенная норма амортизации, она позволяет ускорить процесс обновления основных фондов и уменьшить налог на прибыль;

3) неравномерным, когда большая часть стоимости оборудования включается в издержки производства в первые годы эксплуатации.

С 1.01.1997 года согласно Указу президента РФ должен быть изменён существующий порядок амортизации. Имущество, подлежащее амортизации объединяется в следующие 4 категории:

1. здания и сооружения;

2. легковой и грузовой автотранспорт, конторское оборудование и мебель, компьютерная техника;

3. технологическое, энергетическое и транспортное оборудование;

4. нематериальные активы.

Годовые нормы амортизации составляют: для первой категории – 5%, для второй – 25%, для третьей – 15%, а для четвёртой категории – равными долями в течение всего срока начисления нематериальных активов. Но, к сожалению, этот указ президента не был реализован.

5. Пути улучшения использования основных фондов

Одной из наиболее важных задач  развития промышленности  является обеспечение производства, прежде всего за счет повышения его эффективности и более полного исполь​зования внутрихозяйственных резервов. Для этого не​обходимо рациональнее использовать основные фонды и производственные мощности. По данным государственного комитета по статистике в 1999 году простаивающие производственные мощности в промышленности составляют примерно 60%. Но в результате прошлогоднего августовского кризиса  наметился промышленный рост. Так, согласно официальным цифрам Госкомстата РФ, за период с октября – 98 по март – 99 рост промышленного производства составил 23,8%. По прогнозам министерства экономики РФ на 1995 – 2000гг. ВВП увеличится на 10%, валовая продукция промышленности – на 16%, инвестиции в основной капитал – на 15%.

Увеличение объемов производства промышленной продукции достигается за счет:

1) ввода в действие не используемых в данный момент и новых основных фондов и производ​ственных мощностей;

2) улучшения использования действующих основных фондов и производственных мощностей.

Прирост основных фондов и производственных мощ​ностей промышленности, ее отраслей и предприятий до​стигается благодаря новому строительству, а также реконструкции и расширению действующих предприятий.

Реконструкция и расширение действующих фабрик и заводов, являясь источником увеличения основных фондов и производственных мощностей предприятий, одновременно позволяют лучше использовать имею​щийся в промышленности производственный аппарат.

Решающую часть прироста продукции в целом по промышленности получают с действующих основных фондов и производственных мощностей, которые в не​сколько раз превышают ежегодно вводимые новые фонды и мощности.

Действующие промышленные предприятия нашей страны располагают основными производственными фондами на общую сумму 120 млрд. рублей.

Для определения уровня использования основных фондов применяются показатели, выраженные в нату​ральных и стоимостных (денежных) единицах выпус​каемой продукции, а также в единицах времени. Чтобы вычислить использование производственной мощности, применяются только показатели выпуска продукции в натуральном выражении. Натуральные единицы ис​пользования основных фондов применяются главным об​разом на предприятиях тех отраслей промышленности, где выпускается относительно однородная продукция.

Показатели использования основных фондов, выра​женные в натуральных единицах, могут быть рассчи​таны по фактическому выпуску продукции, а также по возможному технически расчетному выпуску. Давая представление об общем уровне использования тех или иных однородных машин, агрегатов, той или иной еди​ницы оборудования или группы этого оборудования, они не позволяют ответить на вопрос: за счет чего получена фактическая производительность данного агрегата, т. е. какую часть рабочего времени этот агрегат функциони​ровал и каков был уровень его использования в течение этого времени?

К системе взаимосвязанных показателей (коэффи​циентов), непосредственно характеризующих уровень использования основных фондов и производственных мощностей, а также раскрывающих резервы дальней​шего улучшения их использования, относятся:

1) использование во времени (коэффициент экстен​сивной нагрузки);

2) использование в единицу времени (коэффициент интенсивной нагрузки);

3) общее использование (коэффициент интегральной нагрузки).

Первый показатель (Кэкст) определяется путем де​ления времени фактического использования на макси​мально возможное время использования основных фондов. Второй показатель (Кинт) получается в результате деления фактического количества продукции, произве​денного в единицу времени работы оборудования, на максимальный выпуск этой продукции, который можно произвести с участием данных основных фондов в ту же единицу времени. Третий показатель (Кинтегр) рассчи​тывается путем перемножения первых двух пока​зателей.

К числу показателей экстенсивного использования основных фондов на предприятии относится коэффициент сменности. Он характеризует время цело сменного ис​пользования установленного оборудования, которое ра​ботает на многосменном режиме. Коэффициент смен​ности рассчитывается по отдельным группам оборудо​вания, отдельным производственным подразделениям предприятия, а также в целом по предприятию. Он по​казывает, сколько смен в среднем в течение суток рабо​тало установленное оборудование:

(14)  Ксм = МС/Кол. оборуд.,

где Ксм – коэффициент сменности использования оборудования;

      МС – сумма фактически отработанных машино-смен за сутки;

      Кол. оборуд. – общее количество установленного оборудования.

Показатель использования основных фондов во времени (коэффициент экстенсивной нагрузки) опреде​ляется сравнительно просто. Показатель же использова​ния основных фондов в единицу времени (коэффициент интенсивной нагрузки) определить легко лишь в тех отраслях, где выпускается однородная продукция и, сле​довательно, объем ее производства может быть выражен в натуральных единицах. Если же предприятие и его подразделения производят продукцию разнообразной номенклатуры, то показатель использования основных фондов в единицу времени рассчитать значительно труднее. Следует иметь в виду, что приведенные выше показатели все же не позволяют дать ответ на вопрос, как используются основные фонды в целом по пред​приятию, в отрасли и в промышленности.

Роль обобщающего показателя использования основ​ных фондов может в определенной степени выполнять показатель выпуска продукции на единицу производ​ственной площади. Этот показатель выражается, как правило, в натуральных единицах.

Одним из наиболее общих показателей использова​ния производственной мощности является коэффициент ее фактического использования, который рассчитывается путем деления продукции, изготовленной за определен​ный промежуток времени (обычно за год), на величину производственной мощности. Для предприятий, вновь введенных в эксплуатацию, обычно определяется коэф​фициент использования проектной мощности, представляющий собой частное от деления фактического выпуска продукции на величину мощности предприятия по проекту. Этот показатель характеризует уровень освое​ния проектной мощности.

Натуральные показатели использования основных фондов, используемые при анализе современного состоя​ния и планирования производственных мощностей, при составлении баланса оборудования и т. д. все же не раскрывают общей картины эффективности использова​ния всей совокупности основных фондов предприятия, отрасли, промышленности в целом.

Для общего анализа хозяйственной деятельности, планирования капитальных вложений, ввода в действие основных фондов и производственных мощностей всех звеньев промышленности все большее значение приобре​тает такой показатель эффективности производства, как выпуск продукции на 1 рубль основных фондов, который обычно называют показателем фондоотдачи. Чем выше показатель фондоотдачи, тем выше эффективность производственных фондов. В последние годы показатель фондоотдачи снижается: так только в 90-е годы в промышленности России он снизился в 3 раза – с 90 до 30 коп. Это снижение обуславливается следующими факторами:

а) падение объёмов выпускаемой продукции;

б) постоянное изменение структуры основных производственных фондов в   сторону фондоёмких отраслей (угольной, железорудной);

в) увеличение объемов капитального строительства в восточных районах страны.

В течение многих лет экономисты дискутируют о закономерностях динамики показателя фондоотдачи. Так, известный экономист профессор Я. Б. Кваша считал, что на показатель фондоотдачи влияют факторы, способствующие повышению фондоотдачи (технический прогресс) и факторы, снижающие фондоотдачу (затраты на экологию, на мероприятия техники безопасности). Взаимодействие этих факторов, по мнению Кваши, напоминают известное «соревнование» снаряда и брони.

Приме​няется также показатель, обратный фондоотдаче, - фондоемкость. При определении показателя фондоотдачи применяются как стоимостные, так и натуральные еди​ницы измерения. 

Натуральные показатели фондоотдачи наряду со стоимостными применяются в электроэнергетической, металлургической и некоторых отраслях добывающей промышленности. Например, в черной металлургии таким показателем является выплавка чугуна или стали на 1 рубль основных производственных фондов соответ​ственно доменного или сталеплавильного цеха.

Показатель фондоотдачи (как обобщающий стои​мостный показатель использования всей совокупности основных фондов предприятия) определяется путем деления продукции на среднегодовую стоимость производственных фондов. При этом валовая продукция учитывается в неизменных ценах, а основные фонды — по полной первоначальной (или восстанови​тельной) стоимости.

Одной из главных причин, ухудшающих показатель фондоотдачи, является медленное освоение вводимых в действие предприятий.

Существует ещё целый ряд показателей использования основных фондов, которые имеют большое значение для улучшения использования основных производственных фондов:

1. Показатель использования производственных площадей:

· располагаемая площадь (общая площадь всех цехов и разного рода служб предприятия);

· производственная площадь (площадь, отведённая непосредственно для производственного процесса), к производственной площади не относится помещения непромышленных производств и непроизводственных отделов (буфеты, канторы, конструкторские бюро);

· площадь непосредственно занятая оборудованием.

2. Коэффициент износа и коэффициент годности основных фондов. Эти показатели характеризуют состояние основных фондов.

Коэффициент износа определяется по следующей формуле:

(15) Кизн = А/Фп,

где А – начисленная амортизация за весь срок службы основных фондов;

        Фп – первоначальная стоимость основных фондов (в рублях).

В настоящее время износ основных фондов промышленности России составляет примерно 50%.

Коэффициент годности определяется  следующим образом:

(16) Кг = (Фп – А)/ Фп = Фост/Фп,

Где Фост – остаточная стоимость (руб.).

(17) Кизн + Кг = 1

3. Коэффициенты обновления и выбытия основных фондов.

Коэффициент обновления:

(18) Коб = Фвв/Фкп,

где Фвв – стоимость вводимых основных фондов (руб.);

        Фкп – стоимость фондов на конец периода (руб.).

Коэффициент выбытия:

(19) Квыб = Фвыб/Фнп,

Где Фвыб – стоимость выбывающих основных фондов (руб.);

         Фнп – стоимость основных фондов на начало периода.

4. Показатель фондовооружённости труда, который характеризует уровень вооружённости работников основными фондами:

(20) f = Ф/Чн.с.,

где Ф – стоимость основных производственных фондов;

       Чн.с. – численность работников в наиболее наполненную смену.

5. Прочие показатели (средний возраст оборудования, фактический средний срок службы основных фондов и др.).

Важнейшей задачей повышения эффектив​ности использования капитальных вложений и основных фондов является своевременный ввод в эксплуатацию новых основных фондов и производственных мощностей, быстрое их освоение. Сокращение сроков ввода в экс​плуатацию новых фабрик и заводов позволяет быстрее получить нужную для народного хозяйства продукцию с технически более совершенных основных фондов, уско​рить их оборот и тем самым замедлить наступление мо​рального износа основных фондов предприятий, повы​сить эффективность общественного производства в целом.

Улучшение использования действующих основных фондов и производственных мощностей промышленных предприятий, в том числе вновь введенных в эксплуата​цию, может быть достигнуто благодаря:

1) повышению интенсивности использования произ​водственных мощностей и основных фондов;

2) повышению экстенсивности их нагрузки.

 Более интенсивное использование производственных мощностей и основных фондов достигается, прежде всего, за счет технического совершенствования послед​них.

Практика промышленных предприятий показы​вает, что здесь идет процесс увеличения единичной мощ​ности оборудования: 

· в станках, машинах и агрегатах упрочняются наиболее ответственные детали и узлы; 

· повышаются основные параметры производственных процессов (скорость, давление, температура);

· механи​зируются и автоматизируются не только основные про​изводственные процессы и операции, но и вспомогатель​ные и транспортные операции, нередко сдерживающие нормальный ход производства и использование оборудования; устаревшие машины модернизируются и заменяются новыми, более совершенными.

Интенсивность использования производственных мощ​ностей и основных фондов повышается также путем:

· совершенствования технологических процессов;

· органи​зации непрерывно-поточного производства на базе опти​мальной концентрации производства однородной про​дукции;

· выбора сырья, его подготовки к производству в соответствии с требованиями заданной технологии и качества выпускаемой продукции;

· ликвидации штурмовщины и обеспечения равномерной, ритмичной ра​боты предприятий, цехов и производственных участков;

· проведения ряда других мероприятий, позволяющих повысить скорость обработки предметов труда и обес​печить увеличение производства продукции в единицу времени, на единицу оборудования или на 1 кв. м про​изводственной площади.

Интенсивный путь использования основных фондов действующих предприятий включает, следовательно, техническое их перевооружение, повышение темпов об​новления основных фондов. Опыт работы ряда отраслей промышленности показывает, что быстрое техническое переоснащение действующих фабрик и заводов особенно важно для тех предприятий, где имеет место более зна​чительный износ основных фондов.

Улучшение экстенсивного использования основных фондов предполагает:

1. увеличение вре​мени работы действующего оборудования в календарный период (в течение смены, суток, месяца, квартала, года);

2. увеличение количества и удельного веса действующего оборудования в составе всего обору​дования, имеющегося на предприятии и в его производ​ственном звене.

Увеличение времени работы оборудования дости​гается за счет:

1. постоянного поддержания пропорциональности между производственными мощностями отдельных групп оборудования на каждом производственном участке:

· между цехами предприятия в целом;

· между отдельными производствами внутри каждой отрасли промышленно​сти;

· между темпами и пропорциями развития отраслей промышленности и всего народного хозяйства;

2. улучшения ухода за основными фондами, соблю​дения предусмотренной технологии производства, совер​шенствования организации производства и труда, что способствует правильной эксплуатации оборудования, недопущению простоев и аварий, осуществлению свое​временного и качественного ремонта, сокращающего простои оборудования в ремонте и увеличивающего меж​ремонтный период;

3. проведения мероприятий, повышающих удельный вес основных производственных операций в затратах рабочего времени, сокращения сезонности в работе предприятий ряда отраслей промышленности, повыше​ния сменности работы предприятий.

Известно, что на предприятиях кроме действующих станков, машин и агрегатов часть оборудования нахо​дится в ремонте и резерве, а часть — на складе. Свое​временный монтаж не установленного оборудования, а также ввод в действие всего установленного оборудо​вания за исключением части, находящейся в плановом резерве и ремонте, значительно улучшает использова​ние основных фондов.

Финансирование капитальных вложений (под которым понимают вложение предприятием денежных средств в новое строительство и приобретение, реконструкцию, расширение и техническое перевооружение объектов основных фондов) осуществляется инвесторами за счет собственных средств и приравненных к ним источников, а также за счет заемных средств. К собственным средствам, используемым в качестве источника формирования основных средств, относятся амортизационные отчисления на их полное восстановление, а также часть чистой прибыли или фондов накопления.

Капитальные вложения производственного назначения направляются на простое и на расширенное воспроизводство. Строительство и приобретение основных средств в пределах суммы начисленной амортизации по действующим производственным основным средствам является простым воспроизводством (в пределах сумм начисленной амортизации общие размеры основных средств в отчетном периоде доводятся до первоначальной стоимости). Источником финансирования здесь являются средства, полученные в составе выручки от реализации продукции и находящиеся на расчетном счете предприятия в размере начисленного в отчетном периоде износа. При расширенном воспроизводстве капиталовложения на строительство и приобретение основных средств превышают за отчетный период величину начисленной амортизации основных средств. В этом случае появляется два источника финансирования капитальных вложений:

1. Амортизация основных средств – для простого воспроизводства;

2. Прибыль – для расширенного воспроизводства.

Структура источников капитальных вложений отражена на схеме №2

Анализ источников финансирования основных средств показывает, что круг мобилизуемых предприятием средств  для новых вложений значительно шире, чем собственный доход. Немалые средства ежегодно возвращаются в оборот предприятия в виде сумм начисленной амортизации.

Новые вложения в основные фонды могут сочетаться с продажей устаревшего, но еще не полностью амортизированного имущества, и выручка от реализованных основных фондов может быть использована на основные капитальные вложения. С учетом этого определяется общая сумма средств, привлекаемых предприятием за отчетный период для капитальных вложений.

При этом необходимо помнить о том, что амортизация по основным средствам производственного назначения, поступая в составе выручки от реализации, может служить источником их воспроизводства. В то же время амортизацию по объектам основных средств непроизводственного назначения нельзя рассматривать как источник финансирования капитальных вложений. Вот почему предприятиям рекомендуется вести две ведомости: первую – для учета источников финансирования производственных объектов; вторую – непроизводственных.

В контексте вышеизложенного при учете и анализе источников финансирования капитальных вложений предприятиям требуется:

1. вести раздельный (применительно к объектам производственного и непроизводственного назначения) учет использования источников финансирования капитальных вложений;

2. определять, исчисляя льготу по налогу на прибыль, сумму начисленного износа по основным средствам производственного назначения с начала года;

3. Создавать на предприятии фонд накопления для обеспечения расширенного воспроизводства основных средств (это позволит усилить контроль за наличием и движением источников формирования имущества предприятия, повысить его платежеспособность и финансовую устойчивость);

4. Использовать не только данные бухгалтерской отчетности, но и внутреннюю учетную информацию, отражаемую на счетах: 01 «Основные средства», 02 «Износ основных средств», 08 «Капитальные вложения», 48 «Реализация и прочее выбытие основных средств», 88/3 «Фонд накопления» и др.;

5. В целях усиления контроля за использованием прибыли отражать в учетной политике предприятия  направления такого использования, в том числе в разрезе формирования источников капитальных вложений; это важно и для анализа и контроля за целевым использованием прибыли, ибо не исключены ситуации, когда фактические затраты на капитальные вложения превысят выделенные источники их финансирования (что чревато иммобилизацией оборотных средств).

Таким образом, для эффективного функционирования и успешного развития предприятия необходимо рационально организовывать бухгалтерский учет источников финансирования капитальных вложений, усиливать контроль над состоянием и движением этих источников, регулярно проводить соответствующий анализ и принимать оптимальные управленческие решения.

Итоги работы предприятий показывают, что многие из них, используя средства фонда развития производства (среди которых амортиза​ционные отчисления весьма значительны), заменяют устаревшее оборудование, внедряют новую технику, со​вершенствуют организацию производства и труда, добиваясь значительных успехов в повышении производительности труда, снижении себестоимости и улучшении качества продукции и рентабельности производства.

Во всех отраслях промышленности имеются большие возможности, которые позволяют улучшить использова​ние основных фондов, и особенно металлорежущего оборудования. Более 50% всех металлорежущих станков находится в не машиностроительных и даже в непро​мышленных отраслях народного хозяйства, где они используются хуже, чем в машиностроении.

В машиностроении важным направлением улучшения использования оборудования является повышение смен​ности использования оборудования. В настоящее время коэффициент сменности в машиностроительной промыш​ленности составляет менее 1.4, т. е. около 70% от двух​сменной работы. Повышение коэффициента сменности работы оборудования до 1,75—1,8 позволит увеличить съем продукции с единицы оборудования примерно на 25%.

Решая задачу повышения коэффициента сменности работы оборудования, необходимо, прежде всего, иметь в виду, что основное оборудование на многих предприя​тиях машиностроения используется не полностью, глав​ным образом, из-за дефицита рабочей силы. 

На успешное решение проблемы улучшения исполь​зования основных фондов, производственных мощностей и роста производительности труда оказывает значитель​ное влияние создание крупных производственных объ​единений. Вместе с этим необ​ходимо обратить больше внимания на:

· развитие специа​лизации производства и технического перевооружения действующих предприятий;

· вывод с этих предприятий несвойственной их профилю продукции;

· создание специализированных промышленных объектов в тяготею​щих к крупным индустриальным центрам небольших и средних городах, где имеются резервы рабочей силы.

Проводя курс на развитие специализации действую​щих предприятий, следует иметь в виду, что это упро​щает их производственную структуру, высвобождает рабочую силу из вспомогательных и обслуживающих подразделений, комплектует тем самым вторые смены основных цехов и повышает коэффициент сменности.

Важнейшим условием повышения сменности является механизация и автоматизация производственных процес​сов, и в первую очередь во вспомогательных производ​ствах, так как это позволяет перевести людей с тяжелых немеханизированных работ на квалифицированные ра​боты во второй смене.

Ускоренные темпы механизации подъемно-транспорт​ных, погрузочно-разгрузочных и складских работ являются основой для ликвидации имею​щейся диспропорции в уровне механизации основного и вспомогательного производства на промышленных предприятиях, высвобождения значительного количе​ства вспомогательных рабочих, обеспечения пополнения основных цехов рабочей силой, повышения коэффициента сменности работы предприятий и расширения производ​ства на действующих предприятиях без дополнительного привлечения рабочей силы. В крупных городах, имею​щих дефицит рабочей силы, решение проблемы улучше​ния использования основных фондов и производствен​ных мощностей действующих предприятий путем их реконструкции, расширения, механизации и автоматиза​ции производства, совершенствования организации про​изводства и труда имеет особое значение.

Важный резерв повышения эффективности исполь​зования основных фондов и производственных мощностей действующих предприятий заключен в сокращении вре​мени внутрисменных простоев оборудования, которые на ряде промышленных предприятий достигают 15—20% всего рабочего времени.

Улучшение использования основных фондов и произ​водственных мощностей зависит в значительной степени от квалификации кадров, особенно от мастерства рабо​чих, обслуживающих машины, механизмы, агрегаты и другие виды производственного оборудования.

Творческое и добросовестное отношение работников к труду является важным условием улучшения исполь​зования основных фондов и производственных мощно​стей. 

Известно, что от совершенства системы морального и материального стимулирования в значительной степени зависит уровень использования производственных мощ​ностей и основных фондов. Анализ технико-экономиче​ских показателей промышленных предприятий, работаю​щих в новых условиях планирования и экономического стимулирования, свидетельствует, что новый экономиче​ский механизм, в том числе введение платы за производст​венные фонды, пересмотр оптовых цен, применение нового показателя для определения уровня рентабельности, создание на предприятиях поощрительных фондов, спо​собствуют улучшению использования основных произ​водственных фондов.

Для улучшения использования основных производственных фондов необходимо выработать прогрессивную амортизационную политику в целях быстрейшего восстановления конкурентоспособности реального сектора и активизации инвестиционной деятельности. Чтобы амортизационные отчисления могли использоваться для обновления основных фондов, они должны накапливаться на отдельных счетах предприятия. Средства на этих счетах (амортизационных, инвестиционных) надлежит индексировать в течение всего периода их накопления (в соответствии с индексом цен на инвестиционные товары и услуги) и использовать исключительно на инвестиционные цели. Без изъятия  амортизации из денежного оборота ни одно предприятие не в состоянии самостоятельно скопить средства на значительное техническое обновление основных производственных фондов. В этой связи есть смысл приравнять к амортизации часть прибыли, направляемой на инвестиционные цели, и часть некоторых местных налогов, прежде всего налога на имущество.

Необходимо ввести централизованный контроль над использованием амортизационных отчислений и фондов накопления на предприятиях, контролируемых государством, для предотвращения их не целевого использования, стимулирования импортозамещения и размещения заказов среди производителей отечественного оборудования.

Должен быть осуществлен переход к учету затрат предприятий на цели проведения НИОКР, модернизации производства и внедрения новых технологий в составе издержек производства, освобождение этих затрат от налогообложения.

Любой комплекс мероприятий по улучшению исполь​зования производственных мощностей и основных фон​дов, разрабатываемый во всех звеньях управления про​мышленностью, должен предусматривать обеспечение роста объемов производства продукции, прежде всего за счет более полного и эффективного использования внутрихозяйственных резервов и путем более полного использования машин и оборудования, повышения коэф​фициента сменности, ликвидации простоев, сокращения сроков освоения вновь вводимых в действие мощностей, дальнейшей интенсификации производственных про​цессов.

Огромное значение в улучшении использования основ​ных фондов и производственных мощностей имеет материальное стимулирование рабочих. «Необходимо возродить мотивацию к труду. Никак нельзя допускать, чтобы люди месяцами не получали зарплату, но недопустимо и раздавать не заработанную заработную плату. Оплата труда должна стимулировать высокопроизводительную работу и быть достаточной для воспроизводства рабочей силы», - Э. Россель, губернатор Свердловской области.

Прибыль

I. Сущность и значение прибыли.

В условиях формирования рыночной экономической  системы  в нашей стране происходит значительное изменение в отношении к показателю прибыли в пользу возрастания его роли в хозяйст​венном механизме, поскольку в рыночных условиях прибыль выс​тупает не только основным источником развития  хозяйственной деятельности любого  предприятия,  но  и  является  стимулом практически любой хозяйственной деятельности.

В обобщенном виде прибыль отражает конечные результаты ра​боты предприятий и фирм,  характеризует экономическую эффек​тивность их хозяйственной деятельности.

Существует достаточно большое количество определений поня​тия "прибыль".

Прибыль- это сумма,  на которую доход  превышает  затраты. Чаще всего  прибыль определяют как разность между полной вы​ручкой и полными издержками, т.е. как чистую выручку.

В переносном  смысле под прибылью понимается всякая польза или выгода. Однако использование данного определения прибыли часто затрудняет понимание ее сущности как экономической ка​тегории.

Предприятие может  не  получать  прибыль  и продолжать ка​кое-то время функционировать. При этом оно может даже расши​рять свою деятельность за счет заемных средств.  Если произ​водитель материальных благ будет потреблять в полном  объеме произведенный ими продукт или его стоимостной эквивалент, то тогда сможет существовать только он сам,  а не  общество.  В обществе есть множество людей, которые не создают материаль​ных благ,  но их потребляют.  В обществе имеются  структуры, работающие убыточно,  но социально необходимые (здравоохра​нение и т.д.).  Поэтому общество заинтересовано в прибыльной работе предприятий,  т.к. представляющее его государство че​рез налоговую систему изымает часть создаваемой прибыли.

Прибыль представляет  собой одну из форм денежных накопле​ний, создаваемые в предприятиях,  отраслях экономики,  госу​дарства; это экономическая категория, характеризующая конеч​ный финансовый результат коммерческой деятельности организа​ций.

Введение показателя прибыли предприятий,  чуждого по своей сути социалистической экономике,  породило определенную пута​ницу в понимании сущности прибыли и привело к схоластическим спорам на предмет сущности прибыли.

Споры о сущности торговой прибыли велись  еще  в  середине 70-х  годов.

Наиболее распространенным являлось мнение, что труд торго​вых работников,  связанный со сменой формы стоимости, с реа​лизацией товаров не создает прибавочного продукта,  не явля​ется производительным. Следовательно, торговля должна посто​янно получать от производителя причитающуюся ей долю прибыли.

Что же  карается  труда торговых работников,  связанного с продолжением процесса производства в сфере обращения, то он, является производительным,  создает  и прибавочный продукт и прибыль. Но даже этой прибыли  не  обеспечивает  самоокупае​мость и ее удельный вес постоянно сокращается. Другая группа экономистов истинный источник прибыли торговли видела в при​бавочном продукте,  созданная  самими  работниками торговли. Стоимость прибавочного продукта, созданного производительным трудом не только покрывает чистые издержки обращения и обра​зует прибыль,  но и создает еще избыток, который не реализу​ется в торговых скидках.

В условиях рынка торговли является самостоятельной  сферой деятельности людей, когда каждое предприятие и отрасль в це​лом должны работать по принципу самофинансирования  и  само​развития. Это  требует, чтобы  любой  затраченный труд должен быть выгоден для торговли,  т.е. чтобы он для нее принес оп​ределенную сумму прибыли.

В настоящее время роль прибыли коренным образом изменяется. Ее значение  в  условиях формирования экономики смешанного типа можно определить через выполняемые прибылью функции;

- она является  основным  источником  финансовых ресурсов предприятия. Ее величина,  во многом, определяет перспективы хозяйственного развития, возможности наращивания объемов хо​зяйственной деятельности;

- прибыль  создает  заинтересованность  предпринимателей и участников хозяйственной  деятельности  в  совершенствовании различных сторон своей деятельности;

- прибыль служит критерием экономической эффективности хо​зяйственной деятельности,  выступает  главным результативным показателем при расчете эффективности использования всех ви​дов экономических ресурсов предприятия;

- прибыль выступает важнейшим источником формирования  до​ходной части бюджетов всех уровней,  поскольку часть ее изы​мается у предприятий в виде налогов;

Прибыль становится одним из важнейших определяющих показа​телей ее торговой деятельности.  Возрастает роль  прибыли  в развитии деятельности торгового предприятия, в решении задач обновления и совершенствования материально-технической базы, наращивание оборотных  средств.  В современных условиях тор​говли каждой товарной группой,  каждым товаром должна прино​сить прибыль.

Таким образом,  из вышесказанного можно сделать вывод, что в настоящее время значение прибыли велико.  Именно поэтому в условиях формирования экономики  смешанного  типа,  коренной ломки сложившихся  стереотипов  и представлений о мотивации труда, становления новых подходов к категории  собственности в особенности  возрастает  актуальность  вопроса о сущности прибыли, в том числе торговой.

Балансовая прибыль (убыток) Липецкого области представлена

в таблице 1

Таблица 1
БАЛАНСОВАЯ ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) ЛИПЕЦКОЙ ОБЛАСТИ ОРГАНИЗАЦИЙ РАЗЛИЧНЫХ  ФОРМ СОБСТВЕННОСТИ,

( в фактических действующих ценах, млн. руб.)
	 Показатели
	1993 год
	1997 год



	 ВСЕГО:
	624345
	 602044

	: в т.ч. по формам собственности:
	
	

	государственная
	56216
	-8972 

	федеральная
	52797 
	49733

	областная
	3419
	-58705 

	муниципальная   
	3380
	2684

	 собственность общественных объединений
	831


	26795



	 частная  
	78436
	-261813

	 смешанная российская собственность
	485482
	833103


Проанализировав таблицу, можно сделать соответствующие вы​воды. В связи с переходом к рынку частные предприятия в 1997 году получили убыток по сравнению с 1993 годом,  что состав​ляет -261813 млн. руб., также государственные предприятия по​лучили убыток в 1997 году -8972 млн. руб.,  хотя в 1993  году они получили прибыль- 56216 млн. руб.

В 1997 году федеральные предприятия работали хуже и  полу​чили прибыли  49733 млн. руб.,  что на 3069 млн. руб.  меньше, чем в 1993 году.

Так же  предприятия  областной  формы собственности в 1997 году имеют убытки в сумме 58705 млн. руб.,  а в 1993  году  - была прибыль -3419 млн. руб.

Но не все так печально на 1997 год -  увеличилась  прибыль общественных объединений  на 25964 млн. руб.  по сравнению с 1993 годом,  так же лучше стали работать смешанные российс​кие предприятия,  их  прибыль  в  1997 году составила 133103 млн. руб., что на 347621 млн. руб. больше, чем в 1993 году.

Таблица 2.
ОЖИДАЕМЫЙ ФИНАНСОВЫЙ РЕЗУЛЬТАТ I ПОЛУГОДИЯ 1998 ГОДА
	Наименование райпо
	Всего
	Торговля

	1. Ведовское  
	уб. 124
	уб. 179

	2. Грязинское 
	уб.192
	уб.110

	3. Данковское
	уб.150
	уб.220

	4. Добринское 
	229,2
	151,2

	5. Добровское ТТО 
	уб. 55,6
	уб. 82,4

	6  Долгоруковское
	уб.296,7
	уб.224

	1 7. Елецкое 
	93
	30

	8. Задонское
	107,2
	95

	19 Измалковское
	36,0
	110

	10 Краснинское
	уб. 77
	уб.205 

	11. Лебедянское
	100,3
	уб. 98,2

	12  Лев-Толстовское
	уб.199
	уб.103

	13.Липецкое
	110
	60,5

	14.Становлянское
	230
	41,0

	15. Тербунское
	23
	уб. 4

	16 Усманское
	уб.299,3
	уб. 51,1

	17 Хлевенское 
	99,1
	28,9

	18 Чаплыгинское
	22/2
	36,8

	 ИТОГО:
	Уб 123,8  
	уб. 823,3


Рассмотрев ожидаемые  финансовые  результаты  I полугодия 1998 года райпо, можно сказать, что лучший результат достиг​ло Чаплыгинское райпо, где прибыль составила 242 млн. руб., из чего по торговле- 36,8 млн. руб. Это не лучший вариант. Боль​шую прибыль по торговле  получило  Добринское  райпо-  151,2 млн. руб. Это  говорит о том,  что работа райпо направлена на торговлю товарами.

Самый худший  результат получило Усманское райпо,  где фи​нансовым результатом является убыток в размере 299,2 млн. руб.

Самая убыточная  торговля приходится на Краснинское райпо, который составляет 205 млн. руб., хотя результат по всей дея​тельности составляет убыток 77 млн. руб.

Это говорит о том,  что в других отраслях наблюдается при​быльная работа.

2. Понятие прибыли и принципы ее формирования.

Прибыль в  торговле является денежным выражением стоимости прибавочного продукта,  созданного  производительным  трудом работников торговли,  которые  заняты  продолжением процесса производства в сфере товарного обращения,  а  так же  части прибавочного продукта,  созданного  трудом работников других отраслей народного хозяйства, и направляемого в торговлю че​рез механизм цен, на товары, тарифов, надбавок. Прибыль измеряется суммой и уровнем.  Она является одним  из важнейших оценочных  показателей,  характеризующий  результат хозяйственной деятельности предприятия. Отношение прибыли к товарообороту, выраженного в процентах, определяет уровень рентабельности реализации товаров.  В ус​ловиях рыночной  экономики рентабельность является важнейшим качественным показателем работы торгового  предприятия,  в котором обобщается  состояние  доходов,  издержек обращения, товарооборачиваемости, использования основных фондов,  рабо​чей силы, собственного и заемного капитала.

Прибыль представляет собой конечный  финансовый  результат хозяйственной деятельности  предприятия.  Однако  финансовым результатом может выступать не только прибыль, но и убыток.

В упрощенном виде прибыль это разность между валовым дохо​дом и издержками обращения.  Такую прибыль принять  называть бухгалтерской (валовой)  прибылью,  она отражает финансовый результат конкретной деятельности предприятия.

Экономическая прибыль-  это разность между валовым доходом и экономическими  издержками. Экономическая  прибыль   меньше бухгалтерской на величину затрат,  не учитываемых в составе издержек обращения -  Цель любого  торгового  предприятия  на рынке - получение  максимальной  экономической  прибыли.  Эта прибыль характеризует  предпринимательский  доход,   который свидетельствует об  окупаемости расходов торгового предприя​тия и способности его к самофинансированию,

В процессе  анализа результатов работы торгового предприя​тия применяются различные значения прибыли: прибыль (убыток) от реализации товаров; прибыль от реализации основных фондов и иного имущества;  валовая прибыль; чистая прибыль; налогооблагаемая прибыль; прибыль от прочей деятельности предприя​тия. 

Различия понятий прибыли определяются их экономическим со​держанием и положениями законодательства о  налогообложении прибыли предприятия-

Прибыль от реализации товаров  определяется  как  разность между валовым доходом от реализации товаров и издержками обращения

При определении прибыли от реализации основных фондов и ино​го имущества учитывается разница между продажной ценой и ос​таточной стоимостью этих фондов и имущества,  увеличенной на индекс инфляции.  При этом  понятие  "остаточная  стоимость" рассматривается применительно  к основным фондам,  нематери​альных активам,  а первоначальная стоимость  -  для  прочего имущества.

В состав доходов от вне реализационных операций включаются:

доходы, полученные от долевого участия в деятельности других предприятий, от сдачи имущества в аренду,  дивиденды по акци​ям, облигациям и другим ценным бумагам, принадлежащие предп​риятию, а также другие, доходы (расходы) от операций, не свя​занных с  реализацией товаров,  включая суммы,  полученные в виде санкций за нарушение хозяйственных договоров.

Валовая прибыль  характеризует конечный финансовый резуль​тат хозяйственной деятельности  предприятия  и  представляет собой сумму прибыли от реализации товаров, основных фондов и доходов от внереализационных операций, уменьшенных на едини​цу расходов по этим операциям.

Валовая прибыль с наибольшей полнотой и объективностью по​казывает результат  всех  видов  хозяйственной деятельности предприятия.

Чистая прибыль- это та часть валовой прибыли,  которая ос​тается в распоряжении предприятия после уплаты в бюджет  на​лога на прибыль.

Рассмотрим понятие " налогооблагаемая прибыль".

Налогооблагаемая прибыль- это сумма части валовой прибыли, подлежащая налогообложению. Объектом налогообложения являет​ся валовая прибыль предприятия,  уменьшенная или увеличенная в соответствии с положениями действующего законодательства.

Назовем условия роста прибыли в торговле:

- расширение ассортимента товаров;

- внедрение инноваций коммерческого характера с целью уве​личения объемов продажи новых товаров, пользующихся повышен​ным спросом;

· отсутствие страхов перед коммерческим риском;

- разумное  использование средств,  получаемые от экономии затрат.

Прибыль и убытки представляют собой разницу между предва​рительной оценкой затрат и доходов и реально осуществленными затратами и полученными доходами.

Под прибылью понимается результат деятельности фирмы.  Для всех фирм обязательным условием является максимализация при​были: прибыль максимальна, когда предельный доход равен пре​дельным издержкам,

Правило в максимализации прибыли заключается в выборе такого объема производства и реализации товара, чтобы его цена рав​нялась долговременным предельным издержкам -  Предельные  из​держки представляют  собой дополнительные переменные издерж​ки, связанные с каждой дополнительной единицей выпуска, реа​лизации продукции-Фирмы, как правило, решают задачу максимизации прибыли на долговременный период. Те из них,  которые вплотную не занимаются максимализацией прибыли, имеют мало шансов на выжива​ние. Фирмы, выживающие в конкурентных условиях, придают дол​говременной максимизации прибыли одно из первоначальных зна​чений.

3. Показатели рентабельности.

Как уже  отмечалось,  прибыль - это конечный финансовый ре​зультат хозяйственной деятельности предприятия.

При рыночной экономике результаты деятельности оцениваются системой показателей, основным среди которых является рента​бельность, определяемая  как отношение  прибыли к одному из показателей функционирования торгового предприятия.

При расчете  рентабельности могут быть использованы разные показатели прибыли.  Это позволяет выявить не  только  общую экономическую эффективность работы предприятия, но и оценить другие стороны его деятельности.

Нормой прибыли считается показатель рентабельности, исчис​ленный процентным соотношением суммы чистой прибыли к объему товарооборота или стоимости всего капитала.

Расчет общей экономической рентабельности (прибыльности) торгового предприятия выполняется по формуле:

      П

Ро = —— х 100,     где 

      Т

Ро - общая экономическая рентабельность хозяйственной дея​тельности предприятия;

П  - сумма прибыли (валовой или чистой);

Т  - объем товарооборота (без НДС).

Данная формула расчета применима и для  определения  при​быльности капитала  (вложенных  средств) торгового предприя​тия: показатель товарооборота надо  заменить  на показатель капитала. Преобразив  эту  формулу путем умножения и деления на показатель товарооборота, получили два показателя: рента​бельность товарооборота и  оборачиваемость капитала:

     П    Т    П   Т    П   Т

Ро= -- х -- = -- :-- = -- х –

     К    Т    Т   К    Т   К

или:
Ро = Рт х Ок,

где:   Рт- рентабельность товарооборота;

     Ок- оборачиваемость  капитала предприятия   (число оборотов).

Рентабельность товарооборота Рт отражает зависимость между прибылью и товарооборотом и показывает величину прибыли, по​лученную с единицы проданного товара.  Поскольку бухгалтерс​кий учет  хозяйственных  операций ведется в денежном выраже​нии, то коэффициент  рентабельности  продаж,  умноженный  на 1000, показывает,  какая  прибыль  была получена с 1 тысячи рублей проданного товара,

Чем больше прибыль, тем выше рентабельность товарооборота. Коэффициент прибыльности продаж (П:Т) характеризует долю прибыли в товарообороте. По соотношению чистой прибыли и товарооборота можно более точно судить о финансовом результате деятельности торгового предприятия.

Число оборотов капитала (Ок) отражает отношение товароо​борота к величине капитала предприятия.  На основе этого по​казателя можно определить сумму  товарооборота на  тыс.руб. вложенного капитала. Чем выше объем товарооборота, тем боль​ше число оборотов вложенного капитала. Этот показатель можно воспринимать как оборачиваемость капитала,  поскольку он по​казывает, сколько раз за данный период времени оборачивается каждый рубль вложенного капитала.

Регулирование общей экономической рентабельности  сводрггся к воздействию  на оба составляющих ее показателя- рентабель​ность продаж и оборачиваемость капитала.

Для характеристики эффективности использования собственно​го капитала определяют долю прибыли в  собственном  капитале по соотношению  прибыли  (П) и средней величины собственного капитала (Кс).

Рк = П ; Кс
Показатель рентабельности собственного капитала (Рк) имеет большое значение  для  акционеров  торгового предприятия.  Он служит критерием для оценки уровня котировки акций  акционерного торгового предприятия  на фондовой  бирже,  этот показатель позволяет инвесторам оценить потенциальный доход от вложения средств в  акции ' и другие ценные бумаги.  На основе данного показателя можно определить период,  в течение которого пол​ностью окупаются средства, вложенные в акционерное предприя​тие (1/Рс).

Рентабельность производственных фондов торгового предприя​тия определяется по соотношению суммы прибыли  (валовой, чис​той) и  средней  стоимости основных и материальных оборотных средств, умноженному на 100.

Рф =  ( П : ( Оф + Мс ) х 100 )  , где

РФ - рентабельность основных фондов;

П  - сумма прибыли ( валовой или чистой );

Оф - средняя стоимость основных средств;

Мс - средняя стоимость материальных оборотных средств.

Если торговое  предприятие работает в арендуемых помещени​ях, зданиях или сдает в аренду  некоторые  объекты  основных фондов, то  среднюю  стоимость основных фондов целесообразно исчислять с учетом сданных и полученных  в  аренду  основных средств. В этом случае средние величины основных средств оп​ределяются путем вычитания из суммарной стоимости  собствен​ных и арендуемых основных фондов стоимости объектов основных фондов, сданных в аренду.

Наряду с показателями товарооборота,  капитала, основных и оборотных средств для расчета уровня рентабельности применя​ются и другие показатели:  издержки обращения, торговая пло​щадь, численность персонала,  каждый из которых подчеркивает определенный аспект результатов деятельности торгового предп​риятия.

Уровень рентабельности,  исчисленный отношением суммы прибыли от реализации товаров к сумме издержек обращения, пока​зывает эффективность текущих затрат.

Увеличение или уменьшение  издержек обращения  непосредс​твенно влияет  на сокращение или рост прибыли.  Этот показа​тель рентабельности определяет эффективность торговой сделки по товарам.

Рентабельность, рассчитанная по  отношению  к численности занятых на предприятии работников,  характеризует эффектив​ность использования рабочей силы и показывает  размер  полу​ченной прибыли в расчете на одного работника.  Наряду с этим показателем определяются величины валовой и  чистой  прибыли по отношению  к фактической  сумме затрат на оплату труда с учетом суммы обязательных отчислений во внебюджетные  фонды. Данный показатель  рентабельности отражает размеры валовой и чистой прибыли,  полученной в расчете на 1 тыс.руб. средств, израсходованных на оплату  труда и  социальные нужды.  Чем меньше численность персонала предприятия, тем больше прибыли приходится на одного работника,  что свидетельствует о повы​шении эффективности использования рабочей силы.

Отношение прибыли  от реализации товаров к величине торго​вой площади торгового предприятия характеризует размер полу​ченной прибыли в расчете на 1 кв.м. площади магазина.

Этот показатель свидетельствует об эффективности использо​вания торговых площадей и основного капитала.  Считается, что рациональное использование торговой площади позволяет,  повы​сит размер прибыли.

Изучение системы  показателей   рентабельности   торгового предприятия рекомендуется проводить в динамике и,  если воз​можно, в сравнении с показателями других аналогичных  торго​вых предприятий.

4. Факторы, влияющие на прибыль.

Прибыль и рентабельность в условиях формирования  рыночной экономики являются важнейшими показателями хозяйственной де​ятельности торгующих организаций и предприятий.  Эти показа​тели отражают все стороны деятельности предприятий торговли:

объем и структуру розничного  товарооборота,  рациональность использования ресурсов,  осуществление мероприятий по совер​шенствованию организаций и технологий торговых  процессов  и т.д.

Сумма и уровень прибыли формируются под воздействием боль​шого количества различных факторов,  оказывающих на них как положительное, так и отрицательное влияние. Количество фак​торов, определяющих величину прибыли и рентабельности,  вряд

ли можно четко ограничить,  оно весьма велико-  Все  факторы 

можно разделить на основные,  оказывающие наибольшее влияние на сумму и уровень прибыли, и на второстепенные, влияние ко​торых можно пренебречь.  Кроме того, всю совокупность факто​ров можно разделить на внутренние и внешние.  Они тесно свя​заны между собой.

К внутренним факторам,  влияющих на прибыль  и  рентабель​ность, относятся  ресурсные  факторы ( величина и состав ре​сурсов, состояние ресурсов, условия их эксплуатации), а также факторы, связанные  с  развитием  розничного  товарооборота.

Среди внутренних факторов можно выделить следующие факторы:

1. Объем розничного товарооборота, При неизменной доли прибыли в цене товара рост объема про​дажи товаров позволяет получать большую сумму прибыли.

2. Товарная структура розничного товарооборота. Расширение ассортимента способствует росту товарооборота. Повышение в товарообороте товаров более  высокого  качества, являющихся престижными,  позволяет  повысить  долю прибыли в цене товара,  т.к. покупатели чаще приобретают данные товары именно из-за их престижности и в расчете на большие удобства в эксплуатации. Так же это способствует повышению рентабель​ности.

3. Организация товародвижения.
Ускоренное продвижение товаров в торговую сеть способству​ет увеличению товарооборота и снижению текущих  расходов.  В результате масса и уровень прибыли возрастают.

4. Организация торгово-технологического процесса продажи товаров.
Для получения прибыли необходимо использовать  прогрессив​ные методы продажи товаров:  самообслуживание, продажи това​ров по образцам и  каталогам.  Это  способствует  увеличению объема товарооборота, а также снижению его издержкоемкости.

5. Численность и состав работников.
Достаточная численность  при определенном уровне техничес​кой вооруженности труда позволяет в полной мере  реализовать программу предприятия  по получению необходимой суммы прибы​ли. Большое значение имеет уровень квалификации торговых ра​ботников, их  умение  быстро  и четко обслужить покупателей, правильно закупить товары и т.д.

6. Формы и системы экономического стимулирования труда ра​ботников.
Влияние этого  фактора можно оценить через показатель рас​ходов на оплату труда,  а также через показатель  рентабель​ности расходов на оплату труда. В настоящее время повышается роль морального поощрения работников, получения ими удовлет​ворения от своего труда.

7. Производительность труда работников предприятия, Рост производительности труда при прочих равных условиях влечет за собой увеличении массы прибыли и повышение рентабельности деятельности предприятия.

8. Фондовооруженность и  техническая  вооруженность  труда работников.
Чем выше оснащенность работников современным торговым обору​дованием, тем выше их производительность труда.

9. Состояние материально-технической базы торгового предп​риятия.
Предприятие, располагающее более  современной  и  развитой материально-технической базой имеют предпосылки для постоян​ного увеличения розничного товарооборота в долгосрочном  пе​риоде. Это  влечет за собой увеличение массы получаемой при​были и повышение рентабельности.

10. Развитие и  состояние  торговой сети, ее территориальное расположение.
Размещение торговой  сети оказывает непосредственной влия​ние на сумму прибыли и рентабельность.  Серьезное влияние на показатели прибыли может оказать развитие не только стацио​нарной магазинной сети,  но и мелкорозничной,  посылочной  и передвижной сети.

11.Моральный и физический износ основных фондов,
Этот фактор является очень важным для повышения рентабель​ности торговли.  Использование изношенных  основных  фондов, морально устаревшее  оборудование  не позволяет рассчитывать на увеличение прибыли в перспективе.

12. Фондоотдача.
С повышением фондоотдачи увеличивается розничный  товароо​борот в  расчете  на 1 рубль средств,  вложенных в основные фонды.

13.Сумма оборотных средств.
Чем большей суммой оборотных средств располагает предприя​тие, тем большую массу прибыли оно получает в результате од​ного их оборота.

14.Применяемый порядок ценообразования.
От размера прибыли, включаемой в цену товара, зависит сум​ма получаемой  прибыли.  Постоянный рост доли прибыли в цене товара может привести к обратному результату.

15.Организация работы  по  взысканию дебиторской задолжен​ности.
Своевременное взыскание дебиторской задолженности способс​твует ускорению оборачиваемости оборотных средств,  а следо​вательно - увеличению прибыли.

Организация исковой работ, работы с тарой.
Данный фактор  непосредственно влияет на размер прибыли от внереализационных операций.

17. Осуществление режима экономии.
Позволяет относительно снижать  текущие  затраты  торговых предприятий и увеличивать сумму получаемой прибыли.  Под ре​жимом экономии понимается  не  абсолютное,  а относительное снижение текущих расходов.

18.Деловая репутация предприятия
Представляет собой  сформировавшееся у потребителей мнение о потенциальных возможностях  предприятия.  Высокая  деловая репутация позволяет предприятию получать дополнительную при​быль, повышать рентабельность. Торговые предприятия  не могут работать изолированно.  Они постоянно находятся во взаимоотношениях внешней средой ; по​купателями, основную долю среди которых занимает население;

производителями и продавцами товаров;  общественными органи​зациями и  государственными учреждениями.  Совокупность этих отношений непосредственным образом влияет  на эффективность торговых предприятий,  сумму их прибыли, рентабельность дея​тельности.

К основным внешним факторам, формирующим прибыль торгового предприятия можно отнести следующие факторы:

1. Емкость рынка.
От емкости рынка зависит розничный товарооборот  торгового предприятия. Чем  больше емкость рынка,  тем и больше возмо​жности предприятия по получению прибыли.

2. Развитие конкуренции.
Оно оказывает отрицательное влияние  на сумму,  и уровень прибыли, т.к.  оно приводит к усреднению нормы прибыли. Кон​курентная борьба требует  определенных  расходов,  снижающих получаемую сумму прибыли.

3. Размер цен, устанавливаемых поставщиками товаров, В условиях конкуренции повышение цен поставщиками не всег​да приводит к адекватному повышению продажных цен-  Торговые предприятия стремятся меньше, работать с посредниками,  выби​рать среди поставщиков тех,  кто  предлагает  товары  одного уровня качества по более низким ценам.

4. Цены на услуги предприятий транспорта, коммунального хо​зяйства, ремонтных и других предприятий.
Повышение цен и тарифов на услуги увеличивает текущие рас​ходы предприятий, уменьшает прибыль и снижает рентабельность торговой деятельности.

5. Развитие профсоюзного движения,
Предприятие стремится к ограничению расходов на заработную плату. Интересы работников выражают профсоюзы,  которые ве​дут борьбу за повышение размеров оплаты труда, что создает предпосылки для снижения прибыли предприятия.

6. Развитие деятельности общественных организаций потреби​телей товаров и услуг,
7. Регулирование   государством  деятельности  предприятий торговли
Этот фактор относится к числу основных,  определяющей раз​мер прибыли и рентабельности.

В общем, виде, факторы, влияющие на прибыль торгового предп​риятия, можно представить в виде схемы. (Приложение 3).

5. Распределение и использование прибыли в торговле.

Распределение прибыли  основывается  на соблюдении   трех принципов:

- обеспечение материальной заинтересованности работников в достижении наивысших результатов при наименьших затратах;

- накопление собственного капитала;

- выполнение  обязательств перед государственным бюджетом,

Под распределением прибыли понимается порядок ее направле​ния, определяемый  законодательством.  В  рыночной экономике значительная часть  прибыли  изымается  в  форме  налогов  (38-45% валовой  прибыли),  которые государство направляет на пополнение доходов бюджета.

Одно из  направлений распределения прибыли - погашение го​сударственного целевого  кредита,  полученного  из  целевого внебюджетного фонда для пополнения оборотных средств, в пре​делах сроков возврата. Погашение просроченного целевого кре​дита и  уплата процентов по нему осуществляется за счет при​были, остающейся в распоряжении предприятия.

Схема распределения   и  использования  прибыли  торгового предприятия приведена на рисунке. (Приложение 4).

Распределение прибыли  предопределяет процесс ее использо​вания .

Цель анализа распределения прибыли - установить, насколько рационально распределяется и используется прибыль с  позиции самовозрастания капитала  и   самофинансирования  торгового предприятия. При этом  обязательно  исследуются  направления использования прибыли, остающейся в распоряжении предприятия.

В России резервный капитал создается и пополняется за счет прибыли только  в  акционерных  обществах с ограниченной от​ветственностью. В резервный фонд можно  направить  не  более 50% суммы прибыли, подлежащей налогообложению. Средства это​го фонда имеют целевое назначение- для покрытия непредвиден​ных потерь,  компенсации риска, других расходов, возникающих в процессе хозяйственной деятельности  и  при  распределении прибыли в различные фонды предприятия. Существование резерв​ного фонда определяет возможности выплаты дивидендов по  ак​циям в случае недостатка суммы чистой прибыли.

Для дивидендов,  на которых полностью отражаются колебания прибыли, характерна неустойчивость.  Если  акции акционеров общества котируются на фондовой бирже,  одним  из  важнейших ограничителей распределения  прибыли  становится их курс. Су​щественные изменения в размерах выплаченных  дивидендов  не​медленно отражаются  на курсе акций.  Поэтому акционерные об​щества стремятся к тому, чтобы дивиденды не слишком отклоня​лись от уровня, считающего нормативным, ориентируясь на раз​мер процентов,  выплачиваемых Сбербанком по денежным вкладам населения.

Если суммы уставного капитала и фонда накопления превышают величину полученной прибыли,  можно говорить об устойчивости финансовой направленности средств на развитие предприятия.

Уравнивание соотношения этих сумм свидетельствует о предк​ризисном состоянии.

Когда сумма средств для потребления больше уставного капи​тала, предприятие- потенциальный банкрот. Выявленные пропор​ции использования  чистой  прибыли характеризуют распредели​тельную политику руководства предприятия. Соотношение фондов  потребления и фондов накопления один к четырем свидетельствует о значительном инвестировании.  Чис​тая прибыль  является важным источником расширенного воспро​изводства, за счет нее осуществляются  инвестирование  капи​тального строительства, расширение и реконструкция существу​ющих основных  фондов,  покрытие  потребности  в   оборотных средствах, на ее основе формируются фонды социального назна​чения.

Направляя значительную долю чистой прибыли на текущие пот​ребности, предприятие снижает темпы экономического роста и, следовательно, ограничивает  возможности  будущего потребле​ния. Прибыль., направленная на капиталовложения, способствует ускорению экономического  роста,  тем самым расширяются воз​можности будущего потребления.

В общем виде прибыль,  остающаяся в распоряжении предприя​тия, распределяется на фонды накопления и фонды потребления. Эти фонды различаются по принадлежности к собственникам.

Российское законодательство предоставляет предприятиям не​зависимо от организационно-правовой формы собственности пра​во оперативно  маневрировать  поступающей  в их распоряжение прибылью после уплаты налоговых платежей в бюджет.  Разность между совокупной величиной прибыли по всем видам деятельнос​ти предприятия и ее использованной частью за отчетный период представляет собой нераспределенную прибыль.

Нераспределенная прибыль- принципиально новый  показатель, характеризующий экономический  рост  предприятия  на основе собственных средств. В составе нераспределенной прибыли одна часть характеризует  величину  накопленной  прибыли,  вторая часть представляет собой свободную  прибыль,  т.е.  прибыль, которая не получила по сути никакого направления. 

Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия,  не  может быть полностью  отнесена к собственному капиталу.  Все фонды потребления, даже такие накопления,  как вложение в социаль​ную сферу, к собственному капиталу не относится.

В фондах специального назначения аккумулируется значитель​ная часть прибыли, резервированная или направленная на об​разование источников финансирования,  затрат на создание но​вого имущества предприятия  производственного  назначения и социальной инфраструктуры.

Фонды специального  назначения четко разграничивают средс​тва, направленные предприятием на производственное  развитие и на потребительские нужды.  В этой связи образуются две са​мостоятельные группы фондов: фонды накопления и фонды потре​бления.

Фонды накопления объединяют ту часть прибыли, остающейся  в распоряжении предприятия, которая направлена на строительст​во и приобретение основных фондов,  т.е. на создание нового имущества предприятия.

Средства фондов потребления предназначены для финансирова​ния расходов на социальные нужды и материальное стимулирова​ние коллектива предприятия.  За счет средств фондов работни​кам выплачиваются  премии,  не связанные с производственными результатами, различного вида поощрения,  социальные и  ком​пенсационные выплаты, материальная  помощь,  лечение и отдых, приобретение медикаментов.

К фондам специального назначения относится фонд социальной сферы в качестве финансового обеспечения развития социальной сферы.

изъятие в бюджет предусмотренных законодательством  эконо​мических санкций производится за счет оставляемой в распоряжении предприятия прибыли после начисления налога.

По экономическому  содержанию  фонды - это чистая прибыль отчетного года либо прошлых лет,  распределенная  по  фондам для её целевого использования;  на приобретение новой техни​ки: мероприятия социальной направленности;  материальное по​ощрение и прочие нужды.

Совет учредителей вправе  направлять  средства фондов  на покрытие убытков, перераспределять средства фондов между ни​ми, направлять часть средств на увеличение уставного капитала и финансирование других мероприятий.

Финансовые результаты  крупных  и средних предприятий тор​говли различных форм собственности представлены в таблице 3.

Таблица 3.
ФИНАНСОВЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ КРУПНЫХ И СРЕДНИХ ПРЕДПРИЯТИЙ ТОР​ГОВЛИ ЛИПЕЦКОЙ ОБЛАСТИ РАЗЛИЧНЫХ ФОРМ СОБСТВЕННОСТИ ЭА 1997 ГОД
( МЛРД. РУБ.,)

	Показатели
	Всего
	В том числе по предприятиям собственности

	
	
	государственные
	негосударственные
	 частные

	1. Валовые доходы
	257,2
	60,8
	196,3
	165,7

	2. Издержки обращения
	259,7
	60,0
	199,6
	176,5

	3. Прибыль (убыток) от реализации
	-2,5
	0,8
	-3,3
	-10,8


Рассматривая данные таблицы, можно проанализировать финан​совые результаты крупных и средних предприятий торговли раз​личных форм  собственности  за 1997 год.  Перед нами встает следующая картина;  негосударственные  предприятия  получили наибольшее количество   валовых  доходов,  который  составил 195,3 млрд. руб., что на 30,6 млрд. руб. больше, чем получи​ли предприятия  частной  собственности  и на 135,5 млрд. руб. больше, чем у государственных предприятий.

Но это  еще  не говорит о прибыльной работе этих предприя​тий, пока мы не проанализируем издержки обращения.

Мы видим,  что негосударственные предприятия израсходовали больше средств,  чем частные- на 23,1 млрд.руб.  и чем госу​дарственные - на 139,6 млрд.руб. Это говорит о том, что нес​мотря на большие валовые доходы негосударственные  предприя​тия использовали большое количество средств, т.е. работа этих предприятий была нерациональна,  за счет этого они  получили убыток от реализации -3,3 млрд.  руб.  Так же частные предп​риятия за счет огромных издержек получили убыток от реализа​ции -10,8  млрд.руб.  А государственные предприятия получили прибыли, которая составила 0,8 млрд.руб.

Для повышения рентабельности необходимо предпринять следу​ющие меры:

1. Увеличить объем товарооборота.

2. Уменьшить издержки обращения по каждой статье затрат.

3. Увеличить внереализационные доходы.

4. Сократить внереализационные расходы.

5. Эффективно использовать основные фонды.

6. Учет прибыли

Сводными (интегрирующими)  показателями,   характеризующим финансовый результат деятельности предприятия,  является ба​лансовая (валовая) прибыль или убыток,

Финансовые результаты деятельности предприятия учитываются на активно-пассивном счете 80.  По дебету счета записываются убытки и потери,  по кредиту - прибыль и доходы.  Сальдо как разница между суммами оборотов может быть дебетовой ( конеч​ный финансовый результат - убыток) или кредитовым ( прибыль).

В балансе сальдо записывается в актив (убыток) или в  пас​сив ( прибыль).

Финансовые результаты от реализации определяются на счетах учета процесса реализации  продукции ( работ, услуг и других активов предприятий - 46, 47, 48, с которых перечисляются на счет прибылей и убытков.

Внереализационные доходы и потери  учитываются  непосредс​твенно на счете 80. По мере возникновения кредит этого счета в корреспонденции со счетами 51,  76,  29 и другие. При -этом аналитический учет  внереализационных доходов и потерь орга​низуется по статьям, установленным отчетностью.

Синтетический и аналитический учет по счету 80 осуществля​ется в журнале - ордере 15.  Основанием для заполнения этого журнала-ордера служат справки бухгалтерии,  выписки банка из расчетного и прочих счетов.

Обороты по  дебету и кредиту счета 80 в журнале-ордере записываются как за отчетный месяц, так и с начала года нарас​тающим итогом  в  разрезе  статей  аналитического учета.  По окончании квартала и года показатели журнала-ордера служат основанием для  заполнения соответствующих форм годового от​чета,

В течение отчетного года предприятие использует прибыль на различные цели,  в частности выполняет  обязательства перед бюджетом, банкам и другие,

Учитываются эти суммы  использованной  прибыли  по  дебету счета 81 "Использование прибыли".  Счет активный; сальдо де​бетовое, означает сумму использованной в  течение  отчетного года прибыли по обязательствам и на собственные нужды.

Синтетический и аналитический учет операций по использова​нию прибыли  организуется в журнале-ордере 15 в разрезе каж​дого вида платежа,  отчислений и обязательств  на основании выписок банка из расчетного счета,  справок-расчетов бухгал​терии, листков-расшифровок и другие.

По данным  синтетического и аналитического учета операций, отраженных на счетах 80,81,  составляется установленная  от​четность о финансовых результатах и их использования - форма № 2 (годовая, квартальная). Эта отчетная форма состоит из че​тырех разделов:

I.   Финансовые результаты.

II.  Использование прибыли.

III. Платежи в бюджет.

IV.  Затраты и расходы, учитываемые при исчислении льгот по налогу на прибыль
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