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Доклад

Для фирмы при планировании объема и структуры производства чрезвычайно важно знать, от чего зависит спрос на продукцию,  а для потребителя – каково предложение товаров на рынке.  Величина спроса зависит от цены товара, доходов потенциальных потребителей, а также от цен на товары, которые являются либо взаимодополняемыми, либо взаимозаменяемыми. Величина предложения определяется такими детерминантами, как цены на ресурсы, технология производства, налоги и дотации и прочие.
Однако интерес вызывает не только направление, но и величина изменения спроса и предложения. Как изменится их величина при изменении цены продукции? Например, обычно предприятие, повышая цену, рассчитывает на рост выручки от продаж. Однако возможна ситуация, когда повышение цены приведет не к росту выручки, а, наоборот, к ее снижению за счет сокращения величины спроса и соответственно уменьшения сбыта.

Поэтому для фирмы важно определить, какое в количественном отношении воздействие на величину спроса может оказать изменение цены продукции, доходов потребителей или цен на товары-заменители, производимые конкурентами.

Проблема изучения эластичности - это не только проблема покупате​лей и продавцов, которые должны владеть достаточной информа​цией о динамике спроса на производимые товары. К примеру, эластичность спроса интере​сует и государственные органы, прежде всего налоговую систему, так как необходимо знать, каким образом может повлиять повыше​ние или понижение налоговых ставок на изменение спроса, что в конечном счете скажется на сокращении или увеличении налого​вых поступлений в бюджет. В данном случае речь идет о косвенных налогах, или налогах, которые включаются в цены товаров. Это акцизы на товары малоэластичного спроса (соль, спички), или то​вары, с точки зрения общества относящиеся к вредным (алкоголь, табак), или налог на добавленную стоимость. 

Эластичность - важнейшая характеристика спроса, показывающая зависимость изменения величины спроса от изменения различных факторов ( цены, дохода и др.). Это показатель степени чувствительности, реакции потребителей к изменениям цены товара. 

Факторами, влияющими на эластичность, являются: наличие хороших заменителей товаров, удельный вес в бюджете потребителя, размер дохода, качество товаров, размеры запаса товара.

Свойства эластичности

1. Эластичность и ценовые интервалы. Эластичность варьируется в зависимости от  выбранного ценового интервала. Для кривых спроса обычно эластичность оказывается более значительной в верхнем левом углу графика по сравнению с правым нижним. 

2. Эластичность и наклон кривой спроса. Внешний вид графика не может  служить надежным основанием для суждения  об эластичности спроса. Наклон кривой спроса зависит от абсолютных  изменений цены и количества продукции, тогда как теория эластичности имеет дело  с процентными изменениями цены и количества.

Основным на​прав​ле​ни​ем при​ме​не​ния тео​рии  эластичности спро​са яв​ля​ет​ся ее ис​поль​зо​ва​ние для раз​ра​бот​ки стра​те​гии пред​при​ятия-про​из​во​ди​те​ля на рын​ке го​то​вой про​дук​ции. Для оп​ре​де​ле​ния объ​е​ма про​из​вод​ст​ва не​об​хо​ди​мо оце​нить си​туа​цию на рын​ке, т. е. про​вес​ти ана​лиз спро​са, ана​лиз пред​ло​же​ния и оце​нить уро​вень кон​ку​рен​то​спо​соб​но​сти про​дук​ции, про​из​во​ди​мой дан​ным пред​при​яти​ем.

Раз​мер ре​аль​но​го спро​са за​ви​сит от ре​аль​ной по​ку​па​тель​ной спо​соб​но​сти (спрос все​гда есть пла​те​же​спо​соб​ный спрос), а так​же це​ны на то​вар.

Про​из​ве​сти ана​лиз спро​са тео​ре​ти​че​ски очень слож​но, так как лю​бое изу​че​ние ста​ти​сти​ки, при​вле​че​ние со​цио​ло​ги​че​ских ис​сле​до​ва​ний и пе​чат​ных ма​те​риа​лов да​ет весь​ма при​бли​зи​тель​ный ре​зуль​тат. Лич​ные кон​так​ты с воз​мож​ны​ми по​ку​па​те​ля​ми да​ют воз​мож​ность оп​ре​де​лить их пред​поч​те​ние, вку​сы и тре​бо​ва​ния, но это тре​бу​ет боль​ших за​трат вре​ме​ни и де​нег. В дан​ном слу​чае эф​фек​тив​но при​ме​нить проб​ные про​да​жи, но это не все​гда ре​аль​но осу​ще​ст​вить.

Нуж​но учи​ты​вать, что спрос на тра​ди​ци​он​ные то​ва​ры (на​при​мер, хлеб) прак​ти​че​ски неэластичен, а при вы​пус​ке прин​ци​пи​аль​но но​вых то​ва​ров спрос толь​ко за​ро​ж​да​ет​ся и мо​жет опе​ре​жать пред​ло​же​ние, то есть объ​ем про​из​вод​ст​ва дан​но​го то​ва​ра. Но на​сту​па​ет мо​мент, ко​гда спрос на то​вар на​сы​ща​ет​ся, по​треб​но​сти по​ку​па​те​лей удов​ле​тво​ря​ют​ся, объ​ем  про​из​вод​ст​ва на​чи​на​ет пре​вы​шать спрос.

Про​гно​зи​ро​ва​ние  эластичности спро​са для раз​лич​ных то​ва​ров раз​лич​но по слож​но​сти. На​при​мер, для ав​то​мо​биль​ных ко​ро​бок пе​ре​дач или хи​ми​че​ско​го сы​рья раз​ме​ры эластичности спро​са дос​та​точ​но оче​вид​ны. Слож​нее про​гно​зи​ро​вать эластичность спроса на по​тре​би​тель​ские то​ва​ры, где на​ря​ду с фак​то​ра​ми, ко​то​рые мо​гут быть весь​ма точ​но оп​ре​де​ле​ны на бу​ду​щее, на​при​мер, из​ме​не​ние ду​ше​во​го до​хо​да, дей​ст​ву​ют фак​то​ры, не под​даю​щие​ся стро​го​му ана​ли​зу и из​ме​ре​нию, на​при​мер, вку​сы и пред​поч​те​ния по​тре​би​те​лей, мо​да де​мон​ст​ра​ци​он​ный эф​фект и т.д. Ни ста​ти​сти​че​ский учет, ни эко​но​ми​ко-ма​те​ма​ти​че​ское мо​де​ли​ро​ва​ние ры​ноч​ной си​туа​ции не в со​стоя​нии дос​то​вер​но оп​ре​де​лить тен​ден​ции из​ме​не​ния спро​са на кон​крет​ный то​вар.

Про​гно​зи​ро​ва​ние мож​но осу​ще​ст​в​лять раз​лич​ны​ми спо​со​ба​ми: мож​но пе​ре​но​сить вы​яв​лен​ные тен​ден​ции про​шло​го на бу​ду​щее. Мож​но учесть воз​мож​ность из​ме​не​ния тен​ден​ций в свя​зи с из​ме​не​ни​ем ка​ко​го-ли​бо фак​то​ра, в ча​ст​но​сти, до​хо​да на ду​шу на​се​ле​ния.

Крат​ко​сроч​ные про​гно​зы спро​са де​лать труд​нее, чем дол​го​сроч​ные. Эластичность спроса с тру​дом под​да​ет​ся про​гно​зу, и еще труд​нее це​ле​на​прав​лен​но​му воз​дей​ст​вию.

При оп​ре​де​ле​нии объ​е​мов про​из​вод​ст​ва нель​зя не учи​ты​вать про​из​вод​ст​во это​го же то​ва​ра дру​ги​ми про​из​во​ди​те​ля​ми — кон​ку​рен​та​ми. При ре​ше​нии это​го во​про​са важ​но оп​ре​де​лить ме​ру на​сы​щен​но​сти рын​ка, а так​же на​сы​щен​ность хо​зяй​ст​вен​ной сфе​ры пред​при​ни​ма​тель​ской ини​циа​ти​вой и дея​тель​но​стью. Ес​ли эти по​ка​за​те​ли не​вы​со​ки, то мож​но на​де​ять​ся на ус​пеш​ный по​иск про​из​вод​ст​вен​ной ни​ши. Ме​то​ды оп​ре​де​ле​ния этих мер раз​лич​ны: изу​че​ние спра​воч​ных рек​лам​ных из​да​ний, ста​ти​сти​ки, кон​крет​ный ана​лиз.

Оп​ре​де​лив ожи​дае​мый уро​вень спро​са, не​об​хо​ди​мое и воз​мож​ное пред​ло​же​ние со сто​ро​ны фир​мы мож​но оп​ре​де​лит воз​мож​ный объ​ем про​из​вод​ст​ва. Оп​ре​де​ле​ние це​ны про​дук​ции нуж​но про​из​во​дить с уче​том ря​да фак​то​ров:

 — це​на долж​на по​кры​вать за​тра​ты на про​из​вод​ст​во еди​ни​цы про​дук​ции и при​но​сить пред​при​ятию при​быль;

 — це​на долж​на ори​ен​ти​ро​вать​ся на це​ны кон​ку​рен​тов, то есть не пре​вы​шать их при со​от​вет​ст​вии функ​цио​наль​ных ха​рак​те​ри​стик и  ка​че​ст​ва то​ва​ра, и при воз​мож​но​сти быть ни​же цен кон​ку​рен​тов, что​бы сти​му​ли​ро​вать спрос на про​дук​цию дан​ной фир​мы;

· це​на долж​на со​от​вет​ст​во​вать це​не спро​са, то есть мак​си​маль​ной це​не, ко​то​рую по​ку​па​те​ли долж​ны за​пла​тить за дан​ную про​дук​цию. 

Таким образом, практическое значение коэффициента эластичности по доходу заключается в облегчении прогнозирования того, какие именно отрасли имеют шанс на процветание и расширение, а какие в будущем ожидает застой и сокращение производства. Высокая положительная эластичность по доходу означает, что вклад конкретной отрасли в  экономический рост будет больше, чем ее доля в структуре экономики. Небольшой положительный или отрицательный коэффициент указывает на перспективу сокращения производства в отрасли.

