7. Законы спроса и предложения. Цена равновесия.


Спрос - это одна из сторон процесса рыночного ценообразования. Характерные для него причинноследственные зависимости имеют вид устойчиво действующих экономических законов. В частности, закон спроса выражает: 


- обратную зависимость между ценой и покупаемым количеством товаров; 


- постепенное убывание спроса на данный товар или услугу.


Согласно закону спроса, при прочих равных условиях количество покупаемых товаров или услуг зависит от уровня их цен. При этом, чем выше цена и отчетливей тенденция к ее росту, тем меньшее количество товаров или услуг будет куплено потребителями. Если цена товара возрастает, то объем продаж товара, в соответствии с падением спроса, снижается. И наоборот, если цена снижается, то объем продаж данного товара или услуги возрастает. Зависимости подобного характера возникают, например, в следующих ситуациях: когда рынки дефицитны, т. е. очевидна нехватка каких-либо товаров и услуг, то цены на эти товары и услуги неизбежно будут расти. Напротив, когда на рынок поступает больше товаров и услуг данного вида, то их реализация, т. е. продажа, возможна лишь при условии снижения цен.


Закон спроса отражает и другой важный процесс: постепенное убывание спроса. Снижение количества продаж данного товара или услуги происходит не только вследствие роста их цены, но и вследствие насыщения потребительского спроса. Убывание спроса происходит потому, что каждая последующая покупка одного и того же товара или услуги приносит потребителю сравнительно меньшую пользу, выгоду, удовлетворение.


�


Кривая спроса. Закон спроса сопряжен с действием закона убывающей предельной полезности экономических благ. На рынках это проявляется в том, что продажа каждой дополнительной единицы товара становится возможной лишь при снижающейся цене. Потребители осуществят дополнительную покупку данного товара или услуги лишь при условии, что цены на них снизятся.


Кривая спроса имеет отрицательный наклон, так как описывает обратную зависимость между двумя переменными - ценой и количеством продаж товара, а также снижающуюся предельную полезность каждой дополнительной покупки одноименного товара, что объясняет падение его цены. Кривую спроса принято обозначать DD (от англ. demand — спрос, потребность, нужда).


Если цена товара возрастает от точки В до точки А, то объем продаж снижается. Любой точке - А, В и т.д. - на кривой спроса DD соответствует определенное значение двух переменных - цены и объема продаж. Движение по кривой спроса из одной точки в любую другую показывает, как изменение одной переменной, т. е. цены, вызывает обратное движение другой, т. е. объема продаж. Кривая спроса DD не изменилась, ее смещения в ту или иную сторону не произошло. Это означает, что спрос не изменился, он остался прежним: изменение цен меняет лишь объем продаж товаров, но не спрос.


Рост спроса — это смещение всей кривой вправо и вверх, что означает увеличение объема продаж товара по той же, неизменившейся, цене.


Уменьшение спроса - кривая спроса сместилась влево и вниз. Это также вызвано неценовыми факторами и выражается в снижении объема продаж при неизменяющейся цене за единицу товара.


Предложение товаров на рынке. Изменение спроса на товары вызывает адекватную реакцию со стороны рыночного предложения этих товаров.


Предложение товаров на рынке - это другая сторона предпринимательства, выражающая прямую зависимость между ценой и количеством товаров, производимых и предлагаемых к продаже. Цены и объем продаж товаров изменяются однонаправленно: если цена повышается, то на рынок будет поступать к продаже больше товаров. И наоборот, если цены на данный товар снижаются, его производство и предложение на рынках будут также сокращаться.


Основным, ведущим фактором здесь выступает цена. По каждому из множества товаров цена свидетельствует о необходимости либо сокращения его выпуска, если спрос снизился, либо наращивания его производства, если спрос стабилен или повышается. От уровня цен предлагаемых товаров зависит прибыль. Чем она выше, тем оперативнее растет рыночное предложение товаров, и наоборот. В этом смысле предложение товаров на рынке - это сложный процесс, требующий соответствующего выпуска или, при необходимости, переориентации производства товаров в соответствии с потребностями. Рыночное предложение товаров имеет смысл только тогда, когда это подтверждают удовлетворяющие его цены. При неудовлетворит. ценах или тенденции к их снижению потребуется деятельность по переориентации, изменению технологий и объемов выпуска товаров.


Кривая предложения. Кривую предложения принято обозначать SS (от англ. supply — предложение, снабжение, поставка на рынок).


�


Предложение товаров имеет вид кривой с положительным наклоном, отражающей прямую зависимость между двумя переменными - ценой товара и его количеством, или объемом для продажи на рынке.


Закон предложения гласит, что, при прочих равных условиях, чем выше цена товаров, тем большее их количество может быть произведено и представлено к продаже на рынках.


Двигаясь по кривой предложения от точки В к точке А, мы отмечаем рост объема (количества) товаров под влиянием возросших цен на них; движение вниз по кривой от точки А к точке В означает снижение товарного объема на рынках под влиянием снижающихся цен на эти товары.


Смещение кривых, означающее изменение предложения товаров на рынках, происходит под воздействием следующих условий:


- наличие взаимозамещаемых и взаимодополняемых товаров производственного назначения и движение их цен; 


- уровень технологий, применяемых при производстве одноименных товаров; 


- налоги и субсидии:


- качество ресурсов и факторов производства;


- конкуренция на рынках одноименных товаров, условия продажи, такие, как реклама, маркетинг и т. п.


Все перечисленные факторы влияют на издержки производства данного товара, что оказывает решающее влияние на изменения в предложении этого товара на рынке.


Рыночное равновесие цен спроса и предложения


�


Рыночным процессом ценообразования управляют законы спроса и предложения. Установление равновесной цены происходит на рынке под влиянием тенденций и специфических особенностей как спроса, так и предложения.


Равновесная цена. Равновесная рыночная цена - это цена, при которой по каждому данному товару на рынке нет ни излишка, ни дефицита. Она устанавливается в результате уравновешивания спроса и предложения как денежный эквивалент строго определенного количества товара.


Спрос и предложение уравновешиваются под влиянием конкурентной среды рынка.


При прочих равных условиях равновесная рыночная цена устанавливается при таком соотношении спроса и предложения, когда количество товаров, которое покупатели хотят приобрести, соответствует тому их количеству, которое производители предлагают на рынке. При этом на рынке отсутствуют тенденции изменения цен и количества товаров.


Точка пересечения кривых спроса и предложения Е соответствует определенному уровню цены ре и количеству, или объему товара qe, продаваемому по этой равновесной цене.


Как показано на рис., любой избыток товара, т. е. товарный излишек, толкает цену товаров вниз, к точке равновесия Е. Любой товарный дефицит, нехватка товаров на рынке будет толкать цену товаров вверх, к точке равновесия спроса и предложения Е. В конечном итоге установится равновесная цена ре, по которой будет продаваться qe товаров на рынке.


Установление равновесной цены. Рыночное равновесие можно рассматривать лишь относительно фиксированной единицы времени. Это всегда такое состояние рынка, при котором qd = qs. Любое отклонение от такого состояния приводит в движение силы, способные вернуть рынок в состояние равновесия: устранить дефицит (qd > qs) или излишек товаров на рынке (qs > qd).


Уравновешивающую функцию выполняет цена, которая стимулирует рост предложения при дефиците товаров и разгружает рынок от излишков, сдерживая предложение. Если спрос растет, т. е. при неизменном предложении товаров происходит смещение всей кривой спроса вправо вверх, то устанавливается новый, более высокий уровень равновесной цены и новый, больший объем количества продаж товаров. И наоборот, снижение спроса, когда вся кривая спроса смещается влево вниз при неизменном предложении, ведет к установлению более низкого уровня равновесной цены и меньшего объема товарных продаж.


�	Вопрос № 5	Процесс производства товаров.


Основой благосостояния, удовлетворения растущих потребностей человека и общества является производство материальных благ и услуг.


Производство — деятельность по созданию материальных благ и услуг, направленных на удовлетворение потребностей. Товарное производство - это производство продуктов для продажи.


Рынок - совокупность взаимоотношений продавцов и покупателей, в результате которых формируется рыночная цена товара и услуги, что обеспечивает механизм регулирования экономики. Посредством механизма ценообразования происходит стихийное распределение труда, средств производства, других ограниченных материальных ресурсов в целях решения задачи: что, для кого и как производить.


ВозникновениеТП - результат процесса общественного разделения труда и обособления производителей материальных благ, специализирующихся на выработке продукта. ТП зародилось в период разложения первобытнообщинного строя, прошло эволюцию, став всеобщей формой производства. На начальных этапах определенная часть продуктов производства предназначалась для продажи. И только при капитализме ТП приобретает всеобщий характер.


простое ТП - производство продуктов на рынок, основывающееся на частной собственности и личном труде производителя. Оно предшествует капиталистическому ТП. Различие: первое базируется на личном труде и средства производства принадлежат самому работнику, второе - обособление работника от средств производства. В простом ТП продукт труда присваивается собственником. Цель первого — удовлетворение потребностей товаропроизводителя, второго - получение прибыли.


Товар - продукт произведенный для обмена путем купли продажи. Чтобы его купили, товар д/обладать свойством удовлетворять потребности. Свойства вещи удовлетворять какие-либо потребности называется потребительной стоимостью. Второе свойство - в его способности к обмену. Специфичность услуги как товара: потребительная стоимость товара-услуги реализуется в процессе оказания услуги.


Потребительные стоимости товаров различны. Товары обмениваются, т.к. все они являются результатами труда. А пропорция обмена определяется количеством труда, необходимым для производства.


Овеществленный в товаре труд есть стоимость. Стоимость проявляется в обмене, а форма ее— меновая стоимость. Однако, у разных товаропроизводителей условия производства различны, следовательно, количество затрачиваемого времени на производство одного и того же товара различно. На рынке стоимость товара не может определяться индивид. затратами, а общественно необходимыми затратами труда. Т.о. стоимость товара имеет двойственный характер. Любой товар характеризуется: потребительной стоимостью, отражающей полезность товара и меновой стоимостью, выражающей его эквивалентную ценность по отношению к др. товарам, являющейся основой обмена.


Одним из важнейших экономических законов ТП является закон стоимости: обмен на рынке происходит в соответствии с общественно необходимыми затратами труда на их пр-во. В результате его действия товаропроизводители с мин. затратами труда получают макс. прибыль. Закон стоимости регулирует ТП. Например, превышение предложения над спросом может привести к понижению цены ниже реальных затрат. сокращение производства и перелив капитала в другое, продукты которого пользуются спросом. Это может привести к превышению предложения над спросом в данном производстве. И снова перелив капитала. Значит, механизм действия закона стоимости осуществляет распределение труда, средств производства и других материальных ресурсов в целях решения триады - что, для кого и как производить. Действие закона стоимости влияет и на развитие производительных сил. Конкурентная борьба диктует необходимость обновления производства, улучшения организации, повышения ПрТр, снижения затрат.


Процесс производства - преобразование ресурсов в продукты для удовлетворения общ. потребностей. Совокупность мат. потребностей включает широкий спектр товаров и услуг, состоящий из потребностей индивидуумов и общества. С течением времени потребности умножаются. Задача производственной деятельности удовлетворить разнообразные материальные потребности.


В процессе производства используются необходимые для его осуществления экономические ресурсы, которые называются факторами производства. К ним относятся: природные ресурсы - земля, полезные ископаемые и др. блага природы; материальные ресурсы - полуфабрикаты и результат переработки первичных ресурсов; труд - физ. и умственные способности людей, применяемые в производстве; предпринимательские способности - особый вид ресурса, проявляющийся в инициативности, новаторстве, ответственности принятия решений, риске; капитал - средства производства, совершенствуемые на основе новой техники и технологии, инвестиционные и интеллектуальные ресурсы, двигающие НТР.


Затраты на приобретение экономических ресурсов, или факторов производства - издержки производства. Ограниченный объем ресурсов означает ограниченность выпуска материальных благ. Увеличение производства одного вида товара при ограниченных ресурсах возможно только при сокращении выпуска  другого товара. Выбор определенных ресурсов для производства какого-либо товара означает отказ от производства альтернативного товара.


Затраты на использование ресурса, измеренные с точки зрения использования этого ресурса другим образом — альтернативные издержки. Расходы на приобретение ресурсов - сырья, материалов, работников - отвлеченные от производства других товаров, называются экономическими или вмененными издержками. Внешние вмененные издержки - плата за ресурсы, поставляемые другими, не относящимися к владельцам данной фирмы, поставщиками. Но производитель может иметь и собственные используемые ресурсы. Издержки на их привлечение являются внутренними вмененными издержками. неявные (скрытые) вмененные издержки - упущенная выгода из-за неприменения собственных средств наилучшим путем, от отказа рисковать.


Изменение количества используемых в производстве ресурсов зависит от периода времени, в котором рассматривается деятельность производителя. краткосрочный период - когда производственные мощности остаются неизменными, но количество других ресурсов может меняться. Долгосрочный период - период времени, достаточный для изменения всех видов ресурсов, в т.ч. производственных мощностей.


Постоянные издержки - величина которых не меняется в связи с изменением объемов выпускаемой продукции. к ним относятся амортизационные отчисления, арендная плата, процент за кредит и т.д.


Переменные издержки - величина которых изменяется в зависимости от объемов производства.


Сумма постоянных и переменных издержек при каждом данном объеме производства составляет общие издержки.


Важным является показатель издержек в расчете на единицу продукции. данный показатель сравнивают с ценой единицы продукции. Соответственно, соотнесенные с количеством продукции суммы постоянных, переменных и общих издержек дадут показатели средних постоянных, переменных и общих издержек. Поскольку величина постоянных издержек не зависит от объемов производства, то средние постоянные издержки понижаются по мере увеличения выпуска продукции. Средние переменные издержки, по мере увеличения объема продукции, сначала падают. Однако, достигнув, при определенном объеме продукции, своего минимума начинают расти. Иначе говоря, при малом объеме производства оборудование фирмы будет недогружено. По мере роста производства, переменные издержки в расчете на единицу продукции будут снижаться. Но, на определенном этапе, каждая дополнительная единица переменных ресурсов будет увеличивать объем производства на меньшую величину, чем предыдущая. Средние общие издержки являются результатом деления суммы общих издержек, постоянных и переменных, на количество произведенной продукции.


Дополнительные издержки, связанные с производством еще одной единицы продукции называются предельными издержками. Товаропроизводитель может продолжать производство до тех пор, пока предельные издержки будут меньше предельного дохода (дохода, получаемого от продажи каждого доп. произведенного продукта), рыночной цены или равны им. Соотношение предельных издержек и предельного дохода дает сигнал о том, достигнут ли оптимальный объем производства.


Два основных условия, обеспечивающих эффективность использования ограниченных ресурсов: эффективность распределения ресурсов и производственная эффективность. Для достижения эффективности распределения ресурсы должны быть размещены между предприятиями и отраслями так, чтобы получить определенный ассортимент продуктов, которые наиболее необходимы обществу. Под эффективностью производства понимают достижение макс. результата при мин. затратах необходимых ресурсов.


два основных эффекта масштабов производства: положительный и отрицательный. Положительный проявляется в том, что при определенном увеличении объемов величина выпускаемой продукции увеличивается в большей или в такой же степени, отрицательный: выпуск продукции увеличивается меньше, чем объем применяемых факторов производства.





�19.ОРГАНИЗАЦИОННЫЕ ФОРМЫ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ





     Предпринимательская деятельность - организация и соединение  факторов производства  (ресурсов) для создания материальных благ и услуг, удовлетворяющих общественные потребности, с конечной целью  реализации собственных материальных интересов предпринимателя.


     Основной структурной  единицей  предпринимательской  деятельности является  фирма (предприятие).  Субьектом предпринимательской деятельности является определенное физическое или юридическое  лицо.  Имеется существенное  различие между понятием "фирма" и "юридическое лицо".  В случае,  если предпринимательством занимается юридическое лицо, то оно должно  быть создано в соответствии с предусмотренными законодательством правовыми формами.


     Выделяются несколько критериев классификации юридических лиц:


     - по  целям деятельности:  коммерческие и некомерческие (они тоже могут  заниматься предпринимательской деятельностью, но лишь для достижения их уставных целей);


     - по форме собственности:  государственные, муниципальные, коллективные и частные;


     - по  составу  учредителей:  государство (унитарные предприятия), любые другие юридические и физические лица;


     - по характеру участия:  личное участие учредителя (товарищество) или обьединение только капиталов (акционерное общество);


     - по обьему вещных прав:  обладание правом собственности, обладание правом хозяйственного ведения  (государственные  и  муниципальные  унитарные предприятия),  обладание правом оперативного управления (учереждения и казенные предприятия);


     - по характеру прав участников:  учредители сохраняют права собственности  на  имущество юридического лица (унитарные предприятия),  учредители имеют лишь обязательственные  права  (хозяйственные  товарищества и общества,  кооперативы),  учредители не имеют имущественных и обязательственных прав (общества с  ограниченной ответственностью).


     В соответствии с ГК РФ (часть 1,  гл.  4),  выделяются 6 основных организационно-правовых форм предпринимательской деятельности:


          - физические лица (индивидуальное частное  предпринимательство);


         - хозяйственные товарищества и общества (полное  товарищество и товарищество на вере (коммандитное));


         - общества с ограниченной ответственностью (открытые и закрытые акционерные общества);


         - общества с дополнительной ответственностью (участники несут солидарную ответственность своим имуществом);


          - производственные кооперативы;


          - государственные  и  муниципальные  унитарные предприятия (3 вида - унитарное предприятие,  унитарное предприятие, основанное на праве хозяйственного ведения,  унитарное казенное предприятие, основанное на праве оперативного управления);





     Наиболее широко в предпринимательской практике используется организационно-правовая форма "общества с ограниченной  ответственностью". Это  - коммерческая организация,  уставный капитал которой разделен на доли заранее определенных размеров, образованная одним или несколькими лицами, не отвечающими по ее обязательствам. Если эти доли удостоверяются специальными ценными бумагами - акциями,  то такое общество называется акционерным.


     Есть ряд факторов,  обьясняющих доминирование акционерных обществ в современной рыночной экономике:


     - они  наиболее удобны для масштабной концентрации индивидуальных капиталов;


     - защищенность акционеров от негативных последствий хозяйственной деятельности общества;


     - возможность передать управление из рук собственников в руки высокопрофессиональных наемных менеджеров;


     Деятельность АО в РФ регулируется (помимо ГК) ФЗ "Об  акционерных обществах" от 24 ноября 1995 г.





     По степени концентрации производства субьекты предпринимательской деятельности (фирмы) делятся  на  малые,  средние  и  крупные.  Малое предпринимательство является своего рода фундаментом рыночной экономики,  из-за своей гибкости оно быстро реагирует на  потребности  рынка, здесь низки управленческие издержки и создается значительное число рабочих мест.  Крупные фирмы в основном заняты в сфере массового  производства товаров и услуг, они наиболее эффективны при решении социально значимых задач,  требующих концентрации значительных инвестиций и  использования передового научно-технического потенциала.


     Особый характер  носит предпринимательская деятельность государства.  В современной науке до сих пор являются дискуссионными  проблемы места  и роли государства в рыночной экономике,  оптимальной пропорции государственного сектора.  В РФ  исторически  сложилась  многоукладная экономика с доминированием государственного сектора экономики.  В настоящее время он сократился до 15-20% ВНП.





�	14. Особенности неоклассического направлениясовременной экономической мысли





Неоклассическое направление выдвинуло в ХХ в. крупных экономистов. Это - Э.Чемберлин, Л.Мизес, лауреаты Нобелевской премии Ф.Хайек и М.Фридман. Их трудами прежде всего был подготовлен расцвет и взлет популярности этого направления в 80-х-90-х годах.





                1. Предмет, метод, общетеоретические позиции





Менее всего основателей и современных представителей неоклассического направления интересуют вопросы социального развития, исторический аспект экономического анализа (что было, напротив, характерно для приверженцев классической школы). Свою задачу они видят в том, чтобы исследовать, как “экономический человек”, фирма, хозяйство будут действовать при неизменных социальных и долговременно устойчивых экономических условиях. Именно такой подход был заложен при разработке теории цен, капитала, распределения ресурсов и доходов.


Индивидуум в неоклассической системе находится в состоянии выбора. Количество благ, которые он может получить, ограничено либо запасом сил и времени, либо имеющимися у него деньгами. В Ситуацию выбора попадает и полностью изолированный от общества Робинзон, распределяющий свои весьма ограниченные силы между удовлетворением различных потребностей, исходя из важности каждой, и человек, живущий в современном обществе. Для экономиста-неоклассика не существенна классовая и историческая принадлежность индивидуума: последний изолирован от общества, которое рассматривается как простая совокупность хозяйствующих индивидуумов.


По мнению неоклассиков, главный мотив человека - собственный интерес, удовлетворение своих различных потребностей. Господствует взгляд на экономику как на равновесную и относительно гармоничную систему, в которой компетентный эгоизм всех ее членов через посредство свободной конкуренции ведет к  наибольшему благосостоянию всего общества (принцип “невидимой руки”). Очевидно, что всякое вмешательство извне затрудняет достижение индивидуумов, а, следовательно, и всем обществом, своего оптимума.


В центре внимания неоклассической школы - фирма, хозяйство, потребитель, максимизация прибыли и минимизация затрат. Неоклассики - защитники традиционных ценностей капиталистической экономики, выдвигающие на первый план частную инициативу и свободное частное предпринимательство в интересах прибыли как главные ее черты, обеспечивающие всей системе динамизм и эффективность.





                               2. Государство в неоклассической системе





Рынок - система свободных цен, прибылей и убытков - вот бог, к которому обращены взоры неоклассиков. “Движителем” рыночной системы является капиталист-предприниматель, от успешной, прибыльной деятельности которого зависит процветание общества и благополучие всех других групп населения. Государственное вмешательство рассматривается как сила, разрушающая способность хозяйственной системы к саморегулированию. Роль государства должна заключаться в охране закона и порядка, в защите прав собственности, поддержании конкуренции, здорового, неинфляционного денежного обращения, осуществлении налоговой политики, стимулирующей предпринимательство. Именно эти главные задачи поставили перед правительствами экономисты-неоклассики в сложнейших условиях стагфляции (стагнация производства + инфляция), в которой оказалась мировая капиталистическая экономика в середине 70-х годов.


Неоклассиками были предложены антиинфляционная программа, известная как монетаризм, и государственная политика, ориентирующаяся на снижении ставок налогов (теория предложения).


Антиинфляционная политика (монетаризм). Создатель этой теории профессор Чикагского университета, лауреат Нобелевской  премии Милтон Фридман отстаивает тезис об исключительном значении устойчивости денег для нормального функционирования рыночной экономики. Он сформулировал “денежное правило” для государственной экономической политики - Центральный банк обязан поддерживать устойчивость прироста денежного запаса вне зависимости от хозяйственной конъюнктуры, не допуская роста денежной массы более чем на 3-5: в год. Эти цифры должны служить ориентирами при осуществлении антиинфляционной политики. Последняя также включает такие меры, как установление высокого банковского процента; недопущение роста заработной платы (в целях преодоления “инфляции издержек”), экономию на бюджетных расходах.


Монетаризм использовался как теоретическая основа денежной и бюджетной государственной политики, а также “политики доходов” в период “тэтчеризма” и “рейганомики”. “Денежного правила” Фридмана придерживаются в своей политике МВФ и МБРР.


Концепция преодоления стагнации (теория предложения) содержит обоснование государственных мер, направленных на стимулирование предложения капиталов и рабочей силы, главная среди которых - налоговая политика, направленная на известное ограничение налогообложения наиболее богатых слоев населения, снижение налогообложения прибыли. Предлагается отказаться от системы прогрессивного налогообложения в пользу пропорционального, поскольку получатели высоких налогов являются лидерами в обновлении производства и повышении производительности. Цель этих мер - поддержать и разбудить предпринимательскую инициативу, создать достаточно прибыльные условия для реализации капитала.


Эта концепция нашла отражение в налоговой реформе американского президента Р.Рейгана, в  результате которой высшая ставка, например подоходного налога, была сокращена с 70% до 38%.


В начале 80-х гг. большой популярностью в США пользовалась также концепция “новых отношений в промышленности”, предлагающая уже не государству, а крупным корпорациям различные формы социального сотрудничества собственников, менеджеров и наемного труда в целях достижения высокой эффективности производства.





�Вопрос 6. Издержки производства и его эффективность.


Издержки фирмы в процессе производства и сбыта товаров и услуг. Обратим внимание на явные и альтернативные (вмененные) издержки.


К явным издержкам относятся все издержки фирмы на оплату используемых факторов производства являются труд, время (естественные ресурсы) и капитал. Так или иначе, все явные затраты фирмы в конечном счете сводятся к возмещению используемых факторов производства. Сюда входит оплата труда в виде заработной платы, земли - в виде аренды,  капитала - в виде расходов на основные и оборотные фонды, а также оплата предпринимательских способностей организаторов производства и сбыта. Сумма всех явных издержек выступает как себестоимость продукции, а разница между рыночной ценой и себестоимость - как прибыль.


Для более точной картины, с тем чтобы принятие фирмой решения о начале или развитии производства было обоснованным, в издержки следует включать не только явные, но и неявные (вмененные, альтернативные) затраты.


Альтернативными издержками называются издержки (альтернативная стоимость) использования ресурсов, являющихся собственностью фирмы. Эти издержки не входят в платежи фирмы другим организациям или лицам, например, собственник земли не платит ренту, однако, обрабатывая землю самостоятельно, отказывается тем самым от сдачи ее в аренду и от дополнительного дохода, возникшего в связи с этим. Учет не только явных, но и альтернативных издержек позволит более точно оценить прибыль фирмы.


Чистая экономическая прибыль - определяется как разница между доходом от реализации продукции и всеми (явными и альтернативными) издержками. Проведя различие между явными и альтернативными издержками, можно определить, что понимается под прибылью в экономической науке.


Бухгалтерская прибыль (финансовая прибыль) представляет собой разность между валовым доходом (выручкой) фирмы и ее явными издержками. На практике, как правило, руководитель сталкивается именно с эти видом прибыли.


Экономическая прибыль - Является разницей между валовым доходом (выручкой) и всеми (как явными, так и альтернативными) издержками фирмы.


Нормальная прибыль - прибыль, равная альтернативным издержкам, вложенным в дело владельцем фирмы. Например, вложив в дело 1 млн. руб., он получит прибыль 7%. Если в это время процентная ставка составляет также 7%, то полученная прибыль будет нормальной, отражая альтернативные издержки, связанные с возможностью вложения 1 млн. руб. в банк.


Постоянные издержки FC - издержки фирмы, связанные с возмещением произведенных факторов, размеры которых не зависят от объема производимой продукции.


К переменным издержкам VC фирмы относят возмещение затрат на выплату заработной платы персоналу, начисляемой в зависимости от выработки, платежи за используемое сырье и материалы, топливо, эл\энергию и пр. Если производство прекратится, то переменные издержки сократятся почти до нуля, в то время как постоянные издержки останутся на том же уровне.


Валовые издержки производства это в сумме постоянные и переменные издержки производства TC.


TC=FC+VC


Если постоянные издержки неизменны, а переменные растут по мере увеличения объема производства, то, очевидно, валовые издержки также будут расти. Основу постоянных издержек составляют издержки, связанные с использованием основных фондов (основного капитала), а переменных - издержки, связанные с использованием основных фондов (оборотного капитала). Деление издержек на постоянные и переменные имеет важное значение для анализа деятельности предприятия, в частности, принятия решения о закрытии или объявлении банкротства в случае убыточной деятельности предприятия.


Средние издержки АС - издержки, приходящиеся на единицу производимой продукции. Средние издержки АС рассчитываются путем деления издержек на объем производственной продукции Q. Таким образом можно рассчитать средние постоянные AFC, средние переменные AVC, средние валовые АТС


AFC=FC/Q


AVC=VC/Q


ATC=TC/Q=(FC+VC)/Q=AFC+AVC


Средние валовые издержки можно рассчитать двумя способами: 1)путем деления валовых издержек на объем производства; 2)суммируя средние постоянные и средние переменные издержки.


Факторы производства должны использоваться фирмой с соблюдением определенной пропорциональности между постоянными и переменными факторами. Нельзя произвольно увеличить количество переменных факторов на единицу постоянного фактора, поскольку в этом случае вступает в действие закон убывающей отдачи (возрастающих затрат).


Часто действие закона предполагает неизменность технологического уровня производства, и поэтому переход к более прогрессивной технологии может повысить отдачу независимо от соотношения постоянных и переменных факторов.


Предельные издержки МС - называется прирост издержек, связанный с выпуском дополнительной единицы продукции, т.е. соотношение прироста переменных издержек  к вызванному ими приросту продукции:


МС=(VC/(Q, где (VC - прирост переменных издержек


(Q - вызванный ими прирост объема производства


Предположим, что наем каждого рабочего обходится фирме в 1 млн. руб. В нашем примере один рабочий вообще не в состоянии произвести продукцию, двое рабочих могут произвести 5 ед., трое рабочих - 15 ед. и т. д. Фирма не будет нанимать 8-го и 9-го рабочих, т.к. 8-ой не сможет обеспечить прироста производства, а 9-ый будет мешать, и производство сократится. Поэтому фирма либо примет решение о расширении производственных площадей, которые позволят эффективно  использовать дополнительных рабочих, либо ограничится наймом двух-семи рабочих при уже существующих мощностях.


Анализ издержек производства сказывается на выборе фирмой объема выпуска в краткосрочном временном интервале, когда часть издержек постоянна. При таком анализе фирма получает возможность решать проблемы дальнейшего развития при минимальных затратах на производство продукции и получения максимальной прибыли.  





�Вопрос 9. Предпринимательство: сущность, формы проявления





Предпринимательство - система хозяйствования, которая основана на инновациях и хозяйственном риске с целью получения добавочной прибыли или предпринимательского дохода.


С практической точки зрения под предпринимательством понимается стремление и действия к самостоятельному ведению деловой активности по реализации на практике конкретной деловой идеи на определенных формализованных началах, т.е. предполагает официальную регистрацию предпринимателя в качестве такового, необходимость вступления в сферу деловых связей и деловых отношений от имени признаваемого обществом экономического субъекта.


В профессиональном смысле предпринимательство рассматривается как умение организовать собственный бизнес и достаточно успешно осуществлять функции, связанные с ведением собственного дела.


Американский профессор Роберт Хизрич определяет “предпринимательство как процесс создания чего-то нового, что обладает стоимостью,  а предпринимателя - как человека, который затрачивает на это все необходимое время и силы, берет на себя весь финансовый, психологический и социальный риск, получая в награду деньги и удовлетворение достигнутым”.


В развитии процесса научного осмысления практики предпринимательства можно выделить “три волны”:


“Первая волна”, которая возникла еще в 18 веке, была связана с концентрацией внимания на несении предпринимательского риска. Французский экономист Р.Кантильон в 18 веке впервые выдвинул положение о риске в качестве основной  функциональной характеристики предпринимательства. Согласно Р.Катильону, предприниматель есть любой индивид, обладающий предвидением и желанием принять на себя риск, устремленный в будущее, чьи действия характеризуются и надеждой получать доход, и готовностью к потерям. Риск ценен для предпринимателя тем, что существует вероятность успеха, 2 успешных случая из 10 могут перекрыть ущерб. Рисковый бизнес - самый прибыльный.


“Вторая волна” связана с выделением инновационности как его основной отличительной черты. Основоположником этого направления является один из крупнейших представителей мировой экономической мысли Йозеф Шумпетер (1883-1950). По его мнению, в основе экономического развития лежит особая функция предпринимателя, проявляющаяся в стремлении использовать “новую комбинацию” факторов производства, следствием чего является нововведение, инновация.


“Третья волна” отличается сосредоточением внимания на особых личностных качествах предпринимателя (способность реагировать на изменения экономической и общественной ситуации, самостоятельность в выборе и принятии решений, наличие управленческих способностей) и на роли предпринимательства как регулирующего начала в уравновешивающей экономической системе. Наиболее видные представители “третьей волны” австрийцы Л.Мизес и Ф Хайек.


Современный этап развития предпринимательской функции можно отнести к “четвертой волне”, появление которой связывается с переносом акцента на управленческий аспект в анализе действий предпринимателя, а следовательно - с переходом на междисциплинарный уровень анализа проблем предпринимательства.


Предпринимательство представляет собой особую форму экономической активности, основанную на инновационном, самостоятельном подходе к производству и поставке на рынок товаров, приносящих предпринимателю доход и осознание своей значимости как личности.


Основным субъектом предпринимательской активности выступает предприниматель, взаимодействующий с другими участниками этого процесса - потребителем, государством, партнерами, наемными работниками, объектом предпринимательской деятельности является товар.


Предпринимательская деятельность начинается на уровне мышления - от зарождения предпринимательской идеи до принятия предпринимательского решения.





В содержании предпринимательства можно рассматривать:


1.личностный момент - способность предпр-ля к инновационно-рисковой деятельности:


а).способен принимать нестандартные решения в стандартных и нестандартных ситуациях;


б).способен создавать новые идеи и оценивать их с точки зрения конечного результата;


в).способен к новым комбинациям в процессе самого производств;


г).способность к риску - во-первых, аналитическая способность и во-вторых, интуиция.


Способности можно иметь, но не реализовать.


2.экономический момент


Как получить предпринимательский доход? Определяя спрос, предприниматель освобождается от лишних затрат. При выборе оборудования - или как у всех, но дешевле, или по той же цене, но лучшего качества. Уменьшаем цену, но увеличиваем оборот.


3.орган управления





Формы предпринимательства


1.организационно-правовая;


2.по масштабам предпринимательской деятельности - малые, средние, крупные;


3.по статусу: частно-индивидуальные, ассоциативные, государственные, смешанные;


4.по области применения: промышленность, финансы, торговля.





Государственное предпринимательство есть форма осуществления экономической активности от имени предприятия, учрежденного: а). государственными органами управления, которые уполномочены управлять государственным имуществом (государственное предприятие) или б). органами местного самоуправления (муниципальное предприятие). Собственность такого рода предприятий есть форма обособления части государственного или муниципального имущества, части бюджетных средств. Важно, что такие предприятия отвечают по своим обязательствам только имуществом, находящимся в их собственности (ни государство не отвечает по их обязательствам, ни они сами не отвечают по обязательствам государства).


Частное предпринимательство есть форма осуществления экономической активности от имени предприятия (если оно зарегистрировано в качестве такового) или предпринимателя (если такая деятельность осуществляется без найма рабочей силы, в форме индивидуальной трудовой деятельности).





Государственное регулирование предпринимательства это система правового, экономического, организационного, социального и политического обеспечения государством благоприятной среды для развития предпринимательства.





Функции государственного регулирования:





1.содействие формирования подлинного предпринимателя;


2.создание конкурентной среды;


3.создание условий для спроса (государственный заказ) на инновационную продукцию;


4.Кредитование;


5.Оказание содействия во внешнеэкономической деятельности.








�16. Экономические функции гос-ва в условиях смешной экономики


1. Необходимость государственного регулирования рыночной экономики:


— Соц-эк. Развитие постоянно усложняется за счёт роста многообразия интересов, увеличения числа видов ресурсов для их обеспечения: усложнение взаимодействия субъектов хозяйствования


— Рост значимости национальных, региональных условий хозяйствования, усиление разделения труда, интеграции в масштабах гос-ва и на межгос. Уровне


— необходимость социализации экономики


— неидеальность рыночного механизма, имеющего элемент стихийности, цикличность и кризисность её.


В соотношении рыночных и государственных регуляторов д/б сочетание и взаимодополнение, ибо их противопоставление м/привести к разрушению экономической системы.


2. В самом общем виде экономическая ф-ция государства включает обеспечение сохранности и умножение общенационального и региональных экономических потенциалов, безопасности развития общества, нормативно-правовое обеспечение предпринимательской деятельности и регулирование внешнеэкономической деятельности, т.е. выработка и осуществление экономической стратегии, а именно — решение проблемы формирования целей хозяйствования, выделение необходимых средств для её реализации в долгосрочном аспекте.


3. Конкретно:


— правовое обеспечение экономической деятельности во всех её видах, создание условий для развития рынка и рыночной инфраструктуры


— определение места государства в хозяйственной системе и проведение политики макроэкономической стабилизации


— организация денежного обращения


— производство общественных товаров и услуг (оборона, инфраструктура, наука, культура)


— минимизация трансакционных издержек (издержек эксплуатации экономической системы)


— минимизация негативных внешних эффектов (экология, катастрофы)


— рациональное перераспределение ресурсов и доходов в обществе (стабилизация социальных проблем)


— поддержка оптимального уровня занятости (вплоть до общественных работ)


— реализация национальных интересов в мировой экономике (конкурентоспособность национальной экономики)


— обеспечение функционирования социальной сферы, региональная социально-экономическая политика в интересах страны и регионов


— охрана экологии


4. Формы и методы государственного регулирования экономики:


— стимулирование рыночных сил и предпринимательства


— антиинфляционная политика


— конъюнктурное регулирование (воздействие на инвестиции)


— налоговое регулирование.


Формы — прямые и косвенные; 


административные: закон, госсобственность, госзаказ, инвестиции, кредиты, лицензирование и т.д.


экономические: госбюджет и налоги, банковские нормы и ставки, денежная политика, антиинфляционные меры, валютная политика, внешнеэкономическая политика, таможенная политика, регулирование иностранных инвестиций (СП, займы и т.д)


социальные: социальная политика (решение проблем занятости и стимулирование социально значимых работ), финансирование образования, культуры, здравоохранения, страхования и т.д., а также стимулирование и поддержка негосударственных структур с аналогичными задачами.


�Собственность в системе отношений смешанной экономики.  Вопрос №3





В тот или иной период развития любой страны происходит изменение структуры собственности на средства производства. Так, в СССР к началу 90-х годов государственная собственность составляла 89 %, колхозная-9%, кооперативная-1,5%. Такое распределение собственности позволяло обеспечивать с одной стороны  централизованное управление экономикой, а с другой государственные предприятия были лишены самостоятельности. Отсутствие конкуренции лишало их экономических стимулов к повышению качества продукции (за любую продукцию все равно заплатят) и снижению издержек производства.


Нужен был переход от  административно-командной системы к рыночной системе экономики. Прежде всего  необходимо было создать равноправные условия для развития различных форм хозяйствования ,равноправия и многообразия форм  собственности на средства производства и природные ресурсы.


Когда собственность может быстро  и гарантированно передаваться от одного лица к другому, ресурсы будут быстро переливаться туда, где они используются наиболее эффективно.


Рыночное хозяйство базируется на экономической свободе производителей и потребителей, то есть производственно-хозяйственная сфера не входит в компетенцию государства. В тоже время социально-политическая сфера общества , осуществление государственных функций и местного самоуправления является задачей государства, так как обеспечивает баланс интересов производителей, потребителей, малого и крупного бизнеса, работодателей и работников, развитие инфраструктуры, науки , культуры, внешней и внутренней безопасности, законности, правопорядка и т.д.


Естественно, необходимо создать условия для равноправного развития всевозможных организационно-правовых форм предприятий , простых и сложных звеньев отраслевой и территориальной организации народного хозяйства, а в ряде отраслей сохранить преимущественно государственный сектор экономики.


Опыт многих стран показал, что для создания рыночной экономики необходимо введение 3 объектов собственности (недвижимость, движимость и интеллектуальная собственность).


Собственником является тот, кто держит в руках рычаги контроля за правом владения, пользования, распоряжения, управления, имеет право на доход, право на иммунитет от экспроприации объектов собственности.


Конституция РФ установила следующие формы собственности:


федеральная собственность;


государственная собственность субъектов РФ;


муниципальная собственность;


частная собственность граждан и их объединений. 


В процессе формирования рыночных отношений различные авторы рекомендуют сократить долю государственной собственности до 50-30% основных фондов.�Вопрос 1. Смешанная экономика и механизм ее функционирования


Смешанная экономика (СЭ) представляет собой экономику, основанную на многообразии форм собственности и хозяйствования, их сочетании и взаимодействии.  Это важнейшая черта любого общества, построенного на демократических началах или идущего к демократии. Формы собственности могут быть самые разные: частная, кооперативная, акционерная, муниципальная, государственная. Они являются основой соответствующих форм предприятий с присущим им механизмом хозяйствования.


Многообразие форм собственности - основа конкуренции, без которой немыслима рыночная предприимчивость. Именно конкуренция развивает инициативу, заинтересованность, ответственность. Альтернативой СЭ является -экономика, основанная на господстве одной (государственной) форме собственности. Монополия собственности порождает монополию управления, авторитарность, а следовательно,  стабильную тенденцию к застою. Монополизм в экономике порождает и соответствующую систему общественного устройства: отсутствие демократических начал функционирования общества, многопартийности и т.д. Смешанная же экономика - основа демократического устройства.


Многообразие форм собственности и хозяйствования представляет не механическое их сосуществование, а тесную взаимосвязь, взаимодействие и взаимообогащение. Каждая из экономических форм имеет свою объективную нишу. В демократическом обществе главной ценностью, основой его построения является человек и его интересы. Соответственно и в экономике исходной является индивидуальная, частная собственность. Однако не везде и не всегда экономика может развиваться на основе лишь частной собственности. Есть сферы, где экономика по своей природе в принципе не может развиваться только в рамках частной собственности. В некоторых отраслях техника и технология привели к такому росту масштабов производства, который выходит за рамки частной собственности, требует больших капиталов.


Основными чертами СЭ являются:


а) ориентация хозяйства на удовлетворение реального рыночного спроса общества, а не мнимый централизованный план;


б) широкая предпринимательская свобода, а не командная регламентация сверху (конечно, при государственном регулировании ряда позиций);


в) цены регулируются на основе спроса и предложения. Рынок через цены и другие рычаги определяет структуру производства, ориентирует его на удовлетворение спроса и повышение эффективности;


г) развитие за счет своих ресурсов и возвратных кредитов, а не выбивание средств из общего бюджета;


д) поэтому СЭ основана на широкой предпринимательской инициативе, заинтересованности, ответственности.


СЭ объективно присуща всем странам. Но  ее формы на каждом конкретном этапе развития существенно различаются. Это зависит от этапа исторического развития страны, природно-географических особенностей развития экономики, национальных традиций, обычаев.


Особый тип СЭ переживают бывшие социалистические страны.


Формируемую в них СЭ нельзя отождествлять с состоянием экономики в развивающихся странах, где становление форм собственности, присущих СЭ, происходит на основе естественно-исторического развития. В постсоциалистических странах деформированы естественные формы экономики, поэтому они, решая сложные проблемы, идут по пути становления СЭ. Прослеживается создание тех же форм собственности и хозяйствования, которые оправдали себя в цивилизованном мире. Этот процесс очень сложный и болезненный, его нельзя ускорять, важно учитывать реальные условия.


СЭ основана на свободе предпринимательства. Главным регулятором является рынок. Однако рыночная экономика не отвергает государственное регулирование, а органически предполагает его. Оно имеет объективные основы:


а) есть такие сферы экономики, где собственность может быть только в руках государства, и где недопустима приватизация;


б) в экономике есть важные для общества сферы, которые могут развиваться не на рыночной основе, а в основном (или полностью) за счет бюджетных средств (пенсионное и социальное обеспечение, наука, образование, здравоохранение и т.п.);


в) есть аспекты экономики, которые должны регулироваться государством на единых принципах, для всех предприятий независимо от форм собственности (продолжительность рабочего дня, размер минимальной зарплаты);


г) государство призвано регулировать условия для развития предпринимательства, определять правила игры в условиях рынка: принципы налоговой и кредитной политики, границы импорта и пошлинной политики в целях защиты собственных потребностей, общие условия деятельности коммерческих банков и т.д.)


�Современное кейнсианство и особенности его методов регулирования экономики (1)





Кейнс создал концепцию рыночной экономики в целом как системы, разработал принципы макроанализа: предложил основы антикризисной политики государства. Он опирался на такие категории, как национальный доход, занятость, предложение, спрос, сбережение,  инвестирование. Цель его исследований заключалась в том, чтобы установить, как определяются различные переменные величины, влияющие на экономическое развитие страны. Это и есть макроэкономический подход, исследующий экономику как целое, в отличие от микроэкономического, которого всегда придерживались неоклассики (микроэкон-й подход изучает отдельные части экономики, уделяя осн.внимание поведению и выбору экономических единиц - фирмы, хозяйства, а также анализу рыночных процессов). Он отмечал, что не убежден, что условия процветания отдельного «экономического человека» или фирмы идентичны условиям процветания экономики в целом. Напротив между ними могут возникнуть противоречия, решение которых следует искать не в максимизации прибыли отдельных фирм, а в восстановлении общенациональных экономических пропорций и совершенствовании общих условий воспроизводства. Божественное правление миром, по словам Кейнса, вовсе не приводит к совпадению частных и общественных интересов. Постепенно макроанализ сформировался в новый раздел экон-й науки-макроэкономику.


После II мировой войны последователи Кейнса создали концепцию государственного регулирования экономики, которая включает следующие основные положения: оценку стихийного рыночного механизма (как модели, так и реально действующего), причин государственного вмешательства в экономику, определение целей такого вмешательства, направления, формы и методы гос. регулирования экономики. Кейнсианцы считают, что такие явления, как кризисы, неустойчивость экономического роста, безработица, неравенство в распределении богатства и дохода являются неизбежными в стихийной рыночной экономике. Их преодоление связывается с восстановлением общенациональных экономических пропорций и совершенствованием общих условий воспроизводства. Гос-во должно стать «встроенным стабилизатором», активно воздействуя на сферу реализации-поскольку в стихийной экономике «эффективный спрос» (накопление+потребеление) на товары как личного, так и производственного назначения недостаточен. Именно на этой основе были сформулированы концепции антициклического (конъюнктурного) регулирования экономики и теории экономического роста.


Антициклическое (конъюнктурное) регулирование экономики предполагает прежде всего воздействие государства на инвестиции. Основные методы его: финансово-кредитные (гос.бюджет, налоговая политика, регулирование нормы %). В условиях экономического спада предполагается компенсировать недостаточный частный спрос увеличением государственных расходов на закупки товаров и услуг: обеспечить снижение нормы% (для стимулирования частных инвестиций), регулирование ставок налогообложения, чтобы повысить как производственный, так и личный спрос. В периоды надвигающегося экономического бума-ограничение роста инвестиций и, следовательно, производства.


Теория экономического роста предусматривает стимулирование путем направления государственных расходов на научные исследования, в производственную и социальную инфраструктуру.


Кейнсианская экономическая политика-в большей или в меньшей степени-осуществлялась во второй половине нашего столетия во всех развитых странах. Нередко она становилась составной частью политики стабилизации, включающей следующие 4 цели: стабильность цен, высокий уровень занятости, внешнеэкономическое равновесие, непрерывный и разумный экономический рост.











�12. Экономический рост: содержание, показатели, факторы





	В связи с трудностями измерения процесса экономического развития в макроэкономике чаще всего анализируют экономический рост, хотя это лишь один из критериев экономического развития.


	Экономический рост есть составляющая экономического развития. Свое выражение он находит в увеличении реального ВВП как в абсолютном объеме, так и на душу населения.


	быстрый, или наоборот, нулевой и даже отрицательный экономический рост не всегда говорит о быстром экономическом развитии, топтании на месте или экономической деградации.


	Тем не менее при всех недостатках экономический рост остается наиболее употребимым критерием экономического развития. Экономический рост может измеряться как в физическом выражении (физический рост), так и в стоимостном (стоимостной рост). Первый способ более надежен (так как позволяет исключить воздействие инфляции), но не универсален (при расчете темпов экономического роста трудно вывести общий показатель для производства разных изделий). Второй способ употребляется чаще, однако не всегда возможно до конца “очистить” его от инфляции. Правда, в статистике ряда стран измеряют макроэкономический рост на базе роста производства наиболее важных для экономики товаров, используя при этом их доли в общем объеме производства.


	на макроэкономическом уровне ведущими показателями динамики экономического роста являются:


	- рост объема ВВП или НД;


	- темпы роста ВВП и НД в расчете на душу населения;


	- темпы роста промышленного производства в целом, по основным отраслям и на душу населения.


	В экономической статистике, для изучения динамики используются коэффициенты роста, темпы роста и темпы прироста. Коэффициент роста Х исчисляется по формуле:


	Х = У1 : У0, где У1, У0 - показатели соответственно в изучаемом и базовом периодах.


	Темп роста равен коэффициенту роста. умноженному на 100. Темп прироста равен темпу роста минус 100. Однако на практике под темпом роста часто понимают темп прироста.


	В СССР в течение многих десятилетий экономический рост измерялся произведенным НД, и лишь с 1987 года начали применять показатель ВНП. в 90-х годах в России основным показателем динамики народного хозяйства стал ВВП.


	Экономический рост определяется рядом факторов. В экономической науке широкое распространение получила теория трех факторов производства, родоначальником который был Ж.-Б. Сэй. Суть ее заключается в том, что в создании стоимости продукта принимают участие труд, земля и капитал. 


	Позднее трактовка производственных факторов получила более глубокое и расширительное толкование. К ним обычно относят:


	- труд;


	- землю;


	- капитал;


	- предпринимательскую способность;


	- научно-технический прогресс.


	Так, по внешне- и внутриэкономическим элементам можно выделить внешние и внутренние факторы (например, капитал делится на поступающий в страну извне и на мобилизуемый внутри страны, а последний можно разделить на используемый внутри страны и на ввозимый за ее пределы и т.д.).


	распространено и деление факторов в зависимости от характера роста (количественного или качественного) на интенсивные и экстенсивные. 


	К экстенсивным факторам роста относятся:


	- увеличение объема инвестиций при сохранении существующего уровня технологии;


	- увеличение числа занятых работников;


	- рост объемов потребляемого сырья, материалов, топлива и других элементов оборотного капитала.


	К интенсивным факторам роста относятся:


	- ускорение научно-технического прогресса (внедрение новой техники, технологий, путем обновления основных фондов и т.д.);


	- повышение квалификации работников;


	- улучшение использования основных и оборотных фондов;


	- повышение эффективности хозяйственной деятельности за счет лучшей ее организации.


	При преобладании экстенсивных факторов роста говорят об экстенсивном типе развития экономики, при преобладании интенсивных факторов роста - об интенсивном типе.	


�Вопрос 2. Условия формирования смешанной экономики в России.


Переход от одной эк-кой системы к др. порождает особое, переходное состояние эк-ки. Эк-ке переходного типа свойственны некоторые специфические черты. Исходной точкой является кризис и поледующая трансформация эк-ких отношений прежней системы, а также возникновение новых отношений, присущих нарождающейся системе. Старые и новые отношения взаимодействуют в рамках переходной системы. Например, при переходе от административно-командной системы к рыночной в СССР, а затем и в России на рубеже 80 - 90-х годов кризис госуд-ной собственности и плановой системы регулирования эк-ки сочетался с возникновением различных форм частной собственности и формированием присущих рынку механизмов функционирования эк-ки.


Исходные позиции для перехода к рыночной экономике, сложившиеся к концу 80-х годов в России, в целом были неблагоприятными по следующим обстоятельствам (объективные факторы):


- крайне высокая, даже для стран с административно-командной системой, степень огосударствления эк-ки, почти полное отсутствие легального частного сектора при неуклонно расширяющейся “теневой эк-ке”;


- длительное (на протяжении жизни 3-х поколений) существование принципиально нерыночной эк-ки, что ослабляло хозяйственную инициативу большинства населения и порождало преувеличенное представление о социальной роли государства;


- сверхмонополизация производства, что в условиях начавшейся либерализации эк-ки вело к раскручиванию инфляции;


- крайне искаженная структура национальной эк-ки, где ведущую роль играл военно-промышленный комплекс, а роль отраслей, ориентированных на потребительский рынок была принижена;


- неконкурентоспособность преобладающей части производств, отягченная затяжным кризисом в сельском хозяйстве.


Все это было усугублено нерешительностью в проведении эк-ких реформ, полит. и социальным кризисом, неготовностью населения  к жизни в условиях рыночной эк-ки. Эти факторы затягивают переход к зрелой эк-кой системе. Характерной чертой переходной эк-ки в России является постоянное перераспределение прав собственности при активном участии неэкономических факторов, в частности госуд. нормативных актов. Преобладание финансового капитала над промышленным также относится к числу характерных черт российской модели. Банки, сосредоточившие основные финансовые ресурсы, не считают выгодным вкладывать капиталы в производство. Переход к рыночным отношениям осуществляется крайне неравномерно в различных отраслях российской эк-ки. В денежно-кредитной сфере происходит быстрое приближение к уровню стран со зрелой эк-кой (до финансового кризиса), тогда как в сельском хозяйстве  в основном сохранились формы организации производства, унаследованные от административно-командной системы. На этой основе  усиливается противоречие между “традиционными” и “прогрессивными” отраслями и стоящими за ними слоями населения. Неравномерным является также переход к рыночной эк-ке в отдельных регионах России. Быстрее всего этот процесс протекает в Москве, где сосредоточены основные банки и др. финансовые учреждения, получило широкое распространение  частное предпринимательство. Например, в отдельных регионах и в сельской местности становление рыночных отношений идет крайне медленно.


Российской модели рыночной эк-ки присуща высокая криминализация эк-кой жизни, она вызвана общими факторами для всех стан с переходной эк-кой (коррупция), так и особенностями страны (наследие тоталитарного режима).


Задерживает формирование рыночной эк-ки в России склонность населения к государственному патернализму (значительная роль госуд-ва в перераспределении доходов населения) и общественным формам присвоения (бесплатному образованию, мед. обслуживанию и т. д.).


Из сказанного следует, что основанная на сильной регулирующей роли госуд-ва российская модель рыночной эк-ки опирается на ряд долговременных факторов: преобладание добывающих отраслей, неконкурентоспособность большинства обрабатывающих отраслей  (за исключением военно-промышленного комплекса), неэффективность сельского хозяйства и т. п. Эти факторы в современных условиях сдерживают ф-ции свободного рынка. Такая переходная эк-ка, представляющая собой шаг вперед по сравнению с административно-командной системой, со временем должна будет уступить место зрелой рыночной системе.


Вывод: Сложившаяся в первой половине 90-х годов российская модель переходной эк-ки имеет ряд характерных черт: мощный госсектор, малая доля мелкого и среднего частного предпринимательства, постоянное перераспределение прав собственности, преобладание финансового капитала на промышленным, крайне неравномерный переход к рыночным отношениям в различных отраслях и регионах, высокая криминализация эк-кой жизни, склонность населения к госуд. патернализму.


�№ 20    Социальная политика государства: содержание     и приоритеты





Социальной политикой государства называется комплекс осуществляемых им мероприятий, направленных на регулирование общественных отношений в социальной сфере.


В социальной политике государства находит свое отражение уровень заботы государства о человеке, степень удовлетворения постоянно растущих личных и общественных потребностей в социально-политической стабильности общества.


При любой социально-экономической системе стоят следующие основные проблемы, к максимальному разрешению которых должна быть направлена соц. политика государства и представляющего его  правительства:


- справедливое распределение производственного общественного продукта населения для удовлетворения личных и общественных потребностей;


- защита необеспеченных слоев населения;


- создание стимулов для предпринимательства и высокопроизводительного труда, обеспечивающих достижение наивысшей эффективности экономики;


- обеспечение населения достойным человека жилищем, создание наиболее благоприятных условий для труда, быта и отдыха, образования и здравоохранения населения городов и населенных мест страны;


- обеспечение социально-политической стабильности общества как условия эффективности экономики.


Государство имеет в своих руках все необходимые рычаги для реализации социальной политики:


- право на труд и право на получение социальных благ в зависимости от количества и качества труда обеспечиваются конституциями демократических стран;


- перераспределение доходов в целях обеспечения каждому члену общества достойного уровня жизни путем налоговой и фискальной политики является функцией исполнительной власти - правительства;


- законодательное определение прожиточного минимума и приведение в соответствие с ним размеров минимальной заработной платы, пенсий, стипендий являются задачей представительной власти - парламента  ;


- контроль за соблюдением конституции, законов и распоряжений законодательной и исполнительной власти, направленных на осуществление социальной политики государства, призваны обеспечивать органы прокуратуры и судебная власть всех уровней.


Важнейшим приоритетом социальной политики государства являются мероприятия по социальной защите населения:


- защиту личных доходов населения от последствий неблагоприятной экономической ситуации;


- защиту малоимущих слоев населения, которые в силу сложившихся обстоятельств не могут быть обеспечены необходимым для нормальной жизни уровнем доходов /дети и подростки, лица пожилого возраста, больные, инвалиды войны и труда, студенты и другие категории/.


Целями проведения мероприятий по социальной защите населения являются:


- поддержание социально-политической стабильности общества;


- предотвращение экономической деградации малоимущих слоев населения;


- создание благоприятных условий жизни и получения образования детям и молодежи-поколению, ответственному за будущее общества;


- выражение долга и признательности представителям старшего поколения, вложившим свой труд в развитие экономики и защиту Родины - ветеранам войны и труда.


Содержанием мероприятий по социальной защите населения являются пенсионное обеспечение по старости и инвалидности, пособия по безработице, болезни, в связи с производственным травматизмом, стипендии, целевые выплаты многодетным и неполным семьям, по случаю рождения ребенка, по случаю стихийных бедствий, на похороны, для приобретения путевок в санатории и другие.


Формами, в которых реализуются мероприятия по социальной помощи, являются:


- государственная помощь по спец. программам, в т.ч. таким, как образование, здравоохранение, спорт, физическая культура и искусство, последствия стихийных бедствий и военных конфликтов;


- компенсация потери при производстве убыточной продукции при регрессировании цен;


- индексация зарплаты, пенсий и стипендий в связи с развитием инфляции;


- бесплатное и льготное представление жилищ, безвозмездные и льготные ссуды на приобретение жилищ; компенсация расходов на содержание жилищ, плату за телефон и коммунальные услуги, оплату лекарств;


- бесплатное право пользования городским транспортом. В качестве социальных компенсаторов при потере или резком снижении доходов населения используются:


- вторичная занятость, работы по совместительству;


- организации надомных работ;


- государственные или муниципальные программы трудоустройства на временных рабочих местах;


- личные сбережения;


- страховые суммы.  


                           


�	4. Рыночный механизм регулирования экономики.





Рыночная экономика - это такая система хозяйства, в которой экономич.решения принимаются в основном децентрализованным путем. Функционирование рыночной экономики осуществляется главным образом через рынок.


Рынок представляет собой форму взаимоотношений, связей между отдельными самостоятельно принимающими решения хоз.субъектами. Индивидуальные решения участников рынка мотивированы собственными частными интересами и вовсе не направлены на то, чтобы успешно функционировала экономика в целом.


Координацию же всех принимаемых решений осуществляет рыночный механизм. Он обеспечивает как доведение решений отдельных хозяйствующих субъектов др.другу, так и увязку этих решений через систему цен и конкуренцию. Рынок выполняет функции: посредническую, информационную, ценообразования, регулирующую и стимулирующую.


Регулирующая функция рынка самая важная. Она связана с воздействием рынка на все сферы экономики и прежде всего на производство. Рынок дает ответ на вопрос: что производить? Для кого производить? Как производить?


Рынок немыслим без конкуренции.


Внутриотраслевая конкуренция стимулирует снижение затрат на единицу продукции, поощряет рост производительности труда, технич.прогресс, повышение качества продукции.


Межотраслевая конкуренция путем перелива капиталов из отрасли в отрасль формирует оптимальную структуру экономики, стимулирует расширение наиболее перспективных отраслей. 


Ценовая конкуренция ведется путем маневрирования ценами в целях наиболее выгодного использования конъюнктуры. В зависимости от обстановки и степени прочности своего дела конкурент может использовать монопольно высокую цену, приносящую ему монопольно высокую прибыль или временно использовать монопольно низкую цену для вытеснения с рынка менее могущественного конкурента. Цена “снятия сливок” используется тогда, когда на рынке появляется какая-то “ниша”, т.е. возможность временно упредить конкурентов в выпуске каких-то новых товаров. Цена внедрения предполагает временное снижение цен для завоевания позиций на новом для данной фирмы рынке. Цена лидера существует в условиях, когда конкуренты договариваются не маневрировать произвольно ценами, а следовать за теми ценами, которые устанавливает ведущая фирма.


В неценовой конкуренции используются средства, не имеющие непосредственного отношения к цене. Это улучшение качества, реклама, организация выставок, ярмарок.


Сохранение и поддержание конкурентной среды - одна из важнейших задач государ.регулирования в странах с развитой рыночной экономикой.


Важную роль в рыночном регулировании имеет соотношение спроса и предложения, существенно влияющее на цены: выше спрос - конкуренция среди покупателей ведет к росту цены, а конкуренция среди производителей ведет к росту предложения; выше предложение - падает спрос, снижается цена, производитель стремится снизить затраты ради получения прибыли.


В результате стихийные действия предпринимателей приводят к установлению более или менее оптимальных экономич.пропорций: посредством колебания спроса и предложения, а соответственно и цен, устанавливается тот уровень цен, при котором обеспечивается равновесие спроса и предложения, а соответственно производства и потребления. Действует регулирующая “невидимая рука”. Предприниматель имеет в виду лишь свой собственный интерес, преследует собств. выгоду, но часто при этом более действенным способом служит интересам общества, чем тогда, когда сознательно стремится служить им.


В современных условиях экономика управляется не только “невидимой рукой “, но и государ.рычагами, однако регулирующая роль рынка продолжает сохраняться, во многом определяя сбалансированность народного хозяйства.





� Вопрос №8: 


Инфраструктура рыночного хозяйства:


 содержание, формирование и функционирование.





Инфраструктура - это обязательный компонент любой целостной экономической системы и подсистемы.





Применительно к рынку как самостоятельной подсистеме инфраструктура это совокупность организационно-правовых форм, опосредующих движение товаров и услуг, акты купли-продажи, или совокупность институтов, систем, служб, предприятий, обслуживающих рынок и выполняющих определенные функции по обеспечению нормального режима его функционирования.





Основными элементами инфраструктуры современного рынка являются:





1) биржи (товарные, сырьевые, фондовые, валютные);


2) аукционы, ярмарки;


3) кредитная система и коммерческие банки;


4) эмиссионная система и эмиссионные банки;


5) система регулирования занятости населения - биржи труда;


6)информационные технологии и средства деловой коммуникации;


7) налоговая система и налоговая инспекция;


8) система страхования коммерческого хозяйственного риска и страховые компании;


9) специальные рекламные агентства, информационные центры и агентства средств массовой информации;


10) торговые палаты, др-е общественные, добровольные и государственные объединения (ассоциации) деловых кругов;


11) таможенная система;


12) профсоюзы работающие по найму;


13) коммерческо-выставочные комплексы;


14) система высшего и среднего экономического образования ;


15) аудиторские кампании;


16) консультативные (консалтинговые) компании;


17) специальные зоны свободного предпринимательства.


Инфраструктура призвана обеспечить цивилизованный характер деятельности рыночных субъектов, ее элементы не навязаны извне, а порождены самими рыночными отношениями.





Функции инфраструктуры рынка следующие:


облегчение участникам рыночных отношений реализации и их интересов;


повышение оперативности и эффективности работы рыночных субъектов на основе специализации отдельных субъектов экономики и видов деятельности;


организационное оформление рыночных отношений;


облегчение форм юридического и экономического контроля, государственного и общественного регулирования деловой практики.


 


�17.Инструменты государственного регулирования рыночной экономики


Многообразие задач, которые стоят перед государством в рыночной экономике, можно выразить через выполняемые государством экономические функции. К ним относятся: 


создание и регулирование правовой основы функционирования экономики


антимонопольное регулирование


проведение политики макроэкономической стабилизации


воздействие на размещение ресурсов


деятельность в сфере распределения доходов


Для решения этих задач  в распоряжении государства имеются важнейшие инструменты: 


фискальная и денежная политика


социальная политика и политика регулирования доходов


внешнеэкономическая политика.


К фискальной политике относят деятельность государства по распоряжению бюджетными средствами. Одна сторона этой деятельности связана  со сбором средств через систему налогообложения, другая-с их расходованием. Именно за счет этих средств государство решает вопросы национальной безопасности, обеспечивает потребности населения в общественных благах и услугах, решает экологические, социальные проблемы и др.


Ф.п.важный инструмент для достижения макроэкономической стабилизацииэкономики. Манипулируя государственными расходами и налогами, можно стимулировать деловую активность, воздействовать на безработицу и инфляцию. Понятно, что неразумное  применение этого инструмента-чрезмерно высокие налоги, гипертрофированные размеры расходной части гос.бюджета-превращают фискальную пол-ку в фактор, дестабилизирующий экономику. 


Денежная политика. Регулируя денежную массу,, гос-во может влиять на цены, инвестиционные процессы и потребление населения, объем национального производства и темпы экономического роста.


Любое гос-во проводит определенную социальную политику. Функцию перераспределения доходов гос-во выполняет через гос-ю налоговую систему, а также через различные социальные программы по гос.помощи малоимущим, проводя определенную политику в сфере занятости и т.д. К соц.пол-ке относится и деятельность гос-ва в области образования, медицины, культуры и т.п.


Внешнеэкономическая деятельность Гос-во осуществляет торговое и валютное регулирование, использует валютные ограничения и валютные инвестиции, квотирование, лицензирование, таможенные пошлины,субсидии, налоги и т.д.


Все инструменты проведения экономической политики тесно взаимосвязаны. И при принятии решений  в одной сфере необходимо учитывать их влияние на другие. Так, изменение в государственных расходах и налогах, т.е. в фискальной политике, требует соответствующего изменения денежной массы. Изменения в фискальной и денежной политике повлияют на инвестиции, занятость, уровень доходов, объем национального производства и размеры чистого экспорта. Причинно-следственные связи могут быть и иными. Важно подчеркнуть, что ни один из инструментов экономической политики не действует изолированно от других.


Для истории становления и развития рыночной экономики характерны постоянные колебания от периодов расширения роли гос-ва в экономике к периодам его относительного сужения и обратно.





�10. Макросистема и ее основные характеристикой


Экономические проблемы можно изучать на различных уровнях:


1. На уровне отдельных хозяйственных единиц - фирмы, домашние хозяйства, отрасли


2. В масштабе всей экономики и ее составляющих с использованием агрегированных единиц. Раздел науки о хозяйстве как целом, о проблемах экономического роста и занятости, о возможностях и работе хозяйственного механизма, о функциях государства и экономической политики называется макроэкономикой. Организация экономического регулирования, управление инфляцией, сохранение природных ресурсов, поддержание оптимальных темпов производства товаров и услуг.


Воспроизводство - это непрерывно возобновляющийся процесс производства общественного продукта, который проходит взаимосвязанные стадии: производство, распределение, обмен и потребление.


Макроэкономическое равновесие - количественное соответствие (равенство) двух взаимосвязанных параметров или элементов экономики: доходы - расходы, совокупный спрос - совокупное предложение, инвестиции и сбережение.


На макроуровне различают общее и частичное равновесие.


Частичное равновесие - равенство двух взаимосвязанных параметров (равновесие производства и потребления, доходов и расходов госбюджета, спроса и предложения). Условия частичного равновесия анализировал А.Маршалл


Общее равновесие - согласованное развитие всех сфер экономической системы, сбалансированность экономики, система взаимосвязанных и взаимосогласованных пропорций во всех сферах, отраслях, на всех рынках, у всех участников экономической деятельности, обеспечивающая нормальное развитие хозяйства.


Теоретиком общего равновесия является Л.Вальрас (В). В. считал, что общее равновесие предполагает наличие ряда условий, в т.ч. свободную конкуренцию, равенство всех покупателей на рынке, неизменность экономических ситуаций, замкнутость экономических систем. В. построил математическую модель общего равновесия. В достаточной степени «идеальная» модель - условия Вальраса чаще всего не воплощаются на практике.


В макроэкономическом анализе наиболее широко применяются такие статистические показатели, как:


ВВП - валовой внутренний продукт - суммарная рыночная стоимость всех конечных товаров и услуг, произведенных экономическими резидентами данной страны на ее экономической территории за определенный период времени.


Конечная продукция - та, которая непосредственно поступает в потребление и не не предназначена для переработки, це являетя исходным сырьем (исключается повторный счет)


Экономические резиденты страны - экономические единицы, чье присутствие на экономической территории страны носит долгосрочный (более года) характер.


Экономическая территория страны - состоит из географической территории плюс территориальные анклавы страны (посольства, научные, военные базы, представительства) за вычетом экстерриториальных анклавов (зарубежные представительства на нашей территории)


ВНП - валовой национальный продукт - суммарная рыночная стоимость конечных товаров и услуг, произведенный национальными экономическими единицами страны за определенный период (вне зависимости от территории расположения).


Продукция                                                ВВП           ВНП 


Отечественные предприятия в России      +              + 


Совместные предприятия (СП) в России  +              + 


СП за рубежом                                            -              + 


Зарубежный капитал в России                  +               -


Отечественные предприятия за рубежом  -              +


Система национальных счетов (СНС) - международный стандарт статистики, который разработан статистической комиссией ООН. Он обязателен для исполнения всеми странами. За время существования ООН было 3 стандарта. Сегодняшний стандарт действует с 1993 года. В соотв. с ним основной экономический показатель - ВВП. ВНП выведен за рамки международной статистики и с1994 года он не рассчитывается в России.


ЧВП - чистый внутренний продукт = ВВП- (минус) амортизация 


НД - национальный доход = Ч ВП- (минус) косвенные налоги


Косвенные налоги - НДС, акцизы, таможенные пошлины, налог с продаж, налог на монополистскую деятельность.


Соотношение макроэкономических показателей:


Вновь созданная стоимость�
косвенные налоги�
амортизация�
материальные затраты�
�
совокупный общественный продукт�
�
ВНП�
�
�
ЧНП�
�
�
�
НД�
�
�
�
�
Различают номинальный и реальный ВВП 


Номинальный ВВП - это величина ВВП в текущих ценах и мало что отражает в странах с большой инфляцией.


Реальный ВВП рассчитывается двумя способами: 


1. с помощью индекса потребительских цен:


реальный ВВП (рВВП) = (номинальный ВВП) / (индекс потреб. цен)


индекс потреб. цен (индекс Ласпейраса) показывает изменение цен за два сопоставимых периода времени при сохранении структуры производимого ВВП. Учитывается только продукция, приобретаемая домашними хозяйствами. Индекс потреб. цен рассчитывается Госкомстатом


2. с помощью дефлятора ВВП (индекс Паше)


реальный ВВП (рВВП) = (номинальный ВВП) / (дефлятор ВВП)


учитывает не только приобретаемую домашними хозяйствами продукцию, но и приобретаемую производителями. Дефлятор ВВП рассчитывается Минэкономики.


Динамика ВВП описывается двумя способами: 


Темпы прироста ВВП (выражается в процентах)


(рВВП1 - рВВП0) / рВВП0


2.Темпы роста реального ВВП (в процентах)


рВВП1 / рВВП0


Совокупный спрос  это спрос на общий объем товаров и услуг, который может быть предъявлен при данном уровне цен, спрос на потребительские и инвестионные товары и услуги. Зависит от денежных доходов населения и уровня цен


Совокупное предложение- это общее количество товаров и услуг, которое может быть произведено в соответствии со сложившимся уровнем цен. Совокупное предложение равно ВВП Предложение и спрос формируются под воздействием как ценовых, так и неценовых факторов. График спроса и предложения: по горизонтали - количество произведенных товаров Q, по вертикали - уровень цен Р. Кривая предложения S растет: при росте цен растет предложение; кривая спроса - падает: при росте цен спрос снижается. Кривые пересекаются в точке равновесия Р: равновесная цена совпадает с равновесным объемом производства.


�
№ 13. Монополия и конкуренция. Типы рыночных структур.


Условия, в которых протекает рыночная конкуренция, как и ряд других процессов и называют рыночной структурой. Она характеризуется: числом и размером фирм, типом предлагаемого продукта, степенью контроля над ценами, условием входа в отрасль и выхода из нее . Свобода выбора, реализуемая в форме стремления каждого получить для себя лично денежный доход, служит основой для конкуренции или экономического состязания. Конкуренция с точки зрения экономистов имеет 2 аспекта: 


Наличие на рынке большого числа независимо действующих покупателей и продавцов любого конкретного продукта или ресурса. 


2. Свободу для покупателей и продавцов выступать на тех или иных рынках или покидать их.


Выделяют 4 типа рыночных структур (моделей рынка): 1)совершенная конкуренция; 2)монополистическая конкуренция; 3)олигополия; 4) монополия. 2,3 и 4 - несовершенная конкуренция имеет место, когда лишь несколько крупных фирм производят основную массу определенного товара. Она проявляется в виде монополии и монопсолии. Каждая из названных структур отличается степенью конкурентности рынка, т.е. способностью фирм воздействовать на рынок, и прежде всего на цены. Чем меньше это влияние, тем более конкурентный рынок.


1. Совершенная конкуренция. Это большое число продавцов, конкурирующих между собой. Продукция стандартная, однородная. Все продавцы имеют представление о цене. технологии производства, возможной прибыли, а также равный доступ к информации. Любая фирма может начать производство или покинуть рынок, т.е. свобода входа-выхода. Характеризуется интенсивными колебаниями цен. Примером могут служить рынки с/х продуктов, услуг, т.е. включающие большое число независимых продавцов, предлагающих стандартизированный товар, цена на который определяется соотношением спроса и предложения.


2. Монополистическая конкуренция. Это рынки обуви, одежды, хозтоваров и т.д. Множество фирм конкурируют, продавая дифференцированные продукты, что позволяет производителю самостоятельно устанавливать цену вне зависимости от действий конкурентов. Т.к. объем продаж каждого продавца невелик, то каждая из фирм имеет ограниченный контроль над рыночной ценой. Выход на рынок достаточно свободен и определяется размерами капитала. Дифференциация продукта частично определяет степень монополизации рынка. Чем более однородна продукция, чем в большей степени товары могут замещать друг друга, тем сильнее конкуренция и наоборот.


3. Олигополия (греч. "олигос" - немногий, "полео"-продаю). Это рынок, на котором доминирует несколько крупных фирм. Прибыль высокая, т.к. доступ на рынок затруднителен. В числе факторов - величина капитала, для входа в отрасль, контроль действующих производителей над новейшей техникой и технологией производства. Разделяют на чистую олигополию (производство однородной продукции: алюминий, цемент и.т.д. - идентичность товаров определяет единую цену на них и дифференцированную олигополию - разнообразная продукция одного функционального назначения (автомобили, сигареты). Условия входа-выхода: возможны отдельные препятствия. Доступность информации - некоторые ограничения. К олигополии как рыночной структуре относят картель (сговор нескольких фирм по поводу цен и объемов выпуска продукции). Имела место в командной экономике СССР.


4. Монополия ("монос"- один. Монополия как вид экономической структуры рынка -определенный тип экономических отношений, дающий одному их участников этих отношений диктовать свои условия на рынке определенного товара. Монополия - право на исключительное владение какой-либо собственностью и получение на этой основе прибыли. Монополия предполагает, что в отрасли имеется только один производитель, который полностью контролирует объем предложения товара. Это позволяет ему устанавливать цену, которая принесет мах прибыли. Барьерами для вступления в отрасль является: а) эффект масштаба; б) исключительные права; в) патенты и лицензии; г) собственность на важнейшие виды сырья.


Также существуют естественные монополии, связанные с невоспроизводимыми элементами производства (залежи ископаемых, плодородные земли и.т.д.), использование н-т достижений. Также существует административная монополия , поддерживаемая государством, подчиняющая судопроизводству, охрану правопорядка, государственную безопасность.


Со стороны спроса аналогом монополии выступает монопсония. Это такая ситуация на рынке, когда существует лишь один покупатель. Монополии и монопсонии - крайние случаи несовершенной конкуренции. При монополии-монопсонии у продавцов и покупателей появляется возможность влиять на процесс ценообразования. При этом монополия оказывает влияние на цену путем изменения объема производства, а монопсония - изменения размеров закупок. Монополия расширяет производство не бесконечно. Она это делает до тех пор, пока каждая дополнительная единица продукции будет приносить доход больший, чем затраты на его производство. Доход и затраты на каждую дополнительную единицу продукции называют предельными. Расширение производства монополий ограничена кривой спроса и растущими предельными затратами.


�11. Основные черты макропроизводства в Российской экономике


Макроэкономика  рассматривает экономический строй общества в рамках национальных границ. Системная его трактовка предполагает выявление главных элементов национальной   экономики:    благосостояние    народа, национальное  богатство,   совокупный  общественный продукт, национальный доход, ранок, станы, условия реализации, пропорциональность экономики, противоречия, кризисы, инфляция, безработица, экономический рост и т.п. 


Основные экономические структуры.


Национальное богатство  Национальное богатство является предпосылкой развития экономики, как и ее главным результатом. Оно - основной фактор благосостояния народа.


Природное богатство - исходный ресурс, достояние народа. Оно существует без затрат труда и состоит из территории акватории, недр, флоры, фауны, освещенности солнцем и других характеристик климата страны.


Социальное богатство - результат труда, усилий людей предшествующих поколений. Это - духовность народа, проявляющаяся в нравственности, эрудиции, интеллекте.


Имущество - главный элемент национального богатства. К нему относятся материальные ресурсы, которые воплотили в себя труд людей, являются ценностью и могут быть отчуждены от индивида.


Величина национального богатства обычно растет в нормальных мирных условиях и падает во время войн и смут. Статистика национального богатства требует специального анализа: структуры, динамики, элементов национального богатства и т.д.


Проблемой следует считать учет величины иностранного капитала действующего на территории данной страны. Значение имеет и возраст производственных фондов, и степень их развития, сохранения и т.д. Изучают также структуру принадлежности имущества: индивидуальную, коллективную, государственную собственность.


Благополучие выражается в обеспеченности движимым имуществом. Благосостояние включает в себя и недвижимость. Богатство предполагает  и уровень духовного развития субъекта.


Национальное богатство развивается на основе совокупного общественного продукта. Совокупный общественный продукт - все созданное в стране за определенный период времени, обычно за год. Совокупный общественный продукт создается, прежде всего, в промышленности, строительстве, сельском хозяйстве. В производстве совокупного общественного продукта принимают участие не только современные формы индустрии, но и традиционные формы природопользования, домохозяйства, промыслы, сбор вторичного сырья и др. Совокупный общественный продукт анализируют по натуре и по стоимости.


Влияние кризиса 1998г. на экономическое положение России. Приостановились структурные преобразования. Значительное падение инвестиций производства: в отечественном (банки, кредитные учреждения), зарубежном, портфельном (ценные бумаги).


Нарастание инфляции. Ежемесячный коэффициент - 5-8. Сложно обстоят дела на предприятиях, зависящих от зарубежного производителя.


Сократился совокупный спрос. Возникла угроза спада производства.


Кризис бюджетной системы из-за низкой собираемости налогов. Следствие - безработица, снижение жизненного уровня населения и т.д.


Во внешнеэкономической деятельности: падение цен на энергоресурсы - монополии в сложном положении.





�18. Основные направления экономической реформы в России


Основным смыслом развития страны, главной идеей вхождения в XXI век должно стать повышение конкурентоспособности российской экономики.


Необходимо создать разумную и гибкую систему регулирования доступа иностранных производителей на российский рынок.


Международное экономическое сотрудничество должно использоваться не для односторонней перекачки отечественных сырьевых ресурсов, а для радикальной структурной перестройки российской экономики, для технологической модернизации в обрабатывающем секторе нашей промышленности. Стратегическая задача - в перспективе изменить международную специализацию России путем развития высокотехнологичных отраслей.


Первоочередными задачами экономической политики в 1999 году являются не только ликвидация негативных последствий кризиса, но и устранение причин, его породивших, нормализация положения дел в финансово-бюджетной сфере и обеспечение условий ее долгосрочной стабилизации, совершенствование рыночных институтов, поддержка и развитие реального производства, повышение социальной направленности реформ.


Среди важнейших приоритетов нашей политики в ближайший период остается макроэкономическая стабилизация.


Любые действия в области экономической политики должны проверяться на инфляционную безопасность.


Важнейшим инструментом социально-экономической политики государства является федеральный бюджет. Необходимо решить четыре задачи в области бюджетной политики. Главной задачей ближайшего времени является удержание стабильной ситуации в экономике и социальной сфере. Это первая задача.


Сокращение внешнего и внутреннего долга государства - вторая задача. Третья задача - освободить бюджет от непосильных обязательств, превратить его в реальный.


Перенести акцент с сокращения расходов на увеличение доходов. Эту четвертую задачу выполнить очень трудно.


Общий курс определен: снижение бремени на товаропроизводителей, расширение на этой основе налогооблагаемой базы и улучшение администрирования. Направления налоговой реформы предполагают, в частности:


- предельное   упрощение налоговой системы и уменьшение числа налогов, максимальное использование тех налогов, которые бы не сводили на нет мотивацию к росту прибыли, личных доходов, занятости;


- существенное увеличение доходов государства за счет проведения комплекса мероприятий, стимулирующих отказ предпринимателей от теневой экономической деятельности;


- сведение к минимуму мер текущего налогового контроля за деятельностью предприятий, сосредоточение ресурсов контролирующих органов на ключевых сферах;


- предоставление субъектам Федерации самостоятельных налоговых источников, соответствующих объему их конституционных функций, постепенное сокращение объемов федеральных трансфертов.


Важной задачей является дальнейшая реализация программы экономии государственных расходов.


Следует осуществить разумное сокращение количества федеральных целевых программ и одновременно добиться практического исполнения бюджета развития.


Следует восстановить практику проведения ревизий исполнения бюджетов регионов, получающих средства из федерального бюджета по каналам межбюджетных отношений.


Восстановление банковской системы. Более решительно двигаться в сторону специализации банков, выделив для начала две группы: банки - расчетные центры и инвестиционные банки.


Важное направление государственной финансово-экономической и региональной политики - совершенствование межбюджетных отношений с регионами Российской Федерации.


Следует приветствовать и самым внимательным образом рассматривать любые инициативы регионов в области территориального развития, особенно в случаях, не требующих финансовой поддержки из федерального бюджета.


Но одновременно надо жестко пресекать любые, даже самые незначительные, проявления регионального сепаратизма, попытки введения торговых барьеров, нарушения бюджетного законодательства.


Совершенствование методов государственного регулирования экономики. Корректировка негативных проявлений рынка, введение рыночной стихии в прогнозируемые рамки, целенаправленное и планомерное формирование условий и стимулов развития стратегически важных для государства и общества сфер, обеспечение надежной защиты граждан от чрезмерных социальных издержек реформ.








