2.(3)Фундаментальные характеристики  человека экономического.

   «Ч.э.» введено А.Смитом, в дальнейшем проблему поведения чел. исследовали  Уильямсон, Стиглер, Саймон. При этом учитывается, что H.e., являющийся субъектом хозяйства, разумный (рациональный) индивид, хорошо обученный, имеющий глубокие общие и профессиональные знания, большой практический опыт. Его целью является достижение мах-ых результатов при данных затратах ресурсов или мин-ия затрат при достижениии цели. Существует 2 принципа эк. поведения: рационализм и эгоизм

Эти 2 принципа обеспечивают мах-ию поведения чел.: индивид никогда не выберет благо Х, если есть благо У, которому присуща большая U по сравнению с благом Х.

Рац-зм может иметь 3 формы:

· Сильный, который означает возможность получения полной информации об эк. среде, где обитает субъект и о самом себе. Это чел-компьютер.

· Полусильный (т. Саймона) чел. в усл-ях глобальных эк. систем не может владеть полной инф-ей о рынке и мах-ть поведение.
· Слабый, чел. не думает мах-ть поведение, но рационально поступать его заставляет рынок. 
Эгоизм – побудительный мотив чел., следование своим интересам в поведении. Он может принимать след. Формы:

· Апортунизм – рац. поведение с применением коварства. 

· Полусильная форма – обычное поведение, направленное на реализацию собств. интереса.

· В большинстве случаев преобладает слабый эгоизм, руководствуясь жизнью соседа, лишены творчества и инициативы.  

1. Фундаментальные х-ки эк. благ. Эк. ценность и альт. ст-ть.  

Блага – это средства, удовлетворяющие потребности. Одни имеются практически в неограниченных масштабах (воздух), другие – в ограниченном. Последние наз. эк. благами. Они состоят из вещей и услуг. 

Э.б. делятся на долговременные, предполагающие многоразовое использование (авто, книга) и недолговременные, исчезающие в процессе разового потребления (хлеб, мясо). Среди б. выделяют взаимозаменяемые (субституты) и взаимодополняемые (комплиментарные) Эк.б. подразделяются по конечному исп-ию:

· Часть выходит из процесса пр-ва предназначено для потр-ия – потребительские блага и услуги.
· Часть неоднократно участвует в процессе пр-ва (оборудование, здания, сырье, материалы). Те эк.б., которые предназначены для орг-ции процесса пр-ва принадлежат к эк. ресурсам общества. Они всегда ограничены. Огр-ть всегда относительна, т.е. ресурсов меньше, по сравнению с  потребностями их в общ-ве. Огр-ть предполагает:

1. альтернативное исп-ие ресурсов. Альтернативность блага Х означает отказ от пр-ва блага У, которое можно было произвести с помощью тех же ресурсов. 

2.  э.б. обладают ценностью, т.е. способностью обмениваться в определенных пропорциях.

3. полезность эк.б. – субъективная оценка эк.б.

Эк.б.  подразделяются на частные (делимые, т.е. возможна инд. принадлежность (тетрадь)), Коллективные (неделимые (дорога)), а они делятся на клубные (имеют предел «не соперничества», ими можно пользоваться кол-но до опр. момента (театр)), общественные (не имеют «предела не соперничества» (яд. щит)).

4. Экономические системы и институты.

Есть след. типы эк.систем:

1. элементарные

2. системы представленные дом. хоз-ом и предпринимательством

3. рыночные системы

4. национальные хоз-ва

5. мировые хоз-ва

В эл. Системах наблюдается низкий уровень ОРТ. Труд имеет обособленный хар-р. С развитием ОРТ происходит дифференциация владельцев факторов пр-ва, кот. Обособляются в вид дом. хоз-в и органов пр-ва, кот обособляются в виде предприятий. С развитием рын. Отношений обмен деятельнолстью получает ден. Выражение, появляется рынок. На опр. этапе ОРТ появляется необходимость вмешательства гос-ва в эк. процессы. Те сферы эк. деятельности, кот. неподвластны рынку, берет на себя гос-во (общественные товары, ситуации эк. кризисов) Для нац. Хоз-в типичным является рын. система с активной ролью гос-ва. Дальнейшее развитие общественного пр-ва сопровождается установлением эк. связей м/у нац. хозяйствами, возникают мировые сообщества: ЕЭС, мировые институты (МВФ, Мировой Банк, Лондонский, Парижский клубы). Процесс развития мир. хоз-в приводит к «размыванию» нац. хоз-в. 

В каждой нац. системе есть формализованные законы и неформализованные навыки поведения людей. В совок-ти они представляют институт нац. хоз-ва. (определение Норда) 

В э.т. исследуется институт контракта и собственности.

Институт контракта предполагает формализованные законы поведения эк. субъектов, вступивших в договор. Договор всегда предполагает трансакционные издержки (по сделкам):

· С информации. Она предподагает изучение рынка, D, S, P, кол-ва продавцов, покупателей.

· С заключения договора

· С его выполнения

· Судебные С с нарушением контракта

· С оппортунизма, т.е. реализация своих интересов с нарушением интересов других (нарушение инф. о состоянии фирмы,  убийство, грабеж партнера и т.д.)

Рын. Система основана на ЧС. Собственность – отношения м/у людьми по поводу мат. и немат. благ. Оноре рассматривает «пучок с-ти», состоящий из:

· Права владения, - пользования, - управления, - получения дохода, - капитальной стоимости, - бессрочного распоряжения объектом, - сохранности, - передачи по наследству, использование с. без нанесения ею вреда субъектам рынка, ответственность ею в случае наличия долга, - на возврат ее, если объект с-ти передавался др. лицу на опр. срок.

Если происходит разрушение пучка, наблюдается процесс «размывания с-ти», а если – укрепление, то «спецификация с-ти»  

5. Полезность. Кардиналистский подход к анализу полезности.

Термин «полезность» впервые нашел отражение в трудах философа Бентама. Наиболее сложной проблемой является измерение полезности. В 18в. возникла т. кардинализма, сущность которой в количественном измерении U. Для этого вводится ед. измерения ютиль. Сторонниками этой теории стали Вальрас, Менгер, Джевонс. Они придерживались мнения о субъективной оценке U, т.е. каждый потребитель оценивает U конкретного эк.б. в соответствии с собственным инд. отношением к этому благу. Но одно и тоже благо оценивается людьми по-разному от наслаждения до отвращения, поэтому эта т. была подвергнута критике со стороны ординализма или порядковой т. U. (замена полезности предпочтением. Каждый предпочитает 1 благо дугому, при этом эк-ты рассматривают не отд. Товары, а их наборы, удовлетворяющие опр. потребности (ч. и б. хлеб) Эджоурт, Паретто, Хикс, Ален.

6. Общая и предельная полезности. 

Оценка U эк.б. зависит от кол-ва товара для потребления. Сумма U всех купленных продуктов (апельсинов)- общая TU. С приобретением каждой доп. Ед этого товара TU растет. Оценка потребляемого товара: TU=TU(x1,x2,…xn) 

Однако доп. U или приращение U,  при этом снижается (рис.1). Доп. U называется предельной MU. Первая ед. имеет для покупателя большую полезность, а последующие уже меньшую и так до момента, когда MU от потребления =0 (точка полного насыщения) – 1 з-н Госена. MU-производная от TU: MUx=dTU/dQx. В соответствии с з-ом убывания MU, TU возрастает, но медленнее, поэтому 2-ая производная TU будет отрицательной: MU1=dTU/dx1>0, MU2=d2TU/d2x2<0.

При наличии в наборе 2 товаров, потребитель будет наращивать потребление того товара, полезность которого для него больше. В соответствии с 1 з-ном MU 1 товара с наращиванием потребления уменьшается, а MU 2 увеличивается, мах=м благосостояния потр-ль достигает тогда, когда потребление 1 товара вместо 2 будет невыгодно, т.к. это ухудшит благосостояние потр-ля: MUx=MUy – 2 з=н Госсена.

Существует отступление от з-на Госсена при потреблении делимого эк.б. (можно потреблять частями). 2-ая доля потребляемого блага имеет большую MU, т.о. 2-ая производная будет больше 0, т.е. d2TU/d2x>0. (рис.2)

TU-полезность всего запаса или всего доступного данному субъекту кол-ва блага.

MU-величина добавочной полезности, кот извлекает потр-ль из последующей ед. данного блага

