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Раздаточный материал к выпускной квалификационной работе на тему: 

«Разработка и оценка эффективности инвестиционного проекта» 


График изменения прибыли фирмы

Международные показатели эффективности инвестиций и инвестиционных проектов, способы их расчёта.

Чистый дисконтированный доход (ЧДД)

                                                                  T

Эинт = ЧДД = SUM(Rt - Зt) x (1/(1 + Е)t)

                                                                 t=0

                                                                            Т

К = SUM Кt  x (1/(1+E)t),

                                                            t=0
                                                                       Т

ЧДД = SUM(Rt - Зt) x (1/(1+E)t) - К,

                                                       t=0

Индекс доходности (ИД)
                                                                Т

ИД = (1/K) x SUM (Rt - Зt) x (1/(1+E)t)

                                                               t=0

Внутренняя норма доходности (ВНД)
                                        T                                                T

SUM (Rt – Зt)/(1 + Евн)t= SUM Kt/(1 + Евн)t
                                      t=0                                               t=0

Срок окупаемости

                                                                             T                    T

SUM Эt = SUM Kt

                                                          t=0               t=0

Анализируемые показатели

Таблица 2.4

№ п./п.
Показатель
Фактическое значение
Нормальное значение



На начало года
На конец года


1.
Коэффициент текущей ликвидности
1,5
1,7
2…4

2.
Коэффициент восстановления платёжеспособности
0,7
2

3.
Коэффициент срочной ликвидности
0,44
0,41
1

4.
Коэффициент абсолютной ликвидности
0,16
0,08
0,2…0,3

5.
Коэффициент независимости, %
86,4
81,9
50

6.
Коэффициент фин. устойчивости, %
86,4
85,5
50

1. 
Коэффициент финансирования
7,2
5,4
увеличение предпочтительно

2. 
Показатель инвестирования
1,06
1,04
1

3. 
Коэффициент обеспеченности собственными средствами 
0,31
0,19
0,1

4. 
Коэффициент оборачиваемости всей совокупности активов, раз в год
0,23
-

5. 
Продолжительность оборота, дней
1 562
-

6. 
Коэффициент оборачиваемости оборотных активов, раз в год
1,17
-

7. 
Продолжительность оборота, дней
308
-

8. 
Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности, раз в год
6,4
-

9. 
Период погашения дебиторской задолженности, дней
56,2
-

10. 
Доля дебиторской задолженности в оборотных активах, %
17,8
18,3
-

11. 
Рентабельность продукции, %
29,3
-



1. Бизнес-план проекта (основные разделы)

· Резюме:

· суть проекта: его цели и потенциальная эффективность;

· возможность реализации проекта в конкретных рыночных условиях;

· кто и как будет осуществлять проект;

· источник финансирования проекта;

· потенциальные выгоды от инвестирования в проект: объем продаж, издержки производства и сбыта, норма прибыли, сроки окупаемости и возврата инвестированных средств.

· Товар (продукция или виды услуг):

· какие потребности удовлетворяет предлагаемая к производству продукция или услуги;

· что их выгодно отличает от подобной продукции или услуг, уже имеющейся на рынке;

· какими авторскими правами защищена предлагаемая продукция или услуги;

· какой может быть их цена и насколько она конкурентоспособна;

· какую норму прибыли обеспечит реализация продукции и услуг.

· Рынок сбыта:

· кто основные потребители продукции или услуг;

· какой может быть объем сбыта в настоящее время и в перспективе;

· кто является основными конкурентами, объёмы их продаж, стратегия маркетинга, доходы от реализации;

· какова продукция конкурентов: основные характеристики, уровень качества;

· по какой цене реализуют продукцию или услуги конкуренты, их ценовая политика.

· Стратегия маркетинга:

· предлагаемая система распределения и сбыта продукции или услуг на внутреннем и внешнем рынках;

· цена реализации и структура ценообразования;

· необходимые мероприятия по рекламе, предлагаемые рекламные средства и структура расходов на рекламу;

· мероприятия по содействию сбыту - паблик релейшнз, дополнительные льготы покупателям, послепродажное обслуживание и т.п.

· Производственная программа:

· где будет производиться продукция или услуги;

· нужно ли создание новых производственных мощностей или можно использовать (переоснастить) действующее предприятие;

· каков оптимальный объём производства на планируемом предприятии;

· какие необходимы инвестиции для достижения оптимальной мощности;

· как будет обеспечено предприятие сырьём, комплектующими изделиями, другими факторами производства;

· какие будут использованы технологии и оборудование;

· будет ли предприятие работать в кооперации с другими предприятиями.

· Организация производства:

· какова будет организационная схема планируемого предприятия;

· насколько предприятие обеспечено кадрами - перечень имеющихся специалистов и их квалификация, опыт работы;

· каким будет уровень, формы оплаты труда разных категорий работников, включая социальные льготы;

· какова будет технологическая схема предприятия.

· 7. Организационно-правовая форма предприятия:

· каков правовой статус, форма собственности на планируемом предприятии (ОАО, ЗАО, ООО и т. д.)

· какими правами будет располагать потенциальный инвестор на предприятии.

· Финансовый план:

· каков общий объём инвестиций, необходим для создания предприятия;

· каковы источники финансирования (выпуск займов, продажа акций, получение банковского кредита, собственные средства инициаторов создания предприятия);

· каковы должны быть структуры финансирования по источникам и видам валют;

· на каких условиях будут привлечены финансовые средства для обеспечения потребностей в долгосрочных инвестициях и оборотном капитале.

· Рентабельность проекта:

· каковы инвестиционные издержки на создание предприятия по их разным видам (инвестиции в основной и оборотный капитал, в инфраструктуру и т.д.) в целом и на единицу продукции;

· во сколько обойдётся эксплуатация планируемого предприятия, организация сбыта продукции или услуг;

· каковы могут быть общие доходы от реализации продукции или услуг;

· какие налоги должно платить планируемое предприятие;

· в какие сроки и в каких размерах планируется вернуть заёмные средства;

· каков может быть общий объем прибыли данного предприятия, её норма.

· Этапы создания и реализации инвестиционного проекта:

· формирование инвестиционного замысла (идеи);

· исследование инвестиционных возможностей;

· ТЭО проекта;

· подготовка контрактной документации;

· подготовка проектной документации;

· строительно-монтажные работы;

· эксплуатация объекта, мониторинг экономических показателей.

· Технико-экономическое обоснование (ТЭО) проекта:

· проведение полномасштабного маркетингового исследования (спрос и предложение, сегментация рынка, цены, эластичность спроса, основные конкуренты, маркетинговая стратегия, программа удержания продукции на рынке и т.п.);

· подготовку программы выпуска продукции;

· подготовку пояснительной записки, включающей в себя данные предварительного обоснования инвестиционных возможностей;

· подготовку исходно-разрешительной документации;

· разработку технических решений, в том числе: генерального плана; технологических решений (анализ состояния технологии, состава оборудования; загрузка действующих производственных мощностей; предложения по модернизации производства; закупка зарубежных технологий; расширение производств. Производственный процесс, используемые сырьевые и другие материалы, комплектующие изделия, энергоресурсы);

· градостроительные, архитектурно-планировочные и строительные решения;

· инженерное обеспечение;

· мероприятия по охране окружающей природной среды и гражданской обороне;

· описание организации строительства;

· данные о необходимом жилищно-гражданском строительстве;

· описание системы управления предприятием, организации труда рабочих и служащих;

· сметно-финансовую документацию, в том числе: оценку издержек производства; расчет капитальных издержек; расчет годовых поступлений от деятельности предприятий; расчет потребности в оборотном капитале; проектируемые и рекомендуемые источники финансирования проекта (расчет); предполагаемые потребности в иностранной валюте; условия инвестирования, выбор конкретного инвестора, оформление соглашения;

· оценку рисков, связанных с осуществлением проекта;

· планирование сроков осуществления проекта;

· оценку коммерческой эффективности проекта;

· анализ бюджетной и / или экономической эффективности проекта (при использовании бюджетных инвестиций);

· формулирование условий прекращения реализации проекта.
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